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The European Union — Japan trade relations on the turn of the 20th century

POWIAZANIA HANDLOWE W SWIATOWEJ TRIADZIE GOSPODARCZEJ

W latach 60. XX w. w gospodarce swiatowe] uksztaltowal si¢ trojbiegunowy
ukiad wspolzaleznosci, okreslany mianem triady gospodarczej. Biegunami tego
ukladu sa: Stany Zjednoczone, Wspoélnota Europejska! oraz Japonia. Rozwijajac
swoje bilateralne stosunki ekonomiczne, podmioty triady staly si¢ glownymi
centrami gospodarczymi w $wiecie, ktore realizuja najwigksze wartosciowo prze-
plywy handlowe, inwestycyjne, kapitalowe. Przez cala dekade lat 70. oraz 80. USA,
EWGY/UE oraz Japonia mialy ogromny wplyw na ksztaltowanie sytuacji w gos-
podarce swiatowej, nie tylko poprzez oddzialywanie sila swoich gospodarek, ale
takZe przez ustalanie zasad wspolpracy mi¢gdzynarodowej.? W latach 90. funkc-
jonowanie triady w istotny sposob przyczynilo si¢ do intensyfikacji dwoch
charakterystycznych dla wspolczesnego etapu rozwoju gospodarki §wiatowej
procesOw — globalizacji i regionalizacji. Podmioty triady staja si¢ coraz bardziej od
siebie zalezne, a z drugiej staja si¢ elementami globalnego systemu gospodarczego.?
O znaczeniu gospodarczym podmiotéw triady w gospodarce §wiatowej Swiadczy
wskaznik struktury Swiatowego produktu krajowego brutto (PKB). Stany Zjed-

! Europejska Wspodlnota Gospodarcza (EWG) powolana zostata do zycia na mocy Traktatu
Rzymskiego podpisanego 25 marca 1957 r. przez sze§¢ panstw-zalozycieli: Belgi¢, Francj¢, Holandig,
Luksemburg, Niemcy oraz Wiochy. Od 1 listopada 1993 r. na mocy Traktatu z Maastricht funkcjonuje
oficjalnie nazwa Unia Europejska (UE).

2 Patrz: M. Kakol, B. Mucha-Leszko, The Economic Situation of the Euro Area on the Background of
Present Tendencies in the Economies of the United States and Japan, [w:] A. Santagostino (red.), Europe:
Reunification, Enlargement, Single Currency, Edizioni Club, Brescia 2003, s. 113.

3 Ibidem.
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noczone w 2002 r. mialy najwigkszy udzial w $wiatowym PKB — 21,8%, Unia
Europejska z udzialem 18,2% zajmowala pozycje druga, natomiast znajdujaca si¢
na trzecim miejscu Japonia miata udzial na poziomie 7,4%.*
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Zrédlo: Opracowanie wiasne na podstawie International Trade Statistics 2003, WTO, s. 205, 197.

Ryc. 1 Wartoé¢ strumieni towarowych pomiedzy podmiotami triady w 2002 r.
Value of Merchandise Flows Between the Triad Poles in 2002

Na tle wysokich wartosciowo obrotow handlowych (ryc. 1) miedzy Stanami
Zjednoczonymi i Unia Europejska oraz Stanami Zjednoczonymi i Japonia, na
uwage zasluguja mato intensywne powiazania bilateralne miedzy Unia Europejska
a Japonia. Powiazania handlowe miedzy tymi partnerami od lat pozostaja na
nizszym poziomie, stanowiac wyraznie najslabsze ogniwo w ekonomicznych
powiazaniach mi¢dzy biegunami triady. Jako przyczyny tego zjawiska wymienia si¢
m.in. historycznie uwarunkowana sklonno$¢ do wspdlpracy gospodarczej ze
Stanami Zjednoczonymi (i to zar6wno krajow cztonkowskich Unii Europejskiej,
jak i Japonii), konsekwencje braku zainteresowania regionem azjatyckim wykazy-
wanego w latach powojennych przez panstwa europejskie, a takze istnienie barier
ograniczajacych naptyw towarow do Japonii. Japonia posiada takze bardzo niski
udzial w $wiatowym przeplywie bezposrednich inwestycji zagranicznych, co
kontrastuje z udzialami pozostalych podmiotow triady (ryc. 2). W r. 2001 na Uni¢
Europejska przypadato 43,9% S$wiatowych naplywow BIZ, Stany Zjednoczone
przyjety 16,9%, natomiast Japonia tylko 0,8%.5 Udzial Japonii i tak byt wzrostem
w porownaniu do przeplywow calej dekady lat 90., w ktorej Japonia przyjmowala
okresami zaledwie 0,3% calkowitego naplywu swiatowych inwestycji bezposred-
nich.®

Wspolczesny, wyzszy etap w rozwoju powiazan gospodarczych w S$wiecie
wymaga od Japonii i Unii Europejskiej znacznie wigkszego angazowania si¢
w intensyfikacje wspolpracy z wszystkimi praktycznie regionami §wiata, w tym
takze miedzy soba. Unia Europejska z poczatkiem lat 90. zmienila swoja strategi¢

4 Podaj¢ za: ,,European Economy” 2003, No. 5, Table 55, s. 142.

S World Investment Report 2002: Transnational Corporations and Export Competitiveness,
UNCTAD, New York-Geneva, 2002, s. 7.

6 [bidem.
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Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie: 2003 Jetro White Paper on International Trade and Foreign Direct
Investment, (summary), Japan External Trade Organization 2003, Fig. 1-6, s. 8.

Ryc. 2. Naptyw i odplyw bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ) na $wiecie w r. 2002
Inflows and Outflows of Foreign Direct Investments in 2002

wobec regionu azjatyckiego, w tym takze Japonii. W calej dekadzie UE podej-
mowata proby wzmocnienia powiazan z Japonia, ale rownoczesnie widoczne jest
takze zwigkszenie zaangazowania Japonii w ksztaltowanie sprzyjajacych warun-
koéw dla rozwoju wymiany handlowe;.

ANALIZA OBROTOW HANDLOWYCH

Wartos$¢ swiatowego eksportu towardw i ustug w roku 2002 wynosita 7,78 bln
USD, z czego okoto 20% to handel ustugami.” Eksport Unii Europejskiej w tym
roku osiagnal warto$§¢ 2,441 bln USD (co stanowilo 39,1% $wiatowego eksportu
towarowego), import 2,438 bln USD (40,7% S§wiatowego importu). Eksport
towarow z Japonii na poziomie 416 mld USD dal jej 6,7% udzial w eksporcie
$wiatowym, natomiast import wynoszacy 336 mld USD stanowit 5,2% $wiatowego
importu. Jezeli chodzi o wymiang ustug,® to udziat UE w §wiatowym ich eksporcie
wynosit 43,7%, a w imporcie 42,8%.° Rola Japonii jako eksportera ustug byla
niewielka (4,2% S$wiatowego eksportu ustlug to eksport z Japonii), wigksza
natomiast jako importera (6,9% w $wiatowym imporcie ushug).1°

7 Podajg za: World Trade Report 2003, WTO, s. 9.

8 Prezentowane tutajdane dotyczace struktury sa obliczeniami wiasnymi autora na podstawie: ibid.,
s. 12,

9 Wartoé¢ eksportu i importu ustug dla UE-15 wyniosta w 2002 r. odpowiednio: 673 mld USD i 651
mld USD. Ibidem.

10 Stanowito to odpowiednio: 65 i 105 mld USD. Ibidem.
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W okresie 1990-2002 wartos¢ $wiatowego eksportu towarowego wzrosla
0 87%.1! Dynamika wzrostu byla o dziesig¢ punktow procentowych wigksza od
dynamiki wykazywanej przez Uni¢ Europejska i prawie dwukrotnie wigksza niz
dynamika Japonii. Catkowity eksport UE-15, ktory w roku 1990 wyniést 529,1 mld
USD, do roku 2002 zwigkszyt si¢ do prawie 939,8 mld USD (wzrost o 77%).
W przypadku Japonii eksport w tym samym okresie wzrést z 287,6 mld USD do
416,7 mld USD (45%). W zwiazku z powyzszym, udzial Unii Europejskiej
w $§wiatowym eksporcie nie zmienil si¢ znaczaco,? natomiast udziat Japonii zmalat
do poziomu z roku 1980.!3 W dziedzinie importu zaistniala podobna sytuacja:
catkowity import zewnetrzny Unii Europejskiej zwigkszat si¢ w latach 1990-2002
w szybszym tempie niz import japonski, natomiast wolniej niz import §wiatowy.
Wzrost importu UE-15 w latach 1990-2002 wyni6st 62%, a w Japonii 43%, na
Swiecie za§ wyniost 88,5%.'* W wyniku takiego rozlozenia dynamiki eksportu
i importu Unia Europejska poprawila swoje saldo bilansu handlowego, natomiast
Japonia wciaz utrzymuje wysoka nadwyzke eksportu nad importem.

Z dynamicznym wzrostem calkowitych obrotow handlowych UE-15 kontra-
stuje stagnacja w przeplywach towarowych miedzy UE a Japonia. Podczas gdy
w latach 1990-2002 warto$¢ rocznego eksportu zewnetrznego ugrupowania
zwigkszyla si¢ z poziomu 529,1 mld USD do 939,8 mid USD (wzrost o 410,7 mld
USD), to w r. 2002 eksport do Japonii byt o ok.6 mld USD wiekszy niz w r. 1990.
W dziedzinie importu warto§¢ towarow importowanych do UE byla w roku 2002
o 3 mld USD nizsza niz w roku 1990. Sytuacja ta nie oznacza jednak, Ze wynikiem
wspolpracy handlowej migdzy partnerami jest nadwyzka handlowa UE. EWG/UE
od roku 1968 notuje chroniczny deficyt w obrotach z Japonia.!’

Na ryc. 3 przedstawiono eksport i import UE do Japonii. Wynika z niej, ze od
roku 1990 do 1992 deficyt handlowy wzrdst. Po 1992 r., w ktorym ujemne saldo
(wartosciowo) w handlu z Japonia bylo najwyzsze, nastgpowato obnizenie poziomu
deficytu do roku 1996. Ponowny wzrost deficytu w bilansie handlowym miat
miejsce w latach 1997-2000, natomiast w okresie 2001-2002 nastapil zauwazalny
spadek deficytu Unii Europejskiej. To ostatnie zjawisko wiaza¢ nalezy przede
wszystkim ze spadkiem znaczenia w handlu §wiatowym przemystow produktow
nowoczesnych technologii (IT industries), w ktorych przewage komparatywna
wykazuje Japonia i wzrostu znaczenia przemystow tradycyjnych (m.in. samo-
chodowego, stalowego, chemicznego), w ktorych z kolei przewage komparatywna
posiadaja kraje Unii Europejskiej (tab. 1).

11 Swiatowa Organizacja Handlu (WTO): http://www.wto.org/english/res_e/statis_e/statis_e/web-
pub_xls (stan na koniec lutego 2004 r.).

12 Udzial eksportu zewnetrznego (extra) w §wiatowym eksporcie wyniost 14,6% wr. 2002, podczas
gdy w r. 1990 osiagat 15,3%. Patrz: ibidem.

13 Osiagajac 6,5% udzial w §wiatowym eksporcie. Ibidem.

14 QObliczenia wlasne na podstawie: Jhidem.

15 Dent Ch. M., The European Union and East Asia. An Economic Relationship, Routledge, London
1999, s. 88.


http://www.wto.org/english/res_e/statis_e/statis_e/web-
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Opracowanie wlasne na podstawie: The European Union as a World Trade Partner, European Economy, No. 3/1997,
s. 202, External and Intra — European Union Trade. Monthly Statistics, No. 5/2001, European Commission/Eurostat
2001, s. 42-43; White Paper on International Trade, (summary), JETRO (wybrane roczuiki); International Trade
Statistics 2003, WTO, s. 175-181, 197.
Ryc. 3. Eksport i import UE-15 do Japonii w latach 1990-2002 na tle eksportu i importu zewng¢trznego

ugrupowania
The EU Exports and imports to Japan between 1990 and 2002 against the background of the EU external
exports and imports
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Zrédlo: Opracowanie wiasne na podstawie tabeli 1. Uwaga: warto$é salda bilansu handlowego ma charakter
orientacyjny.
Ryc. 4. Eksport i import UE-15 do Japonii w latach 1990-2002 (mIln USD)
The EU exports and imports to Japan between 1990 and 2002 (in million US$)

W tabeli 1 przedstawione sa m.in. udzialy Unii Europejskiej i Japonii
w calkowitych obrotach handlowych tych podmiotow. Dane te wskazuja, ze
znaczenie Japonii jako kraju przeznaczenia europejskiego eksportu stale maleje.
W roku 1990 6,3% eksportu UE kierowano do Japonii, natomiast w 2002 zaledwie
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4,2%. Podobnie ksztaltuje si¢ sytuacja w dziedzinie importu. W badanym okresie
Japonia zdecydowanie stracila na znaczeniu jako zrodlo zaopatrzenia panstw
czlonkowskich UE. Jeszcze w roku 1990, kiedy jej udziat wynosit 11,7% byla na
drugim po USA miejscu, jako gldéwny eksporter do UE,'® natomiast w roku 2002
z udzialem 6,9% znalazla si¢ na trzeciej pozycji (za Chinami). Z punktu widzenia
Japonii, znaczenie handlowe Unii Europejskiej choé¢ malejace, to wciaz jest jeszcze
wazne. W roku 2002 Unia zajmowata druga po USA pozycje jako rynek zbytu dla
towarow japonskich, a jako rynek zaopatrzenia zajmowala pozycje trzecia (za USA
i Chinami).!7 W roku 1990 import z UE-15 stanowil 17,1% calego importu Japonii,
w 1995 r. bylo to juz 14,5%, a w roku 2002 — 13%. W dziedzinie eksportu Unia
Europejska takze stawala si¢ mniej atrakcyjnym partnerem. Japonczycy coraz
mniej catkowitego swojego wywozu kierowali na rynki europejskie, intensyfikujac
swa obecnos$¢ na rynkach azjatyckich oraz stabilizujac ja na rynku amerykanskim.
Udzialy UE-15 w eksporcie Japonii wynosily: 22,0% w r. 1990, 15,9% w r. 1995
oraz 14,7% wr. 2002.1¢ Powyzsze dane wskazuja, ze przy ogolnej tendencji spadku
znaczenia handlowego partnerow dla siebie, rynki europejskie sa wazniejsze dla
Japonii niz rynek japonski dla Unii Europejskie;.

STRUKTURA HANDLU

Analiza wymiany handlowej w ujeciu strukturalnym ujgta jest w dwoch
obszarach: towarowa struktura wymiany oraz struktura geograficzna. Struktura
towarowa handlu migdzy Unia Europejska a Japonia jest struktura typowa dla
rozwinietych gospodarek. Wymianie podlegaja przede wszystkim towary przemys-
towe (w tym produkty przemystow wysokich technologii) i w mniejszym stopniu
produkty dzialu pierwszego gospodarki (tzw. primary products). W roku 1995
w catym imporcie UE z Japonii 98 % stanowily wyroby przemyslowe, z czego prawie
50% stanowily urzadzenia, a 25% maszyny i wyposazenie transportowe. Towary
przemystowe w eksporcie UE do Japonii stanowily 84%.!° Byly to przede
wszystkim produkty przemystu elektromaszynowego, wyroby farmaceutyczne,
odziez, napoje.?® UE importowala z Japonii §rodki transportu, produkty przemys-
tu chemicznego, wyroby hutnicze. Japonia i Unia Europejska jako najbardziej
rozwiniete gospodarki $wiata wymieniaja intensywnie produkty tzw. wysokich
technologii (high-tech), przy czym potwierdza si¢ w tej dziedzinie przewaga Japonii.
Towary high-tech pochodzace z UE nie byly konkurencyjne w stosunku do
produktow japonskich. W roku 1995 calkowity deficyt UE z Japonia w obrocie

16 The European Union as a World Trade Partner, ,,European Economy”, No. 3/1997, s. 202-203.

17 Patrz: International Trade Statistics 2003, WTO, Table Al6, s. 205.

18 Dijaroku 1990: Dent Ch. M., The European Union..., op. cit., s. 89; dla 2002 r. International Trade
Statistics 2003, WTO, Table Al6, s. 205.

19 The European Union..., s. 65.

20 Unia Europejska. Integracja Polski z Uniq Europejskq, pod red. E. Kaweckiej-Wyrzyk owskiej,
E. Synowiec, IKiCHZ, Warszawa 1996, s. 38.
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towarami high-tech wyniost 10,1 mld EUR, w czym najwiekszy udzial miat deficyt
w obrocie komputerami i maszynami biurowymi oraz ogoélna elektronika.?! Pod
koniec dekady sytuacja wygladata podobnie. Japonia dostarczata wigcej produk-
tow high-tech na rynek europejski niz z niego importowata. W roku 1999 wartosc
importu maszyn biurowych i komputeréw przewyzszala wartos$¢ ich eksportu
o prawie §mld EUR. W roku kolejnym deficyt unijny w tej grupie towarowej jeszcze
si¢ powigkszyl (do 8,05 mld EUR).22 W grupie urzadzen telekomunikacyjnych
w roku 1999 nadwyzka Japonii wyniosta 4,7 mld EUR przy calkowitych obrotach
6,8 mld EUR. W roku nastgpnym w wyniku wigkszego tempa wzrostu importu UE
niz eksportu, deficyt ulegl poglebieniu osiagajac wartos¢ 6,5 mld EUR.

Przez cala dekade produkty rolno-spozywcze byly w wigkszym stopniu przez
Japoni¢ importowane niz eksportowane. W 2002 r. artykuly rolno-spozywcze
stanowily ok. 13% calego eksportu UE (produkty kopalniane stanowily ok. 2%,
a produkty przemystowe 83%).23 Wiekszy udziat w eksporcie UE produktow
z pierwszego sektora gospodarki i matego udzialu tego rodzaju produktow
w eksporcie japonskim wynika z co najmniej dwoch powodow. Po pierwsze,
Japonia jest krajem ubogo wyposazonym w zasoby naturalne, co zmusza ja do
importu wigkszosci surowcow, a dodatkowo, niesprzyjajace warunki uprawy ziemi
powoduja konieczno$¢ zakupu produktow rolnych za granica. Po drugie, Unia
Europejska prowadzac wspolna polityke rolna, ktorej efektem sa m.in. nad-
wyzki produkcyjne, sprzedaje je za granica, w tym takze w Japonii.2#

Struktura geograficzna handlu Japonii z Unia Europejska w dekadzie lat 90.
niewiele si¢ zmienila. Najwazniejszymi partnerami Japonii byly Niemcy, Wielka
Brytania oraz Francja. W roku 1996 najwigckszy deficyt handlowy z Japonia
posiadala Wielka Brytania, a zaledwie trzy kraje (Dania, Wiochy i Szwecja) w tym
samym roku mialy skromnych rozmiaré6w nadwyzke. W roku 2000 krajami
nadwyzkowymi byla jedynie Dania oraz Irlandia.?® Pozostale kraje w handlu
z Japonig odnotowaly deficyty.2® Kraje o najwyzszych warto§ciowo strumieniach
handlowych posiadaly duzych rozmiaréw deficyty w handlu z Japonia, co
ostatecznie skladato si¢ na ogdlny deficyt handlowy UE z Japonia.

21 The European Union..., s. 215.

22 Ponizsze dane na podstawie: External and Intra — European Union Trade. Monthly Statistics, No
6/2001, European Commission/Eurostat 2001, s. 77-79.

23 QObliczenia wiasne na podstawie: International Trade Statistics 2003, WTO, Table A16, s. 205.

24 Przez calg praktycznie dekade lat 90. Japonia znajdowata si¢ na trzecim miejscu pod wzgledem
miejsca przeznaczenia unijnego eksportu artykutow rolnych z rosnacym udzialem procentowym.
W roku 1997 udziat ten wynidst 8,3%. Podaj¢ za: A. Jarosz-Angowska, Protekcjonistyczne aspekty
polityki handlowej Unii Europejskiej w dziedzinie artykulow rolno-spozywezych, ,,Biuletyn Europejski”
1999/2000, Wydawnictwo UMCS, Lublin 2003, tabela 34 i 35, s. 271-273.

25 Wedtug JETRO Japonia w 2000 r. miala takze deficyt ze Szwecja. Patrz: Jetro White Paper on
International Trade 2001, (summary), Japan External Trade Organization 2001, s. 38.

26 Dane za: External and Intra-European Union Trade. Monthly Statistics, No. 2/2001 oraz No.
5/2001, European Commission/Eurostat 2001.
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UWARUNKOWANIA WYMIANY HANDLOWE]

W dekadzie lat 90. na wymiang handlowa Unii Europejskiej z Japonia wptywaty
przede wszystkim:

a) polityka UE w stosunku do Japonii;

b) sytuacja gospodarcza Japonii;

c¢) koniunktura w gospodarce swiatowej majaca odzwierciedlenie w wielkosci
i strukturze popytu.

Na poczatku lat 90. Unia Europejska zmienita swoje podejscie do wspolpracy
z regionem azjatyckim, w tym takze z Japonia. W roku 1994 ogloszono dokument
,» W kierunku nowej strategii w Azji”’, w ktorym Unia Europejska precyzowala cele,
jakie powinna osiagna¢ w tym regionie §wiata??: 1) wzmocnienie gospodarczej
obecnosci w regionie; 2) wklad w stabilizacje regionu poprzez promowanie
zrozumienia i wspolpracy mi¢dzynarodowej; 3) sprzyjanie rozwojowi gospodar-
czemu mniej rozwinigtych krajow regionu; 4) wklad w rozwodj demokracji
i przepisow prawa. Kolejnym krokiem bylo ustanowienie regularnego forum
dyskusji mi¢gdzy partnerami z Azji i Unii Europejskiej — ASEM.28 Inicjatywa ta
miala doprowadzi¢ do zbudowania rzeczywistego partnerstwa miedzy Europa
a Azja, ktorego fundamentami mialy by¢: dialog polityczny, pogl¢biona wspol-
praca gospodarcza oraz wzajemne poznawanie kultur.2® Zmiana strategii Unii
Europejskiej nie oznaczala automatycznego zmniejszenia barier handlowych. Na
poczatku dekady lat 90. wsrod najwazniejszych strukturalnych przeszkod w swobo-
dnym handlu z Japonia wymieniano nastepujace3°:

1) funkcjonowanie w Japonii grup biznesu typu keiretsu, ktorych silne
powiazania korporacyjne utrudniaja konkurowanie przedsi¢biorstwom z za-
granicy;

2) nieefektywna polityke konkurenciji;

3) brak niezaleznych sieci dystrybucji oraz nierozwinigty sektor detaliczny;

4) specyficzny system finansowania handlu oraz stowarzyszenia gospodarcze,
wspierane przez rzad;

5) skomplikowany system sieci hurtownik 6w, ktory promuje krajowych produ-
centow kosztem ich zagranicznych konkurentow;

6) japonska sktonnosc¢ do opierania wzrostu gospodarczego na oszczgdnosciach,
a nie na konsumpgcji, co prowadzi do mniejszego popytu na import.

Jednocze$nie z identyfikacja glownych przeszkod w rozwoju powiazan hand-
lowych podejmowano bilateralne dzialania w celu eliminacji barier. W roku 1991

27 M. Smith, The European Union and the Asia-Pacific, [w:] Asia-Pacific in the New World Order,
A. McGrew (red.), Routledge, London 1998, s. 302.

28 Pierwsze spotkanie panstw skupionych w inicjatywie ASEM (Asia-Europe Meeting) odbylo sie
w 1996 r. w Singapurze. Kolejne w Londynie (1998), Seulu (200C), Kopenhadze (2002). Nastgpne
spotkanie ma odby¢ si¢ w pazdzierniku 2004 r. w Wietnamie.

29 S. Ladyka, Perpektywy i priorytety wspolpracy Unii Europejskiej z krajami Azji, ,,Wspolnoty
Europejskie”, nr 11/1998, s. 8-12.

30 Dent Ch. M., The European Union..., s. 97.
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podpisano wspolna Deklaracje,®! ktora obejmujac takie aspekty wspotpracy, jak
dialog polityczny, promowanie wspotpracy przemystowej i kulturalnej, w gtownej
mierze jednak koncentrowala sie na zagadnieniach handlowych. W roku 1993
ustanowiono specjalny instrument — mechanizm szacowania handlu,3? ktorego
zadaniem jest identyfikacja problematycznych obszaro6w we wzajemnych stosun-
kach handlowych.33 Postugujac si¢ metodami statystycznymi wskazywano na
poszczeg6lne japonskie sektory, ktore byly szczegdlnie nieprzyjazne konkurencji
zagranicznej. Bylo to o tyle wazne narzg¢dzie, ze stanowilo swego rodzaju forum do
regularnych dyskusji handlowych. Od roku 1987 istnieje Europejsko-Japonskie
Centrum ds. Wspotpracy Przemystowej,3* ktorego zadaniem jest szkolenie europej-
skiej kadry menedzerskiej w japonskich metodach zarzadzania oraz promowanie
przeplywow kapitatowych miedzy krajami. W roku 1993 rozpoczely sie regularne
coroczne spotkania na szczeblu ministerialnym,3’ ktoére poczatkowo dotyczyly
m.in. polityki informacyjnej, standardow przemystowych, biotechnologii, a kto-
rych zakres wraz z uplywam czasu ulegal poszerzeniu. Z handlowego punktu
widzenia bardzo wazna byla inicjatywa podjeta w roku 1994, ktora sprowadzala si¢
do negocjacji porozumienia 0 wzajemnym uznawaniu standardéw, stosowaniu
jednakowych procedur certyfikowania, testowania produktow na zgodnos¢ z nor-
mami kraju docelowego jeszcze w kraju macierzystym. Ma to znaczenie czysto
praktyczne przejawiajace sie w skroceniu czasu przeptywu dobr miedzy krajami.3¢
W roku 1995 rzad japonski wprowadzil Program Deregulacji.3? Mial si¢ on
przyczyni¢ do zmniejszenia barier strukturalnych w japonskim imporcie. Strony
(Japonia i UE) w takcie prowadzonego dialogu przekazywaly sobie nawzajem
propozycje deregulacyjne. Pozytywne efekty tego programu spowodowaty sfor-
mulowanie i wdrazanie kolejnego programu, ktory przewidziano na lata
1998-2001. Obecnie funkcjonuje kolejny program, ktorego celem jest usuwanie
niesprzyjajacych rozwojowi handlu i inwestycji regulacji i to zarowno w UE, jak
i w Japonii.38

Wszystkie te dziatania podejmowane zaréwno przez Uni¢ Europejska, jak
i Japoni¢ nie doprowadzily do zdecydowanej poprawy wynikow wspolpracy
handlowej UE z Japonia. Nadal istnieja bariery w dostepie do rynku japonskiego,

31 Deklaracje tg podpisano 18 lipca 1991 r. w Hadze na pierwszym szczycie EWG — Japonia.

32 Ang. Trade Assessment Mechanism.

33 Dent Ch. M., The European Union..., s. 98.

34 EC-Japan Centre for Industrial Co-operation.

35 Ze strony UE rozmowy prowadzita Komisja Europejska, natomiast strong japonska reprezen-
towato Ministerstwo ds. Handlu Miedzynarodowego i Przemystu (MITI).

36 1 stycznia 2002 r. weszto w zycie Porozumienie o Wzajemnym Uznawaniu (ang. Mutual
Recognition Agreement), ktore upraszcza procedurg dostgpu do rynkéw m.in. telekomunikacyjnych,
urzadzen elektrycznych. Patrz: http://www.europa.eu.int/comm/trade/issues/bilateral/countries/ja-
pan/index_en.htm.

37 Ang. Deregulation Programm.

38 Ang. Regulatory Reform Dialogue.
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nadal dochodzi do sporéw handlowych, a Unia Europejska wszczyna postepowa-
nia antydumpingowe.3?

Poréwnujac sytuacj¢ gospodarcza Unii Europejskiej i Japonii na poziomie
makroekonomicznym nasuwa sie spostrzezenie, ze to raczej gospodarka unijna
lepiej sobie radzita niz japonska. Porownywalne tempo wzrostu PKB Japonii i UE
wystapilo jedynie w pierwszej potowie dekady lat 90. XX w. W drugiej potowie kraje
UE-15 i w mniejszym stopniu kraje eurolandu*® osiagnely pod tym wzgledem
przewage. W roku 1998 rdznica tempa wzrostu w wartosciach bezwzglednych
wyniosla 3,6 punktu procentowego. Stato sie tak za sprawa do§¢ duzego tempa
wzrostu gospodarczego w UE-15, ktory wynosil 2,8% i ujemnego tempa wzrostu
w Japonii —0,8%.4! Do takiego rozwoju wydarzen przyczynit sie azjatycki kryzys
walutowy i finansowy, ktory dotknat gtownie rozwijajace si¢ kraje azjatyckie.
Niemniej ucierpiala z tego powodu takze Japonia, ktorej gospodarka jest silnie
powiazana z gospodarkami sasiednimi. W analizowanym okresie stopa wzrostu
PKB zawsze osiagata wieksze wartosci dla krajow UE-15, niz dla Japonii. Sytuacja
gospodarcza w Unii Europejskiej i Japonii daleka jest obecnie od stanu pozadanej
prosperity. Wzrost gospodarczy w roku 2003 w Unii prognozowany jest na zaledwie
0,8% (w eurolandzie 0,4%), jednak w najblizszych kilku latach przewiduje sie
pewne ozywienie: w roku 2004 wzrost ma wynies¢ 2% dla UE-15 (1,8% dla
eurolandu), a w 2005 r. — 2,5%.42 Dla Japonii prognozy sa takze bardziej
optymistyczne. Podczas gdy w roku 2002 wzrost wyniost 0,1%, to w nastepnych
latach przewidywany jest na poziomie: 2,6% (w 2003 r.), 1,7% (w2004 1.)i1,5% (w
2005 r.).*? Jezeli przewidywania si¢ sprawdza, to razem z obecnym wzrostem
gospodarczym w Stanach Zjednoczonych jest szansa na poprawe globalnej
koniunktury gospodarczej, a co za tym idzie wzrostu popytu i intensyfikacji
powiazan handlowych miedzy podmiotami triady.

Na strumienie eksportu i importu UE oraz Japonii wplyw miaty zjawiska
wystepujace w gospodarce §wiatowej. Jednym z najwazniejszych w dekadzie byt
kryzys walutowy i finansowy, jaki dotknat w roku 1997 Azje, a przez to wplynal na
kondycje gospodarcza calego $wiata. Panstwa azjatyckie przeznaczajac $rodki na
konsumpcje, kierowaly je gtdwnie na rynek wewnetrzny. Popyt, i tak ograniczony,
kierowano na produkty rodzime, wskutek czego eksport UE do Japonii malal (por.
dane w tab. 1). Z drugiej strony, panstwa Unii Europejskiej, jako w znacznym
stopniu uzaleznione od naplywu wzglednie tanich produktéow azjatyckich, nie
mogly pozwoli¢ sobie na dorownujaca stopniem azjatyckiej, redukcje swojego

39 Nalezy przyznaé, ze jest ich coraz mniej. W latach 1991-1997 UE wszczgta 10 postgpowan
antydumpingowych, podczas gdy w okresie 1985-1990 wszczeta ich 19. Dent Ch. M., The European
Union..., s. 101. Na koniec lutego 2004 r. wobec siedmiu kategorii produktow japonskich obowiazywaty
ostateczne cla antydumpingowe. Patrz: www.trade-info.cec.eu.int/doclib/html/113191 htm.

40 Kraje wchodzace w skiad unii gospodarczo-walutowej (wszystkie kraje cztonkowskie UE-15,
poza Wielka Brytania, Szwecja i Dania).

41 Patrz: European Economy. Supplement A, No. 3-4/2001, Table 1, s. 61.

42 Jbid., s. 1.

43 Jbid., Table 6.2, s. 110.
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popytu importowego. Stalo si¢ tak dopiero na poczatku kolejnej dekady, kiedy to
spowolnienie rozwoju gospodarczego $wiata spowodowato ograniczenie popytu
takze w Unii Europejskiej. Spadek ten byt wigkszy od spadku popytu w Stanach
Zjednoczonych czy Japonii. W roku 2002 import UE z Japonii zmalat o okoto 3,5
mld USD w poroéwnaniu do roku poprzedniego, podczas gdy eksport o okoto 200
mln USD.** W zwiazku z tym UE-15 zmniejszyla w ujeciu bezwzglednym swoj
deficyt bilansu handlowego z Japonia.

Rozwojowi handlu europejskiego nie sprzyja takze sytuacja walutowa na
swiecie. Skutki obserwowanego od miesigcy spadku wartosci dolara amerykan-
skiego wobec wigkszosci walut swiatowych odczuwa gtéwnie gospodarka europej-
ska. Wynika to z tego, ze wigkszos¢ walut azjatyckich powiazanych jest sztywno
zdolarem i wobec jego deprecjacji obniza si¢ takze ich warto$c.*S Japonia takze nie
przejmuje cigzaru deprecjacji dolara. Kierujac si¢ od lat stosowana strategia
opierania wzrostu gospodarczego na eksporcie, instytucje monetarne nie pozwalaja
na zbyt duza aprecjacje jena, co ograniczyloby mozliwosci japonskiego eksportu.
Interwencje na rynkach walutowych powoduja, ze proces aprecjacji jena postgpuje,
ale w stopniu duzo nizszym niz wspolnej waluty — euro.*8

WNIOSKI KONCOWE

1. Na tle dynamicznego wzrostu calkowitego eksportu i importu zewnetrznego
EWG/UE w latach 1990-2002 wystapito zjawisko spadku znaczenia dla Unii
Europejskiej wymiany handlowej z Japonia. Udzial Japonii w eksporcie UE
spadt z poziomu 6,3% w roku 1990 do 4,2% w roku 2002. W dziedzinie
importu w tym samym okresie udzial Japonii obnizyt si¢ z poziomu 11,7%
do 6,9%. EWG/UE takze tracila na znaczeniu jako partner handlowy Japonii.
Udziat UE/EWG w eksporcie Japonii spadl z poziomu 22% w roku 1990
do 14,7% w roku 2002, natomiast w dziedzinie importu w tym samym okresie
nastapit spadek z 17,1% do 13%.

2. Cecha wspolpracy handlowej Unii Europejskiej z Japonia jest utrzymujacy
si¢ stale od roku 1968 deficyt EWG/UE. Pomimo okresowych wahan wielkosci
deficytu, w latach 19902002 nadal UE wigcej z Japonii importuje niz eksportuje.

3. Struktura wymiany handlowej migdzy Unia Europejska a Japonia pozostaje
stabilna. Wielka Brytania, Niemcy, Francja jako gtowni partnerzy w handlu
z Japonia przyczyniaja si¢ do deficytu w bilansie handlowym UE z Japonia,
poniewaz ich wymiana charakteryzuje si¢ nadwyzka importu nad eksportem.
W strukturze towarowej z obu stron dominuja wyroby przemystowe (w tym duze

44 Patrz: International Trade Statistics 2003, WTO, Table Al12, s. 197.

45 Chodzi m.in. o chifiskiego juana, ktorego warto$¢ jest zdaniem analitykéw zanizona o okolo
20%, ,,Rynki Zagraniczne”, nr 119-120 z 7-10 pazdziernika 2003 r., s. 4.

46 Przykiadem efektu takiej polityki jest porownanie skali aprecjacji euroi jena. W maju 2003 r. euro
w skali roku umocnilo si¢ 0 20% wobec dolara w skali roku, podczas gdy jen o zaledwie 5%. Patrz:
itbidem.
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znaczenie posiadaja produkty przemystow zaawansowanych technologii), przy
niewielkim udziale artykulow rolnych.

4. Podejmowane bilateralne inicjatywy majace na celu poprawe warunkow
dostegpu do rynku japonskiego dla produktow europejskich nie przyniosty dotych-
czas pozytywnego skutku w postaci wyeliminowania istniejacych barier.

5. Rosnacy popyt efektywny w krajach regionu azjatyckiego jest czynnikiem,
ktory zachgca Uni¢ Europejska oraz Japoni¢ do intensyfikacji powiazan gospodar-
czych z krajami azjatyckimi. Japonia polowe swoich przeplywow handlowych
realizuje w Azji.

SUMMARY

The article analyzes bilateral relations between the European Union and Japan in the field of
merchandise trade. It is noticed that during the considered period (1990-2002) a significance of Japan for
the EU and the EU for Japan as a trade partners has decreased. The share of Japan in total EU external
exports and imports has declined significantly. Nevertheless, the European Union still has trade deficits
with the partner, which is one of the main characteristics of their bilateral trade relations. The structure of
the trade is a typical structure of mature economies: two-way trade in manufactured goods (with high
share of high-tech products). An exchange of primary products is at a much lower level. Undertaken
initiatives aimed at diminishing existing barriers in trade inflows to Japan are not so far very effective.
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