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Wprowadzenie

Mikro, mate i $rednie przedsigbiorstwa diagnozujg wiele barier rozwojowych.
Najwazniejsza z nich jest brak dostgpu do kapitatu zewnetrznego na sfinansowanie
rozwoju firmy.

Jednym z glownych zrodet finansowania inwestycji jest kredyt bankowy, jed-
nak skomplikowane procedury uzyskania go oraz wymagania dotyczace zabezpie-
czen w znaczny sposob utrudniaja lub uniemozliwiaja skorzystanie z takiego roz-
wigzania. W takim wypadku przedsi¢biorstwo moze skorzystaé z pozyczki zacig-
gnietej od instytucji finansujacej pozabankowe;j.

W artykule omowiono zasady finansowania inwestycji matych i $rednich
przedsigbiorstw dzigki udzielanym pozyczkom. Omoéwiono oferte pozyczkowa fir-
my Siemens Finance sp. z 0.0. Przedstawiono rowniez Dom Lekarski SA — maty
podmiot dziatajacy w regionie zachodniopomorskim. Gtéwnym zrédtem finansowa-
nia zewnetrznego inwestycji realizowanych przez te firm¢ sa pozyczki zaciggane
w Siemens Finance sp. z 0.0.

Pozyczki zawarte w ciggu ostatnich lat przez Dom Lekarski SA umozliwity re-
alizacje¢ wielu projektow inwestycyjnych, w tym dwoch zrealizowanych dzigki dota-
cji w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego Wojewoddztwa Zachodniopo-
morskiego.

1.  Charakterystyka sektora MSP w Polsce

Zgodnie z Ustawa z dnia 2 lipca 2004 r. o swobodzie dziatalnosci gospodar-
czej' za matego przedsigbiorce uwaza sie osobe prawng lub fizyczna, ktéra w ostat-
nich dwoch latach obrotowych zatrudniala mniej niz 50 pracownikow oraz osiagneta
roczny obrot netto ze sprzedazy towardéw, ustug i transakcji pienigznych nie prze-
kraczajacy w zlotych rownowartoéci 10 mln euro. Srednim przedsiebiorcg w mysl
tej ustawy jest podmiot, ktory przynajmniej w ciagu dwoch lat zatrudniat do 250
0s0b oraz osiagnal roczny obrot ze sprzedazy, ustug i transakcji finansowych nie
przekraczajacy w ztotych rownowartosci 50 min euro, lub sumy aktywow jego bi-
lansu sporzadzonego na koniec jednego z tych lat nie przekroczyly w ztotych row-

'DzU 2004, nr 173, poz. 1807.
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nowartosci 43 miln euro.
Wedtug danych Eurostat za 2011 rok, w Polsce dziata 1,4 mln przedsigbiorstw,
w tym 99,8% z nich to mate i $rednie przedsigbiorstwa. Sektor MSP w Polsce
w wiekszym stopniu niz w UE jest zdominowany przez mikrofirmy, ktoérych udziat
w calkowitej liczbie przedsigbiorstw wynoszacy 95,7% przewyzsza $rednia europej-
ska (92,8%). Odsetek matych firm w liczbie MSP w Polsce to 3%. Jest to wynik
o ponad polowe mniejszy od $redniej dla UE-27 wynoszacej 6,5%. Mimo to $red-
nioterminowe trendy pokazuja, ze struktura firm w Polsce zmierza w kierunku po-
dobnej do UE — spada udziat mikro firm, a wzrasta udzial pozostatych grup przed-
sicbiorstw?,
Mate i srednie przedsigbiorstwa w Polsce tworzg warto$¢ dodang brutto wyno-
szacg okolo 51%, za$ liczba pracujacych w sektorze stanowi 2/3 ogdéhu pracujacych.
Struktura branzowa polskich przedsigbiorstw jest nieco inna niz w UE-27.
W poréwnaniu do $redniej dla krajow UE, Polska charakteryzuje si¢ znacznie wigk-
szg liczba przedsiebiorstw handlowych i nizszg ustugowych. Nieznacznie wigkszy
odsetek firm w Polsce niz w UE dziata w przemysle i budownictwie. Wedlug da-
nych Eurostatu, trzy czwarte MSP w Polsce prowadzi dzialalno$¢ gospodarcza
w handlu (az 37,7% wobec 30,6% w Unii Europejskiej) i ustugach (35,4% wobec
44,3% w Unii Europejskiej), a co siddme — w budownictwie (15,3% przy 14,5%
w Unii Europejskiej) i co dziesigte — w przemysle (wartos¢ 11,6% wobec 10,6%
w Unii Europejskiej)®.
Poréwnujac stan sektora MSP w Polsce i UE nizszy jest udzial polskich przed-
sigbiorstw w wytwarzaniu PKB, co $wiadczy o nizszej efektywnosci naszych firm”.
Poziom rozwoju polskiego sektora matych i srednich przedsiebiorstw jest r6z-
ny od $redniej dla krajow Unii Europejskiej. Podstawowe parametry, réznigce pol-
skie firmy od innych dziatajacych w krajach Unii Europejskiej, to:
- relatywnie niski poziom liczby pracujacych oraz zatrudnienia, w szczegoélno$ci
w mikro i matych firmach,
- niski poziom produktywnos$ci — wyrazony wartos$cig dodana brutto,
- mala skala dziatalno$ci mierzona §rednimi obrotami oraz ograniczong obecno-
$cig na rynkach zagranicznych,
- niezadowalajaca skala dziatan na rzecz rozwoju w Polsce,
- niezadowalajacy poziom inwestycji oraz zainteresowanie innowacjami i sfera
B+R,
- dynamika rozwoju polskich matych i $rednich przedsiebiorstw jest znacznie
wigksza niz w innych krajach Europy.

2 European Commission, Przedsiebiorstwa i Przemyst, Arkusz Informacyjny SBA 2012, Pol-
ska, 2012, s. 2.

8 Raport o stanie sektora matych $rednich przedsiebiorstw w Polsce, PARP 2011, http://
www.parp.gov.pl/index/more/24313 (18.12.2012).

* Wspomaganie i finansowanie rozwoju matych i $rednich przedsiebiorstw, red. A. Matejun,
Difin, Warszawa 2011, s. 20.
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2.

Bariery rozwojowe sektora MSP w Polsce

W Polsce, mate i $rednie firmy napotykaja bardzo czesto na bariery ekono-

miczne i prawne, ktore w znacznym stopniu hamujg rozwoj catego sektora. Utrud-
nienia te mozemy podzieli¢ na nastepujace grupy:

bariery prawne,

bariery ekonomiczne,

bariery rynkowe,

bariery zarzadzania,

bariery kadrowe,

bariery edukacyjne,

bariery spoteczno-gospodarcze i polityczne.

Do gléwnych barier utrudniajacych lub uniemozliwiajacych rozpoczecie lub

rozwijanie wlasnej dziatalnosci gospodarczej zalicza si¢ zazwyczaj nastepujace
czynniki®:

brak §rodkow finansowych,

popyt na regionalnym lub lokalnym rynku,

wysokie obcigzenia podatkowe — gldwnie brak przejrzystosci podatkdéw po-
srednich (VAT),

uwarunkowania organizacyjno-prawne,

bariery innowacyjne i technologiczne,

ograniczony dostep do informacji gospodarczej,

brak wykwalifikowanej kadry na rynku pracy,

brak przejrzystosci i jednoznacznosci w naliczaniu podatku dochodowego od
dziatalnosci gospodarczej,

nieelastyczne prawo pracy,

brak mozliwo$ci stosowania elastycznych form zatrudnienia,
skomplikowane i niejasne procedury administracyjne,

konkurencja ze strony przedsigbiorstw zwolnionych ze $wiadczen podatko-
wych,

konkurencja ze strony firm dziatajacych w szarej strefie’.

Zgodnie z wynikami badan przeprowadzonymi przez Polska Akademig¢ Roz-

woju Przedsigbiorczo$ci najwigckszy wptyw na ograniczenie konkurencyjnosci firm
ma brak dostepu do finansowania zewnetrznego. W ankiecie dokonano oceny
w skali od 0 do 10, gdzie 10 — mozliwie najwickszy wptyw). Brak dostepu do finan-
sowania osiagnat wynik 6,43.

® Ibidem, s. 64-65.
® http://msp-24.pl/Bariery-rozwoju-MSP-w-Polsce,41,78.html (18.12.2012).
" Ibidem.
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Czynniki ograniczajace konkurencyjnos¢ malych
i $Srednich przedsiebiorstw w Polsce

Mata liczba wykwalifikowanych pracownikow na
rynku

Brak dostgpu do najnowszych technologii

Ograniczone rynki zbytu

Brak dostepu do finanowania zewngtrznego

5 52545658 6 6264 6,6

B Czynniki ograniczajace konkurencyjnos¢ matych i $rednich przedsigbiorstw
w Polsce

Rysunek 1. Czynniki ograniczajace konkurencyjno$¢ matych i §rednich przedsigbiorstw
w Polsce

Zrédlo: http://badania.parp.gov.pl/index/more/18781 (18.12.2012).

Nowe technologie i techniki ich produkcji wymagaja sporych naktadow finan-
sowych. Problem ten dotyczy matych i $rednich przedsigbiorcow produkujacych,
handlujacych lub zajmujacych si¢ sektorem ushug. Brak $rodkow pienigznych jest
powazng bariera w dynamicznym rozwoju firmy. Male i $rednie firmy wciaz musza
polegaé i wykorzystywac zasoby wilasne, poniewaz dostgp do kredytow pozostaje
nadal utrudniony. Glowna przyczyna, dla ktorej banki nie chcg udziela¢ przedsie-
biorcom kredytow jest brak aktywow niezbednych do zabezpieczania pozyczek oraz
brak dokumentéw poswiadczajacych odpowiednio dhugg obecnos¢ firmy na rynku.
Utrudnienia kredytowe wptywaja oczywiscie na wyniki finansowe firm juz istnieja-
cych igblokujq rozwoj podmiotom, ktoére dopiero rozpoczynaja dziatalno$¢ gospo-
darczg".

3. DOM LEKARSKI SA jako przedsiebiorstwo z sektora MSP

Dom Lekarski jest matym przedsigbiorstwem utworzonym w 2000 roku przez
dwoch lekarzy Dariusza Piotrowskiego i Dariusza Kuligowskiego, ktorzy mieli juz
do$wiadczenia na rynku medycznym a takze farmaceutycznym. Siedziba firmy
znajduje si¢ w Szczecinie, gtdéwnym rynkiem dziatalno$ci jest wojewoddztwo za-
chodniopomorskie. Od stycznia 2011 roku akcje spotki Dom Lekarski SA notowane
na gietdzie w Alternatywnym Systemie Obrotu rynku NewConnect.

Misja Domu Lekarskiego jest zapewnienie pacjentom dostgpu do wysokospe-

® Ibidem.
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cjalistycznych ustug szpitalnych na europejskim poziomie. Fundamentem dziatalno-
§ci jest przeprowadzanie wysokospecjalistycznych zabiegow z wykorzystaniem
najnowszych osiggnie¢ medycyny oraz nowoczesnego sprzetu. Obecnie Dom Lekar-
ski SA prowadzi dwa oddzialy operacyjne i dwie poradnie specjalistyczne w Szcze-
cinie oraz przychodnie stomatologiczng w Poznaniu®. W potowie 2012 roku Dom
Lekarski SA przejat w zarzad Publiczny Szpital w Gryfinie kupujac 60% udziatow
w tym szpitalu.

Lekarze Domu Lekarskiego jako pierwsi w wojewddztwie zachodniopomor-
skim wprowadzili zabieg usuni¢cia zaémy metoda fakoemulsyfikacji jako standard
dla wszystkich operowanych pacjentow. Obecnie spotka jest drugim co do wielkosci
w wojewddztwie zachodniopomorskim o$rodkiem leczenia zaémy ta metods. Od-
dziat ortopedyczny jest liderem w regionie w zakresie matoinwazyjnych zabiegow
operacyjnych metoda artroskopows. Wiele wykonywanych zabiegéw ortopedycz-
nych, chirurgii r¢ki i innych specjalizacji zalicza si¢ do innowacyjnych w skali eu-
ropejskiej™.

Podstawowym strategicznym zalozeniem przedsi¢biorstwa Dom Lekarski SA
jest szybki rozwoj podstawowego biznesu spotki w formule organicznej. Przychody
spotki w tej sferze rosng w ostatnich latach $rednio o 10% w skali roku. Do glow-
nych czynnikéw wptywajacych na wysoka dynamike wzrostu zalicza si¢ innowa-
cyjne techniki operacyjne, urzadzenia i materialy. Rozwigzania te sa stosowane
w glownej mierze dzigki projektom inwestycyjnym realizowanym w ramach Regio-
nalnego Programu Operacyjnego Wojewodztwa Zachodniopomorskiego na lata
2007-2013. Wykaz dotacji w ramach RPO WZ otrzymanych przez Dom Lekarski
przedstawiono w tabeli 1.

W 2012 roku Dom Lekarski przyjat do realizacji strategi¢ pod nazwa ,,Pétnoc-
na Grupa Szpitalna. Strategia rozwoju Dom Lekarski SA na lata 2012-2016”. Pod-
stawowym celem strategii utworzenia Potnocnej Grupy Szpitalnej jest wykorzysta-
nie trwajacej obecnie transformacji w polskiej stuzbie zdrowia, w celu przeprowa-
dzenia konsolidacji czgsci rynku i w perspektywie trzech lat wysuniecie Domu Le-
karskiego na pozycje lidera w zakresie $wiadczenia ustug szpitalnych w regionie
zachodniopomorskim i pomorskim. ,,Poinocna Grupa Szpitalna. Strategia rozwoju
Dom Lekarski SA na lata 2012-2016” zaktada m.in. przejecie w zarzgdzanie ok. 20—
30 publicznych szpitali*’.

® http://www.domlekarski.pl/relacje_inwestorskie_ofirmie (18.12.2012).

10 Ihidem.

1 http://iwww .newconnect.info/ spolka/ dom_lekarski_spolka _akcyjna-DLK/o _spolce
(18.12.2012).
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Tabela 1
Wykaz dotacji w ramach RPO WZ otrzymanych przez Dom Lekarski SA
Calkow,l,t a Wartos¢ Poczatek Koniec
Wartose dofinansowant | realizacji | realizacji
Lp. Numer konkursu Nazwa projektu projektu zacy zacy
w7k w zt projektu projektu

1 RPOWZ/1.1.3/2009/1 | Zastosowanie innowacyj-
nych technologii z dzie-
dziny okulistyki i ortopedii
kluczem do podniesienia | 2 458 077,76 1474 846,65 02/2009 03/2010
poziomu  innowacyjnosci
Domu  Lekarskiegop w
Szczecinie

2 RPOWZ/1.1.2/2010/1 | Wdrozenie innowacyjnego
modelu $wiadczenia ustug

medycznych poprzez
stworzenie - placowkiw | 5 754 95957 | 163497571 | 1212010 | 06/2011
centrum handlowym,

kluczem do rynkowego
sukcesu  spotkki  Dom
Lekarski

3 RPOWZ/1.1.3/2012/1 | Nowe technologie stuzace
realizacji  innowacyjnych
ustug

i eksperymentalnych badan | 3507 798,46 | 2104 678,00 01/2013 03/2015
medycznych kluczem do
rozwoju miedzynarodowe-
go spotki DOM Lekarski

Razem 3 projekty 8690 835,74 | 5214 500,36 - -

Zrddlo: opracowanie wilasne.

5. Pozyczka jako forma finansowania inwestycji

Zarowno realizacja inwestycji w ramach Regionalnego Programu Operacyjne-
go Wojewddztwa Zachodniopomorskiego, jak i realizacja strategii firmy wymagaja
znacznych naktadow finansowych ze strony inwestora. Wstepnie rozpatrywano
finansowanie projektow kredytem bankowym. Jednak ze wzglgdu na utrudnione
procedury kredytowe oraz zbyt duze wymagania dotyczace zabezpieczen tych kre-
dytéw zrezygnowano z takiego rozwigzania. Pomocna okazata si¢ oferta firmy Sie-
mens Finance sp. z 0.0., ktora zaoferowata pozyczke.

Pozyczka to umowa na mocy prawa cywilnego, w ktorej instytucja finansujaca
jako pozyczkodawca zobowigzuje si¢ odda¢ do dyspozycji pozyczkobiorcy okreslo-
ng sumg, na wyznaczony okres, do sfinansowania zapisanego w umowie celu; po-
zyczkobiorca zobowigzany jest, po dokonaniu odpowiedniego zabezpieczenia, do
terminowego sptacania w ratach otrzymanego kapitatu wraz z odsetkami oraz zapta-
ty innych kosztow zwigzanych z przyznaniem i obshuga pozyczki zawartych
w umowie *,

12 http:/www.newtrader.pl/294,slownik.html (18.12.2012).
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Siemens Finance sp. z 0.0. jako pozabankowa instytucja finansujaca inwesty-
cje, gtdwnie leasingiem, skierowata na prywatny rynek medyczny specjalny produkt
— pozyczke. Jest to finansowanie inwestycji zblizone do kredytu bankowego, ale
warunki uzyskania sg podobne jak w przypadku leasingu. Zabezpieczeniem umowy
pozyczki jest zazwyczaj weksel in blanco oraz $rodki trwale bedace przedmiotem
finansowania. Taka umowa jest mniej przejrzysta od umowy leasingu finansowego,
pozwala natomiast skorzysta¢ z obnizonej stawki podatku VAT. Zasady ksiggowa-
nia raty pozyczki medycznej Siemens Finance przypominaja leasing finansowy.
Pozyczkobiorca amortyzuje sprzet, wpisujac odsetki w koszty uzyskania przychodu,
jednoczes$nie moze finansowac¢ cala wartos¢ brutto sprzetu. W pozyczce oprocento-
wanie jest zmienne, zalezne od WIBOR 3M lub WIBOR 1M, nie odbiegajace od
rynkowego. Wynosi ono $rednio od 10% do 12%. Przedsiebiorstwo korzystajace
z pozyczki nie ptaci zadnych optat manipulacyjnych i prowizji czgsto wymaganych
w przypadku kredytu bankowego. Siemens Finance minimalizuje formalnosci, ktore
sa zwigzane z procedurg udzielenia pozyczki. Jednym z wielu niezwykle istotnych
parametréw kazdej transakcji jest czas jej zakonczenia, czyli okres od momentu,
w ktérym wnioskodawca przedstawit swoje zamierzenia instytucji finansujacej do
chwili zakonczenia realizacji inwestycji'*.

Siemens Finance, nalezacy do grupy Siemens Financial Services, jest liderem
na rynku pozyczek udzielanych szpitalom publicznym i podmiotom prywatnym
wsrdd firm leasingowych. Pozyczka jest korzystniejszym sposobem pozyskiwania
kapitatu, gtéwnie ze wzglgdu na kwestie podatkowe oraz mozliwo$¢ uzyskania
finansowania pomostowego. Najwigkszym projektem zrealizowanym do tej pory
wspolnie z konsorcjum firm dostarczajacych sprzet byto kompleksowe wyposazenie
nowo wybudowanego szpitala w Grudzigdzu. Zewng¢trzne finansowanie pozyskane
od Siemens Finance wyniosto okoto 60 min zlotych przy wartosci catej inwestycji
74 mln zH*.

Wszystkim firmom zainteresowanym finansowaniem inwestycji z wykorzysta-
niem dotacji pozyskanych ze $rodkéw Unii Europejskiej Siemens Finance oferuje
pozyczke.

Do podstawowych zalet finansowania pozyczka inwestycji realizowanych przy
wsparciu dotacjg, w tym dotacja w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego
Wojewddztwa Zachodniopomorskiego zalicza sig:

—  mozliwos¢ otrzymania wyplaty catej dotacji jednorazowo, w krotkim czasie po
realizacji inwestycji sfinansowanej pozyczka,

—  procedura przyznania pozyczki jest analogiczna jak w wypadku umowy leasin-
gu — tatwa i przystgpna, bez zbgdnych formalnosci i bez koniecznosci nego-
cjowania z bankiem umowy kredytowej,

— pozyczkodawca akceptuje wyzszy poziom ryzyka, to znaczy zabezpieczeniem
wigkszosci transakcji pozyczki jest weksel in blanco oraz przedmiot finanso-
wany pozyczka; przy kredycie bankowym wymagane sa z reguty dodatkowe

18 http://www.cxnews.pl/siemens-finance-zdecydowany-lider,184.html (18.12.2012).

14 Plany finansowania zakupéw i prac Siemens Finance: pozyczki na sprzet i adaptacje, Me-
dicalnet (28.01.2011); http://www.medicalnet.pl/Siemens -Finance--pozyczki-na-sprzet-
i-adaptacje,wiadomosc,27,styczen,2011.aspx (18.12.2012).
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zabezpieczenia, m.in. hipoteka na nieruchomos$ci o warto$ci przewyzszajacej
warto$¢ realizowanego projektu,

—  mozliwo$¢ przeznaczenia otrzymanej dotacji w catosci lub w czgéci na splate
pozyczki w celu zmniejszenia kosztow obstugi zadtuzenia®.

6. Inwestycje Domu Lekarskiego SA sfinansowane pozyczka

Dom Lekarski SA finansuje inwestycje pozyczkami od siedmiu lat. Takie roz-
wigzanie jest preferowane przez zarzad spotki ze wzgledu na:
— szybkie procedury realizacji transakcji,
— latwe procedury (niewielka liczba niezb¢dnych dokumentdw),
—  zabezpieczenia transakcji wekslem i przewlaszczeniem lub zastawem rejestro-
wym na finansowanym sprzecie, bez innych dodatkowych zabezpieczen,
— stosunkowo niski koszt pozyskania kapitatu na sfinansowanie inwestycji,
— fachowa obstluge i doradztwo pracownikow.

Wartos¢ inwestycji firmy Dom Lekarski SA sfinansowanych pozyczkami
z Siemens Finance sp. z 0.0. w latach 2010-2012 oraz warto$¢ zobowigzan z tytutu
pozyczek, narastajgco na koniec kolejnych okresow obrachunkowych, przedstawio-
no na rysunku 2. Znaczne podwyzszenie zobowigzan w latach 2011-2012 wynika
bezposrednio z realizacji dwoch projektow inwestycyjnych w latach 2010-2011.
Przedsigwzigcia te wymienion0 w tabeli 1. Sg to innowacyjne inwestycje zrealizo-
wane w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego. Dom Lekarski SA otrzymat
dotacje w wysokosci 60% wartosci kosztow kwalifikowanych tych inwestycji, jed-
nak nie korzystat z zaliczek na poczet tych dotacji. Projekty zrealizowano w catosci
z pozyczek zaciagnigtych w Siemens Finance sp z 0.0. Dotacje zostalty wyptacone
znacznie pozniej — po calkowitym i prawidlowym rozliczeniu projektoéw inwesty-
cyjnych z Urzgdem Marszatkowskim.

Podobna prawidtowos¢ dotyczyta zawartych uméw pozyczek pod wzgledem
ilosciowym — najwigcej zawarto ich w 2010 roku, kiedy to realizowano projekty
w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego. Najwigcej aktywnych uméw
pozyczek przypada na koniec roku 2011, czyli tuz po zakonczeniu dwoch znacz-
nych inwestycji (tab. 1). Liczba uméw pozyczek firmy Dom Lekarski SA zawartych
z Siemens Finance sp. z 0.0. w latach 2007-2011 oraz liczba aktywnych uméw
narastajgco na koniec kazdego z tych okresdéw, przedstawiona jest na rysunku 3.

15 por., Plany finansowania zakupow i prac Siemens Finance: pozyczki na sprzet i adaptacje,
Medicalnet (28.01.2011); http://www.medicalnet.pl/Siemens-Finance--pozyczki-na-sprzet-
i-adaptacje,wiadomosc,27,styczen,2011.aspx (18.12.2012).
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Rysunek 2. Wartos¢ inwestycji firmy Dom Lekarski SA sfinansowanych pozyczkami z
Siemens Finance sp. z 0.0. w latach 2010-2012

Zrbdlo: opracowanie wilasne.
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Rysunek 3. Liczba umow pozyczki firmy Dom Lekarski SA zawartych z Siemens Finance
sp. z 0.0. w latach 2007-2011

Zrbdlo: opracowanie wiasne.

Podsumowanie

Glowng bariera rozwoju mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw jest brak do-
stepnosci do kapitalu zewnetrznego niezbgdnego do sfinansowania przedsigwzige
inwestycyjnych. Przedsigbiorcy czgsto nie moga skorzysta¢ z kredytu bankowego ze
wzgledu na brak wystarczajacych zabezpieczen splaty rat kredytowych do banku.
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W takiej sytuacji rozwigzaniem moze by¢ zaciagnigcie pozyczki w instytucji
poza bankowej. W artykule przedstawiono przyktad matego przedsiebiorstwa, ko-
rzystajacego od siedmiu lat z ustug tego typu podmiotu finansujacego. Dzigki temu
rozwigzaniu zrealizowano wiele waznych dla rozwoju firmy Dom Lekarski inwesty-
cji. Wsrdd najwazniejszych wymieniono projekty, na ktore otrzymano dotacje
w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego Pomorza Zachodniego.

Finansowanie inwestycji pozyczka jest preferowane przez zarzad spotki ze
wzgledu na nastepujace zalety:

— szybkie procedury realizacji transakcji,

— latwe procedury (niewielka liczba niezb¢dnych dokumentdw),

— zabezpieczenia transakcji wekslem 1 przewlaszczeniem lub zastawem rejestro-
wym na finansowanym sprzgcie, bez innych dodatkowych zabezpieczen,

—  stosunkowo niski koszt pozyskania kapitatu na sfinansowanie inwestycji,

— fachowg obstuge i doradztwo pracownikéw podmiotu finansujacego.

LOAN AS A FORM OF FINANCING INVESTMENTS OF SMES ON THE EXAM-
PLE OF DOM LEKARSKI SA
Summary

Micro-, small- and medium-sized enterprises encounter a number of barriers to devel-
opment. The most important of them is the lack of access to external capital for financing
business development.

One of main sources of financing investments is bank credit. However, complicated
procedures for obtaining credit and strict requirements concerning securities hinder signifi-
cantly the use of such a solution. In this case, an enterprise may use loan raised with a non-
bank financial institution.

The article discusses the principles of financing investments for small- and medium-
sized enterprises with loan. It discusses the loan offer of Siemens Finance Sp. z o.0. It also
presents Dom Lekarski SA - a small entity operating in the region of West Pomerania. The
main source of external financing for the investments implemented by this company covers
loans raised with Siemens Finance Sp. z 0.0.

Loans raised over recent years by Dom Lekarski SA made it possible to implement
a considerable number of investment projects, including two were implemented with a grant
obtained within the framework of the Regional Operational Program of Zachodniopomorskie
Voivodeship.

Translated by Matgorzata Szewczuk



