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Wprowadzenie

Mate i $rednie przedsigbiorstwa stanowia 99,85% ogolnej sumy przedsig-
biorstw w Polsce, wytwarzaja prawie 50% produktu krajowego brutto i sa miej-
scem pracy dla okoto 68% zatrudnionych'. Jednym z podstawowych warunkow
funkcjonowania tego sektora gospodarki jest dostep do zewngtrznych zrodet
finansowania. Fundusze i kapitaly wlasne maja bowiem ograniczone rozmiary
1 zazwyczaj nie wystarczaja do sfinansowania wszystkich potrzeb zwigzanych
z dzialalnoscig gospodarcza danego przedsigbiorstwa.

Tradycyjnym i najbardziej rozpowszechnionym zewngtrznym zroédtem
finansowania jest kredyt kupiecki (handlowy) i bankowy (gtownie obrotowy).
O ile jednak otrzymanie wydluzonego terminu ptatnosci za dostawy zalezy
przede wszystkim od polityki kredytowej kontrahenta, o tyle zaciagnigcie kre-
dytu bankowego wigze si¢ z dlugotrwalg procedura badania wniosku i jest uwa-
runkowane posiadaniem przez przedsiebiorstwo zdolnosci kredytowej, kosztami
kredytu oraz mozliwo$cig ustanowienia zabezpieczen o odpowiedniej wartosci
i jakosci. Alternatywnym w stosunku do kredytu bankowego zroédtem finanso-
wania dzialalno$ci gospodarczej, zwlaszcza kontraktow krotko- i §redniotermi-
nowych, moze by¢ faktoring.

! Zrédla finansowania dzialalno$ci gospodarczej i montaz finansowy, Fundacja Edukacji Eu-
ropejskiej, Watbrzych 2006, s. 2.
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Istota i mechanizm dzialania faktoringu

Faktoring to ustuga finansowa pozwalajaca przedsi¢biorstwom na poprawe
pltynnosci finansowej przez skrocenie cyklu rotacji naleznosci. Z ekonomicznego
i prawnego punktu widzenia faktoring polega na odptatnej odsprzedazy nieprze-
terminowanych wierzytelnosci handlowych? wyspecjalizowanej instytucji fakto-
ringowej — bankowi lub spotce faktoringowej. W transakcji faktoringu uczestni-
cza wiec trzy podmioty:

— faktorant — przedsigbiorstwo zbywajace swoje wierzytelnosci,
— dtuznik — kontrahent faktoranta zobowiazany do splaty naleznosci,
— faktor — wyspecjalizowana instytucja nabywajaca wierzytelnosé.

Faktor i faktorant sa stronami czynnie uczestniczacymi w transakcji, za-
wierajgcymi umowg faktoringu. Umowa ta — w $wietle polskich przepisow pra-
wa — jest umowa nienazwang, co oznacza ze moze by¢ zawarta zgodnie z zasada
swobody zawierania uméow’. Podstawowym elementem umowy faktoringu jest
cesja wierzytelnosci* faktoranta na faktora. W ramach faktoringu przedmiotem
cesji mogg by¢ jednak wylacznie naleznosci pienig¢zne, bezsporne i nieprzetermi-
nowane, przystugujace przedsiebiorstwu z tytutu realizowanych dostaw towarow
i $wiadczonych ustug. Moga to by¢ zarowno wierzytelnosci juz istniejace, jak
i wierzytelnosci przyszte, z zasady krotkoterminowe?.

Podpisujac umowe faktoringu, faktor zobowigzuje si¢ do nabycia wierzy-
telnosci przedsiebiorstwa albo udzielenia pozyczki pienigznej pod zastaw wie-
rzytelnoSci stanowiacej zabezpieczenie dla tej pozyczki. W obu przypadkach
przedsiebiorstwo otrzymuje gotowke przed uptywem terminu ptatnosci nalezno-
sci, a wyegzekwowaniem naleznos$ci od dtuznika zajmuje si¢ faktor. Faktoring to
zatem specyficzny sposob kredytowania nalezno$ci handlowych®.

2 Wierzytelno$¢ oznacza prawo podmiotowe do zadania spelnienie $wiadczenia przez dtuz-

nika. Wierzytelnosci handlowe sa synonimem naleznosci z tytutu dostaw towardéw i $wiadczenia
ustug.

3 Ustawa z dnia 23 kwietnia 1964 r. Kodeks cywilny, DzU 1964, nr 16, poz. 93, z p6zn. zm.,
art. 353. Zauwazy¢ nalezy, iz w zadnym kraju umowa faktoringu nie doczekata si¢ unormowan
prawnych wyzszego rz¢du. Proby takie podjeto w Niemczech, ale przepisy obowigzuja tam na
mocy rozporzadzenia ministra, a nie ustawy.

4 Zasady dokonywania cesji, czyli przelewu wierzytelno$ci, okresla Kodeks cywilny, art. 509—
518.

> Przedmiotem faktoringu sg najczeéciej nalezno$ci z terminem ptatnosci od 14 do 210 dni,
aczkolwiek zadne przepisy prawne nie naktadaja takich ograniczen.

¢ J. Mojak, Obrot wierzytelnosciami, Wydawnictwo Prawnicze, Warszawa 2001, s. 157.
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Uogolniajgc, mozna przyjaé, iz faktoring dotyczy nabywania (przyjmo-
wania) handlowych faktur do dyskonta’. Poprzez umowe faktoringu przedsig-
biorstwo przenosi na faktora wierzytelno§¢ gtéwng oraz wszelkie prawa z nig
zwigzane, w tym prawo do odsetek z tytutu opdznien w platnosciach®. Insty-
tucja faktoringu nie ogranicza si¢ jednak do przelewu wierzytelno$ci. Zgodnie
z definicja Konwencji Ottawskiej z 1988 roku, z faktoringiem mamy do czynie-
nia tylko wowczas, gdy faktor przejmuje na siebie przynajmniej dwie sposrod
nastepujacych funkcji:

— finansowanie dostawcy, w tym przez udzielanie pozyczek i zaliczek,
— rozliczanie i obstuga wierzytelnosci,

— inkaso naleznosci,

— ochrona przed niewywigzywaniem si¢ dtuznika ze sptaty naleznosci’.

Faktoring jest wigc zarowno instrumentem finansowania wierzytelnosci, jak
i gwarancjg zabezpieczajaca przedsigbiorstwo przed ryzykiem niewyptacalnosci
dtuznika. Jednoczesnie jest formg outsourcingu ustug i alternatywa dla ubez-
pieczenia wierzytelnosci przedsigbiorcy. Moze rowniez oznacza¢ scedowanie na
faktora cze$ci ustug administracyjnych, takich jak $cigganie nalezno$ci, badanie
wiarygodnosci i wyptacalnosci dtuznikéow, prowadzenie rejestru faktur czy kont
rozliczeniowych wierzycieli. W ten sposob instytucja faktoringu taczy w sobie
elementy cesji wierzytelnosci, zlecenia, umowy o dzieto oraz pozyczki.

Dtuznik w transakcji faktoringowe;j jest strong bierna, tzn. nie ma wplywu
na zawarcie 1 tre§¢ umowy faktoringu. W mysl przepisow kodeksu cywilnego,
przedsigbiorstwo moze bez zgody dluznika przela¢ wierzytelno$¢ na osobe trze-
cia, jesli nie jest to sprzeczne z ustawa, zastrzezeniem umownym lub wtasciwo-
$cig zobowigzanial’. Zawarcie umowy faktoringu i bedgca jej nastepstwem cesja
wierzytelno$ci handlowych nie moga jednak pogorszy¢ sytuacji dluznika. Gdy-
by za$ dtuznik w umowie z dostawca dobr lub ustug (faktorantem) zastrzegt, iz
wierzytelno$¢ nie moze by¢ zbywana osobie trzeciej, to bez jego zgody nie moze
dojs¢ do zawarcia umowy faktoringu.

7 M. Bogin, M. Borkowski, Factoring for Future Success, ,,CMA Management” 2002, nr 7,
s. 12.

8 Elementy i cechy umowy faktoringu szeroko omawia J. Grzywacz, Faktoring, Difin, War-
szawa 2005.

®  Convention on International Factoring, Ottawa, 28.05.1988, art. 1 ust. 2 pkt b), www.un-
idroit.org/english/conventions/1988factoring/main.htm (thumaczenie wlasne).

19 Kodeks cywilny, art. 509.
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Rodzaje faktoringu

Zaréwno w teorii, jak i w praktyce, istnieje wiele form i kryteriow podziatu
faktoringu. W zaleznos$ci od tego, ktora strona umowy bierze na siebie ryzyko
niewyptacalnosci dtuznika, mozna wyr6znic:

— faktoring pelny (wlasciwy, bez regresu),
— faktoring niepelny (niewtasciwy, z regresem),
— faktoring mieszany!'.

W przypadku faktoringu pelnego ryzyko niewyptacalnosci dtuznika przej-
muje na siebie instytucja faktoringowa, ktora egzekwuje nalezno$¢ w terminie
jej wymagalno$ci we wlasnym imieniu i na wlasny rachunek. W wyniku zawar-
cia umowy faktoringu dochodzi wiec do definitywnego przeniesienia okreslonej
wierzytelnosci z faktoranta na faktora. Dzigki temu przedsigbiorstwo uzyskuje
prawo do dysponowania otrzymana zaliczka nawet w przypadku wystapienia
ktopotow z wyptacalnoscia dtuznika. Gléwnymi zaletami tej formy faktorin-
gu sa wigc pewnos¢ otrzymania zaptaty za towary lub ushugi, wieksze bezpie-
czenstwo prowadzenia dzialalnosci, wzrost pewnosci planowania przeptywow
pienieznych oraz polepszenie struktury bilansu i wzrost ptynnosci finansowej
przedsigbiorstwa'?,

W faktoringu niepetnym cate ryzyko niewyptacalnosci dtuznika spoczywa
na faktorancie. Umowa faktoringu prowadzi w tym przypadku jedynie do wa-
runkowego nabycia wierzytelnosci przez faktora. Przedsigbiorstwo pozyskuje od
faktora $rodki pienigzne w formie pozyczki. Jezeli dtuznik nie sptaci wierzytel-
nosci w terminie wskazanym w umowie faktoringu, powraca ona od faktora do
faktoranta, ktory jest zobowigzany do zwrotu pobranych zaliczkowo kwot. Brak
przejecia ryzyka i zwigzanych z tym kosztow powoduje, ze faktoring niepet-
ny jest tanszy od pelnego. Wymaga tez mniej formalno$ci zwigzanych z oceng
sytuacji finansowej i przyznawaniem limitow poszczegdlnym dluznikom. Jego

' M. Tokarski, Faktoring w malych i srednich przedsiebiorstwach: forma krétkoterminowego
finansowania dziatalnosci, Oficyna Ekonomiczna, Krakéw 2005, s. 59-64.

12 Uzyskanie $rodkow z tytutu umowy faktoringu petnego z jednej strony redukuje poziom
naleznosci z tytutu dostaw i ustug, a z drugiej zwigksza stan srodkow pieni¢znych. Ta zmiana
struktury aktywow obrotowych prowadzi do poprawy wskaznika ptynno$ci natychmiastowe;j,
okreslajacego stopien pokrycia zobowiazan krotkoterminowych gotowka i jej ekwiwalentami.
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podstawowymi wadami sg natomiast brak zabezpieczenia przed ryzykiem oraz
stosunkowo niewielki wptyw na bilans faktoranta®.

Faktoring mieszany taczy w sobie cechy faktoringu petnego i niepetnego.
Zawierajac umowe faktoringu, faktor przejmuje ryzyko niewyptacalnosci dtuz-
nika tylko do okre$lonej kwoty wierzytelnosci. Jezeli wierzytelnos¢ przekracza
kwote graniczna, wowczas instytucja faktoringowa ma prawo do regresu. Ozna-
cza to, iz ryzyko splaty wierzytelnosci spoczywa na dwoch stronach umowy fak-
toringu, cho¢ niekoniecznie w jednakowym stopniu.

Instytucja faktoringu umozliwia sprzedaz wierzytelnosci dotyczacych obro-
tu gospodarczego zaréwno krajowego, jak i miedzynarodowego. W tym drugim
przypadku faktorant moze przela¢ swoje wierzytelnosci z transakcji zagranicz-
nych na faktora majacego siedzibe w jego kraju (faktor eksportowy) badz w kraju
dtuznika — importera lub wewnatrzwspolnotowego nabywcy (faktor importowy).
Faktor eksportowy moze takze, po zakupie wierzytelnosci od faktoranta, doko-
na¢ ponownego przelewu tej wierzytelnosci przez zawarcie umowy faktoringu
z faktorem importowym. Wystapi wowczas tzw. system dwoch faktorow'.

Mimo ze umowa faktoringu zawierana jest migdzy faktorantem a faktorem,
to dotyczy réwniez dtuznika — nabywcy towaréw lub ustug od zbywajacego wie-
rzytelnosci przedsigbiorstwa. Jezeli dtuznik zostaje poinformowany o umowie
faktoringu (przez faktora lub faktoranta) niezwlocznie po jej zawarciu, wowczas
mamy do czynienia z faktoringiem otwartym (notyfikowanym, jawnym). W sy-
tuacji natomiast, gdy o cesji wierzytelnosci dtuznik dowiaduje si¢ dopiero w mo-
mencie wezwania do zaptaty, mowimy o faktoringu pototwartym. Moze rowniez
wystapi¢ tzw. faktoring tajny (zamkniety, cichy), wigzacy si¢ z niezawiadamia-
niem dluznika o zawarciu umowy faktoringu®.

3w przypadku faktoringu niepetnego, w ktorym po okreslonym w umowie terminie faktor
ma prawo regresu w stosunku do faktoranta, sam poziom naleznosci pozostaje bez zmian (chy-
ba ze jednostka musi utworzy¢ odpis aktualizacyjny), natomiast zwigksza si¢ (o warto$¢ otrzy-
manej pozyczki) suma bilansowa. Po stronie aktywow zwigkszeniu ulegaja srodki pienig¢zne,
a w pasywach bilansu nastepuje zwigkszenie (o t¢ samag wartos¢) zobowigzan wobec faktora.
Zmniejszenie naleznosci od odbiorcow nastgpi dopiero w momencie rozliczenia rozrachunkow
z odbiorca, gdy ten dokona splaty wierzytelnosci. Jednoczesnie zmniejszeniu ulegna zobowia-
zania wobec faktora.

4 M. Sierpinska, D. Wedzki, Zarzqdzanie plynnosciq finansowq w przedsiebiorstwie, Wydaw-
nictwo Naukowe PWN, Warszawa 2007, s. 200.

5 1. Heropolitanska, P. Kawaler, A. Koziot, Skup i sprzedaz wierzytelnosci przez banki: ce-
sja, faktoring, dyskonto, forfaiting, sprzedaz publiczna i niepubliczna, Twigger, Warszawa 2000,
s. 125-129.
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Kryterium terminu ptatnos$ci faktorantowi za nabycie przez faktora wierzy-
telno$ci pozwala natomiast wyr6znic faktoring dyskontowy (przyspieszony), za-
liczkowy (awansowy) i terminowy (wymagalno$ciowy)'®. Pierwszy z nich polega
na tym, ze faktor ptaci faktorantowi za zakupione wierzytelnosci natychmiast po
otrzymaniu faktur do wykupu. Wysoko$¢ ptatnosci jest rowna kwocie wierzy-
telnos$ci pomniejszonej o wynagrodzenie faktora. W przypadku faktoringu za-
liczkowego platnos¢ za nabycie wierzytelnosci odbywa si¢ w ratach. W chwili
zawarcia umowy faktor wyptaca faktorantowi zaliczke na poczet przysztej zapta-
ty, a pozostala kwota wnoszona jest w terminie wymagalnosci lub w dniu rze-
czywistej splaty wierzytelnosci. Z faktoringiem wymagalno$ciowym mamy za$
do czynienia wowczas, gdy nalezno$¢ przekazywana jest faktorantowi w dniu
wymagalnosci wierzytelno$ci, po otrzymaniu zaptaty od dtuznika albo w innym
umownym terminie.

Z danych statystycznych wynika, iz w 2008 roku w Polsce faktoring krajo-
wy stanowit 84,8%, a faktoring zagraniczny — 15,2% wykupionych wierzytelnosci.
W faktoringu krajowym najcze¢$ciej stosowano faktoring z regresem (49,6% obro-
tow), rzadziej faktoring bez regresu (47,9%), a sporadycznie faktoring miesza-
ny (2,5%). Na wierzytelno$ci wynikajace z faktoringu w handlu zagranicznym
sktadaty si¢ w 88,4% wierzytelnosci w eksporcie, a w 11,6% —w imporcie. Ustu-
gi faktoringu $wiadczyty zarowno banki, jak 1 spotki faktoringowe!'.

Korzysci i koszty faktoringu

Najwigkszg korzyscig wynikajaca z zastosowania faktoringu do finansowa-
nia dziatalno$ci gospodarczej jest skrocenie cyklu rotacji naleznosci w przed-
sigbiorstwie zbywajacym wierzytelnosci. Otrzymuje ono bowiem od faktora
gotowke natychmiast po dostarczeniu dokumentdéw finansowych, a wiec nawet
kilka miesiecy przed uptywem terminu ptatnosci naleznosci. Pozyskiwane w ten
sposob srodki przedsigbiorstwo moze przeznaczy¢ na dziatalnos¢ biezaca badz
inwestycyjng. Faktoring moze by¢ rowniez instrumentem budowania przewagi
konkurencyjnej na rynku dostawcow. Umozliwia bowiem wydtuzanie kontrahen-
tom terminow platnosci i zwigkszenie sprzedazy bez koniecznosci angazowania
dodatkowych srodkow finansowych.

16 Ibidem, s. 122—125.
' http://www.stat.gov.pl/gus/5840 4404 PLK HTML.htm.
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Umiejetnie wykorzystany faktoring pozwala utrzymac ptynnos¢ finansowa
oraz na efektywne zarzadzanie kapitatem obrotowym!®. Korzystajac z tego zro-
dta finansowania, przedsigbiorstwo uzyskuje poprawe miernikow finansowych
i stalg zdolno$¢ do obstugi zobowigzan biezacych, co w konsekwencji prowadzi
do wzrostu jego wiarygodno$ci i sprzyja negocjowaniu korzystnych warunkow
uméw z dostawcami i wierzycielami. W odréznieniu od kredytu bankowego
faktoring nie blokuje majatku przedsigbiorstwa.

Faktoring pozwala takze odcigzy¢ stuzby rozliczeniowo-ksiegowe przedsig-
biorstwa i znacznie obnizy¢ koszty administrowania wierzytelno$ciami. Do isto-
ty faktoringu nalezy bowiem — oprocz finansowania — §wiadczenie przez instytu-
cje faktoringowa na rzecz faktoranta ustug dodatkowych, takich jak ksiegowanie
platnosci, wyjasnianie i uzgadnianie sald, monitoring nalezno$ci czy dziatania
windykacyjne. Przejecie przez faktora obstugi wierzytelnosci podnosi bezpie-
czenstwo realizowanych transakcji i zwieksza dyscypling platnicza odbiorcow.

Sprzedajgc naleznosci w ramach faktoringu petnego, przedsigbiorstwo prze-
nosi na faktora ryzyko niewyptacalnosci dtuznika. W ten sposob zabezpiecza
si¢ przed stratami majatkowymi z tytutu braku zaptaty przez odbiorce i zyskuje
pewniejsza baze dla zarzadzania swoimi finansami i ptynnoscia.

Korzystanie z faktoringu wiaze si¢ jednak z dodatkowymi wydatkami. Zby-
wajac naleznosci, faktorant zostaje obcigzony kosztami odsetek majacych prze-
waznie charakter dyskonta. Ich wysoko$¢ zalezy przede wszystkim od rodzaju
umowy faktoringu. W faktoringu wiasciwym dyskonto (podobnie jak prowizja
1 marza) jest wyzsze ze wzgledu na przejecie przez faktora ryzyka niewyplacal-
no$ci dluznika oraz koszty windykacji. Dodatkowo im dtuzszy jest okres finan-
sowania'®, tym wyzsze jest oprocentowanie. Na poziom kosztow odsetek wpty-
waja takze wielko$¢ i zakres administrowania nabytymi wierzytelno$ciami.

Korzystajacy z faktoringu ponosi rowniez koszty wynagrodzenia faktora
za $wiadczone na jego rzecz ushugi dodatkowe. Wysoko$¢ marzy z tego tytutu
zalezy od zakresu dodatkowych ustug oraz przecigtnej sumy naleznosci sktada-
jacych si¢ na cato$§¢ umowy i waha si¢ najczesciej w granicach od 0,3 do 2,0%

18 Przez pojecie kapitat obrotowy lub kapitat obrotowy netto nalezy rozumiec t¢ cz¢$¢ aktywow
obrotowych, ktora jest finansowana kapitatem statym, czyli kapitatem wlasnym, rezerwami na
zobowiazania oraz zobowigzaniami dtugoterminowymi. Innymi stowy, kapitat obrotowy stanowi
roéznice migdzy wartoscia aktywoéw obrotowych a krétkoterminowymi (biezacymi) zobowigza-
niami oraz rozliczeniami mi¢dzyokresowymi, majacymi odzwierciedlenie w pasywach bilansu.
M. Sierpinska, D. Wedzki, op.cit., s. 74.

19 Okres finansowania oznacza okres migdzy zakupem wierzytelnosci przez faktora a termi-
nem ich sptaty przez dtuznika.
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wartosci netto zakupionych wierzytelnosci. Optaty za funkcje administracyjne
realizowane w ramach faktoringu moga by¢ optacalne dla matych i $rednich
przedsigbiorstw zwlaszcza wowczas, gdy zdadza si¢ one catkowicie na instytu-
cje faktoringowa. Koszt organizacji tych funkcji we wlasnym zakresie moze by¢
w tym przypadku wyzszy niz koszt powierzenia ich faktorowi.

Kolejnym sktadnikiem kosztow faktoringu jest prowizja przygotowawcza,
bedaca optata za zbadanie zdolnosci kredytowej faktoranta i dtuznika, rozpa-
trzenie wniosku skupu wierzytelno$ci oraz przygotowanie umowy. Jej wysokos¢
oscyluje w granicach 0,1-3% przyznanego limitu zadtuzenia.

Jezeli umowa dotyczy faktoringu petnego, dodatkowym kosztem jest dla
faktoranta prowizja za przejgcie przez faktora ryzyka niewyptacalnosci dtuzni-
ka. Zalezy ona od oceny ryzyka, wielko$ci wierzytelno$ci, solidnosci ptatniczej
dtuznikéw 1 ich stanu prawnomajatkowego, terminu i sposobu regulowania dtu-
gu, istnienia stosownych zabezpieczen nabytych wierzytelnosci, charakteru to-
warow objetych umowami sprzedazy oraz oceny sprawnosci organizacyjnej i go-
spodarczej dtuznika®. Prowizja za przyjecie ryzyka wynosi najczesciej od 0,1 do
1,5% warto$ci przyjetych przez faktora wierzytelnosci.

Faktorant moze takze zosta¢ obcigzony prowizja z tytulu zawarcia umowy
o linig, bedaca zobowigzaniem faktora do zawarcia w przysztosci umow fakto-
ringu z dostawca. Prowizja ta liczona jest od ustalonego limitu ($rednio 1%) i pta-
cona niezaleznie od odsetek i prowizji za skupione w jej ramach wierzytelnosci.

Podsumowanie

Faktoring jest ustuga adresowana przede wszystkich do tych przedsigbiorstw,
ktore sprzedaja towary i ustugi, stosujac odroczone terminy ptatnosci, a jedno-
cze$nie majg problemy z utrzymaniem ptynnosci finansowej. Jako elastyczne
zrodlo finansowania dziatalnos$ci gospodarczej faktoring umozliwia sprawne
zarzadzanie naleznos$ciami i zwigkszenie konkurencyjnosci przedsigbiorstwa na
rynku.

Decyzja o zastosowaniu faktoringu do finansowania biezacej dzialalnosci
przedsiebiorstwa powinna by¢ poprzedzona kompleksowa analiza ekonomicz-
na, uwzgledniajacg koszty i korzysci faktoringu oraz racjonalne zasady selekcji
ofert faktoringowych i wyboru faktora. Korzysci ze zbycia wierzytelnosci przed

20 M. Sierpinska, D. Wedzki, op.cit., s. 196.
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terminem ich zaptaty przez dtuznikéw powinny przewyzsza¢ ponoszone z tego
tytulu wydatki (odsetki, prowizje, marza). W analizie efektywnosci nalezy row-
niez uwzgledni¢ dodatkowe korzysci w postaci pakietu ustug oferowanych przez
faktora w ramach zawartej z nim umowy.

Na zakonczenie trzeba podkresli¢, iz faktoring jako zrodlo finansowania
dziatalnos$ci gospodarczej to dobry sposob przyspieszenia inkasa naleznych $rod-
kow pienigznych. Umozliwia utrzymanie ptynnosci finansowej i prowadzi do
poprawy wielu wskaznikow ekonomicznych. Nie jest natomiast panaceum na zta
kondycje przedsiebiorstwa. Nie jest wigc dobry dla tych matych i $rednich przed-
sigbiorstw, ktore cyklicznie zmagaja si¢ z problemami finansowymi.

FACTORING AS A SOURCE OF FINANCING ECONOMIC ACTIVITIES
OF ENTERPRISES

Summary

The article is devoted to the issue of factoring. In the economic conditions obtaining
in Poland factoring is numbered among relatively new sources of financing economic
activities. Since it may finance supplies with deferred payment factoring is first of all an
alternative for bank credit. At the same time it allows an enterprise to maintain financial
solvency. In the article the essence, functions and the main kinds of factoring are presen-
ted. Also the costs of factoring as well as the enterprise’s profits resulting from applying
this form of financing economic activity.

Translated by Tadeusz Kartowicz



