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Wprowadzenie

Aktualnie na §wiecie okto 1,3 mld Iudzi zyje za mniej niz jednego dolara dziennie,
kolejny miliard utrzymuje si¢ za okoto 2 dolary dziennie'. Ludzie ci, stanowiac grupe osob
o réznym stopniu ubdstwa, czgsto, jako sposdb poprawy sytuacji zyciowej wybieraja ak-
tywno$¢ gospodarcza prowadzonag w ramach mikro-przedsigbiorstw, ktore lokuja swoja
dziatalno$¢ w handlu, ustugach czy produkcji. Specyficzna sytuacja majatkowa ubogich
przedsigbiorcow definiowana chocéby przez poziom posiadanych zasoboéw materialnych
czy finansowych, rodzaj potrzeb pokrywanych z uzyskiwanych dochodéw, czy srodowi-
sko spoteczne, kulturowe, polityczne i gospodarcze, w ktorych przychodzi im realizowaé
cele gospodarcze, prowadzi do sytuacji, w ktorej ich potrzeby finansowe, czesto bardzo
skromne, nie moga by¢ pokryte przez tradycyjne instytucje bankowe. Banki, wskazujac
na podwyzszong ekspozycje na ryzyko transakcji kredytowych nawiazywanych z ta grupa
potencjalnych klientow, ksztalttowang przez asymetri¢ informacji, brak materialnych form
zabezpieczen kredytow oraz wysoki poziom kosztow transakcyjnych, omijaja lub ograni-
czaja do minimum kontakty gospodarcze z mikroprzedsi¢biorstwami ludzi biednych. Luke
te, obok tzw. zrodet nieformalnych oraz specjalnie ukierunkowanych bankdw, wspieraja-
cych swymi produktami biednych?, wypetniaja gtéwnie podmioty niebankowe, zajmujace
si¢ $wiadczeniem ustug mikro-finansowych (zarowno kredytowych jak i depozytowych).
Wisrod nich wazne miejsce zajmujg islamskie instytucje mikrofinansowe (IIMF), oferujace
finansowa pomoc dla ubogich przedsigbiorcow w srodowisku operacyjnym podporzadko-
wanym zasadom i wartosciom Islamu i Shariatu.

! Zob. szerzej Brief Report on Microfinance’s Present State in the World, Microcredit Summit Cam-
paign, Paris-France 2004, s. 1 in.

> Sztandarowym przyktadem takiego podmiotu bankowego jest Gremeen Bank i jego zatozyciel, lau-
reat nagrody Nobla Muhamad Yunus, zob. np. ,, Bankier biednych” laureatem Pokojowej Nagrody Nobla,
Zycie Warszawy, 14.10.2006.
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Przyjmujac powyzsze przestanki, celem ponizszego opracowania staje si¢ proba pre-
zentacji specyfiki operacyjnej kontraktu mudaraba w $wietle potrzeb finansowych, formu-
lowanych przez mikroprzedsigbiorcow, ktorzy w swej aktywnosci gospodarczej kieruja si¢
normami religijnymi i moralnymi Islamu.

Islamskie instytucje mikro-finansowe — istota

Poprzez mikrofinansowanie rozumie si¢ zwykle $wiadczenie ustug finansowych
(pozyczkowych, kredytowych, depozytowych) kierowanych do ludzi biednych i mikro-
przedsigbiorstw, umozliwiajacych im podniesienie poziomu swoich dochodow, a przez to
poprawe warunkow zycia wykorzystujacych te ustugi i ich rodzin. Jak wskazuje Muhamad
Yunus ,,...kredyt jest fundamentalnym prawem czlowieka, dlatego tez, gtdéwng misjg mi-
kro-finansowania jest wsparcie ludzi biednych w procesie niesienia pomocy samym sobie,
dzigki zdobyciu przez nich niezalezno$ci ekonomicznej...”.

Proba zdefiniowania uniwersalnych cech produktéw mikrofinansowych oraz warun-
kow ich wykorzystania pozwala wskazac, ze: a) podmiotem, do ktdrego kieruje si¢ tego ro-
dzaju ustugi sa osoby biedne (pojgcie to jest kategoria wzgledna, wyznaczang np. przez tzw.
linie ubodstwa (poverty gap)), nieznajdujace pokrycia swych potrzeb finansowych w trady-
cyjnych podmiotach bankowych; b) zwykle dziatalno$¢ pozyczkowa/kredytowa oparta jest
na zasadzie pozyczek/kredytow grupowych; c) okres wykorzystania zasilenia finansowego
jest krotki (miesige lub kwartal, rzadko rok); d) kredyty/pozyczki przyjmuja niska wartos¢
jednostkowa, sa produktami dostosowanymi do specyfiki biorcy o uproszczonej formule
oceny i dostepu; e) kredyty/pozyczki udzielane sg bez wykorzystania tradycyjnych form za-
bezpieczen, opierajac si¢ na tzw. zabezpieczeniach spotecznych (np. a) wspotodpowiedzial-
no$ci czlonkéw kredytowanej grupy (peer pressure); b) grozbie utraty dost¢pu do przy-
sztych pozyczek i/lub wykorzystania zachgt wigzanych z nimi (probation); c) umowach
wigzanych (interlinked contracts), d) umowach porgczeniowych bez wymogu egzekucji
(co-maker arrangements without intended enforcement); e) sptata pozyczki/kredytu naste-
puje w ratach tygodniowych, rzadziej miesiecznych, cena pozyskanego pienigdza oparta
jest na stopach rynkowych (czg¢sto obejmuje takze wynagrodzenie za podwyzszone ryzyko
kredytowe).

Waznym elementem dziatalno$ci mikrofinansowej, obok wsparcia aktywnosci gospo-
darczej ludzi ubogich, jest takze osiaganie celéw o charakterze spotecznym, zwigzanych
z realizacja przez podmioty mikrofinansowe tzw. programow rozwoju spotecznego, skie-
rowanych na propagowanie odpowiednich postaw i zachowan oraz spolecznej i osobistej
$wiadomosci pozyczkobiorcow, cztonkéw ich rodzin oraz grup, w ktdrych oni funkcjonu-
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3 A. Rahman, Islamic Microfinance: A Missing Component in Islamic Banking, Kyoto Bulletin of Is-
lamic Area Studies 1-2 (2007), s. 39.
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Zaprezentowana powyzej krotka charakterystyka istoty mikrofinansowania staje si¢
punktem wyjscia do wskazania specyfiki islamskich instytucji mikrofinansowych (IIMF),
bedacych swoista odpowiedzia na wyzwanie, jakie przed podmiotem finansowym stawia z
jednej strony, instytucjonalny i produktowy rozwoj mikrofinansowania, z drugiej zas, teo-
retyczny i praktyczny rozwdj koncepcji ekonomii islamu i finanséw islamskich, a w nich,
islamskich instytucji finansowych.

Waznym w tym miejscu, w opinii autora, wydaje si¢ podkreslenie faktu, iz ponad
44% $wiatowej klienteli instytucji mikrofinansowych mieszka w krajach arabskich, a kon-
wencjonalne produkty mikrofinansowe coraz czesciej nie spetniaja potrzeb wielu muzutma-
néw, poszukujgcych ustug finansowych zgodnych z przyjetym przez nich kodem Islamu®.

Chcac wskaza¢ na specyfike IIMF warto podkresli¢ cechy tych podmiotow odniesio-
ne do charakterystyk, wtasciwych dla konwencjonalnych podmiotéw, §wiadczacych ustugi
mikro-finansowania (zob. tab. 1).

Jak widaé, przedstawione roznice dotyczg wszystkich sfer dokonanych poréwnan.
Rozbieznosci te wynikajg zarowno z zupelnie innej koncepcji operacyjnej jak i filozofii
funkcjonowania IIMF, ktorych dziatanie podporzadkowuje si¢ zasadom: a) zakazu kazdej
formy aktywnos$ci gospodarczej wigzanej ze spoteczng lub moralng niesprawiedliwoscia
przy réwnoleglej orientacji na osigganie celow sprawiedliwosci spotecznej; b) braku dys-
kryminacji dowolnej kategorii klientow; c) skupienia na dobrobycie wspodlnoty oraz koncen-
tracji na ubogich, traktowanych jako réwnouprawnionych cztonkow tego spoleczenstwa;
d) obrony przedsigbiorczosci oraz partycypacji partnera biznesowego poprzez tworzenie
wspolnie finansowanych przedsiewzie¢ gospodarczych; f) podziatu ryzyka wychodzacego
naprzeciw koncepcji wynagrodzenia za powierzony kapitat poprzez jego oprocentowanie.

Opierajac si¢ na zasadach i warto$ciach ptynacych z religii, IIMF i ich produkty
staja si¢ narzedziem walki z ubdstwem, bezrobociem, a co za tym idzie, stwarzajg moz-
liwo$¢ zaspokojenia podstawowych potrzeb, zwigzanych z wyzywieniem, schronieniem,
zdrowiem i edukacjg milionow muzutmanow?. Ich wazng rol¢ w promocji rozwoju mikro-
przedsiebiorczosci, a przez to w osigganiu celow spoteczno-ekonomicznych, wyznaczanych
przez Islam, podkres$laja liczni autorzy, zajmujacy si¢ ta problematyka, wskazujac m.in., ze
,--.staby dostep biednych do zrodet finansowania jest niewatpliwie istotnym czynnikiem
ostabiajacym mozliwos$¢ tworzenia wlasnych przedsigwzieé gospodarczych o szerokim za-
pleczu, a tym samym, realizacji egalitarystycznych celow Islamu. Pamigtaé nalezy, ze o ile
lepszy i skuteczniejszy system edukacji moze podnosi¢ wydajnos$¢ pracy i dochody, to nie
przyczynia si¢ on jednak bezposrednio do redukcji nierbwnowagi w podziale bogactwa. Na

* Zob. Islamic Microfinance: An Emerging Market Niche, CGAP Focus Note No. 49, August 2008, s. 3.

5 Szacuje sig, ze okoto 35% z 1,6 mld populacji muzulmanéw na $wiecie to osoby biedne, ktore nie
majac dostgpu do tradycyjnych, bankowych zrodet finansowania tworza grupe potencjalnych klientow
instytucji mikro-finansowych, w tym i tych o islamskiej orientacji. Zob. Islamic Microfinance A New Ap-
proach to Help Small Enterprises, Meeting Pape 6-C, Third Meeting 2008, ABAC Malaysia 2008, s. 2.
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szczescie Islam posiada wyrazng przewage nad kapitalizmem i socjalizmem, budowang na
systemie warto$ci, dostarczajacym mu site do realizacji jego celow w obszarze spoteczno-

ekonomicznej sprawiedliwosci...”.

Tabela 1

Roéznice pomigdzy konwencjonalnymi i islamskimi podmiotami
$wiadczacymi ustugi mikrofinansowe

Konwencjonalna instytucja

Islamska instytucja

Cecha mikrofinansowa mikrofinansowa
Fundusze zewngtrzne (donatorzy Fundus.ze e wnqtrz_ne (dgnatorzy
L . . zagraniczni, agencje krajowe,
1. Pasywa zagraniczni, agencje krajowe, ;
, . rzady, banki centralne), oszczed-
(zrodta funduszy) rzady, banki centralne) oszczed- A .
AR nosci klientdéw, islamskie zrodia
nosci klientow
dobroczynne (zakat)
2. Aktywa (forr ma Oparte na odsetkach Islamskie instrumenty finansowe
instrumentow)
. . Najbiedniejsi sa obstugiwani dzig-
3. Finansowanie . N . . . . ..
. Najbiedniejsi nie s3 obstugiwani | ki taczeniu form dobroczynnosci
ubogich ; . .
z mikro-finansowaniem
4. Transfer funduszy W formie pieniagdza W formie transferu dobr

. Grupa docelowa

Kobiety

Rodzina

. Cel wyboru grupy

docelowej

Wzmocnienie pozycji kobiet

Latwos$¢ dostepu

. Zobowigzany do

splaty (gdy pozycz-
ka jest przekazana
kobiecie)

Biorca

Biorca i matzonek

. Motywacja do pracy

personelu instytucji
mikrofinansowej

Finansowa

Finansowa i religijna

. Dochodzenie rosz-

czen

Zabezpieczenia spoteczne

Zabezpieczenia spoteczne/zacho-
wania zgodne z etyka Islamu

10. Program rozwoju

spotecznego

Swiecki lub nie islamski

Religijny (zachowania, etyka,
aspekty spoteczne ukazywane
w $wietle Islamu)

Zrodlo:

Islamic Area Studies 1-2 (2007), s. 44.

6

A. Rahman, Islamic Microfinance: A Missing Component..., s. 43.

A. Rahman, Islamic Microfinance: A Missing Component in Islamic Banking, Kyoto Bulletin of

U. Chapra, Islam and the Economic Challenge, Leicester: Islamic Foundation 1992, s. 260, za:
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Kontrakt mudaraba — w $wietle zasad funkcjonowania IIMF

Kontrakt mudaraba jest historycznie jednym z najstarszych islamskich produktow
finansowych, wykorzystywanych od wielu wiekow przez muzulmandw, wystepujacych
zaréwno w roli inwestorow, jak i poszukujacych zrodet finansowania. A. Udowich stwier-
dza, ze ,,...mudaraba i musharaka, jako typowy przejaw stosowania modelu PLS’ pozwolity
zorganizowac caty zasob monetarnych zrddet sredniowiecznego $wiata islamu do finanso-
wania rolnictwa, rzemiosta, manufaktur i handlu zagranicznego...” .

Dynamiczny rozwdj idei mikrofinansowania obserwowany na §wiecie oraz powsta-
wanie IIMF, kierujacych swe ustugi do ubogich muzulmanéw, chcacych wykorzysta¢ pro-
dukty finansowe, pozostajace w zgodzie z nakazami i wartosciami wyznawanej przez nich
religii, doprowadzity do sytuacji, w ktorej koniecznym byto dopasowanie operacyjnej cha-
rakterystyki tradycyjnych, islamskich kontraktéw finansowych do wyzwan formutowanych
przez specyfike mikrofinansowania.

W przypadku transakeji opartej na kontrakcie mudaraba, mikroprzedsigbiorca wno-
$Z3Ccy swoja prace, umiejetnosci i wiedze staje si¢ partnerem gospodarczym IIMF, ktora
zasila finansowany projekt pozadanym kapitatem. Przedsigbiorca, otrzymujac wynagro-
dzenie za wniesiong prace¢, uprawniony jest takze do udzialu w potencjalnych zyskach,
ptynacych z finansowanego lub wspotfinansowanego przez IIMF projektu gospodarczego.
Finansujacy (IIMF), godzac si¢ na udziat w ewentualnych zyskach, zmuszony jest takze do
pokrycia strat, ktore moze on wygenerowac, do wartosci wniesionego kapitatu pozyczko-
wego/kredytowego’.

Analizujac cechy tej techniki finansowania, wypada stwierdzi¢, ze realizujg si¢ one
w: oparciu podziatu zysku na zasadzie umownej proporcjonalnosci (nie moze on by¢ gwa-
rantowany, ani obejmowac¢ z gory ustalonej kwoty), obcigzeniu inwestora odpowiedzialno$-
cig za straty ptynace z finansowanego projektu do wysokosci wlozonej kwoty, nieuczest-
niczeniu w stracie plynacej z finansowanego przedsiewzi¢cia zarzadzajacego, z wyjatkiem
sytuacji, kiedy wynika ona z niedotrzymania przez niego umownych ustalen zwiazanych
z realizacja kontraktu.

7 Istotg PLS jest przestanka, zgodnie z ktorq finansujgcy (wnoszqcy kapital) nie jest traktowany jako

pozyczajgcy lecz bardziej jako inwestor, niezabezpieczony z gory na realizacje dodatniej stopy zwrotu.
W zaleznosci od rodzaju kontraktu inwestujgcy pokrywa catos¢ lub czes¢ strat, odpowiadajgc za nie do
wysokoSci wniesionego kapitatu przy rownolegltym udziale w realizowanych zyskach, ustalonym w dro-
dze umowy migdzy stronami kontraktu...”, szerzej [w]: J. Adamek, PLS i jego odwzorowanie w produk-
tach bankowosci islamskiej na przykitadzie kontraktu musharakah, [w:) Finanse i rachunkowos¢ — teoria i
praktyka, G. Borys (red.). Prace Naukowe Akademii Ekonomicznej we Wroctawiu nr 1186, Wydawnictwo
Akademii Ekonomicznej we Wroctawiu, Wroctaw 2007.

8 A. Udowich, Partnership and Profit In Early Islam, Princeton New York, Pricenton University Press
1970, s. 11 za: U. Chapra, Banks without interest: is it conceivable, Ahlan wa Sahlan, August 1993, s. 12.

° Takie umiejscowienie roli i uprawnien IIMF w kontrakcie mudaraba wyptywa z idei podziatu zysku
i strat (model PLS).
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Ponizszy przyktad prezentuje istote wykorzystania kontraktu mudaraba w mikro-fi-
nansowaniu. Mamy w nim do czynienia z ubogim handlarzem warzywami, ktory poszu-
kujac zasilenia finansowego o wartosci 10000 j.p., realizuje tygodniowy dochdd o wartosci
1000 j.p. Kierujac si¢ do IIMF, nawiazuje on z nig kontrakt mudaraba, w ktérym finansujg-
cy przekazuje mu pozyczke o wartosci 10000 j.p., sptacang w 20. cotygodniowych, réwnych
ratach (500 j.p.). Wraz z ich sptatag mikroprzedsigbiorca w kazdym tygodniu ,,odkupuje” od
IIMF udziat w pozyczonym kapitale o tej samej wartosci, co pozwala zmniejszy¢ czgsé
zysku, w ktorego podziale partycypowaé ma IIMF (zgodnie z umowa IIMF przejmuje 10%
tygodniowego zysku, za§ mikroprzedsigbiorca 90% jego wartosci). Liczbowa charaktery-
styke przebiegu powyzszej transakcji ukazuje tabela 2 i wykres 1.

Tabela 2
Zyski programu i mikroprzedsigbiorcy oraz warto$¢ sptat dokonywanych
przez mikroprzedsigbiorcg w kontrakcie mudaraba na rzecz IIMF (j.p.)
T Warto$¢ k Zysk mik dsi s 5 4 g Sptat
- arto$¢ zysku sk mikroprzedsie- S8 % 3 ata
dz?er'l do podziZiu Zysk programu ’ biorfy & é‘ N éﬂ Rgzem
(=9
1 20/20 x 1000 = 1000 | 1000 x 10% = 100 1000 x 90% + 0 =900 500 100 600
2 19/20 x 1000 = 950 950 x 10% =95 950 x 90% + 50 = 905 500 95 595
3 18/20 x 1000 =900 900 x 10% =90 900 x 90% + 100 =910 500 90 590
4 17/20 x 1000 = 850 850 x 10% =85 850 x 90% + 150 =915 500 85 585
5 16/20 x 1000 = 800 800 x 10% = 80 800 x 90% + 200 =920 500 80 580
6 15/20 x 1000 = 750 750 x 10% =75 750 x 90% + 250 =925 500 75 575
7 14/20 x 1000 = 700 700 x 10% =70 700 x 90% + 300 =930 500 70 570
8 13/20 x 1000 = 650 650 x 10% = 65 650 x 90% + 350 =935 500 65 565
9 12/20 x 1000 = 600 600 x 10% = 60 600 x 90% + 400 = 940 500 60 560
10 11/20 x 1000 = 550 550 x 10% =55 550 x 90% + 450 = 945 500 55 555
11 10/20 x 1000 = 500 500 x 10% =50 500 x 90% + 500 =950 500 50 550
12 9/20 x 1000 = 450 450 x 10% =45 450 x 90% + 550 = 955 500 45 545
13 8/20 x 1000 =400 400 x 10% =40 400 x 90% + 600 = 960 500 40 540
14 7/20 x 1000 = 350 350 x 10% =35 350 x 90% + 650 = 965 500 35 535
15 6/20 x 1000 =300 300 x 10% =30 300 x 90% + 700 =970 500 30 530
16 5/20 x 1000 =250 250 x 10% =25 250 x 90% + 750 =975 500 25 525
17 4/20 x 1000 =200 200 x 10% =20 200 x 90% + 800 = 980 500 20 520
18 3/20 x 1000 = 150 150 x 10% = 15 150 x 90% + 850 = 985 500 15 515
19 2/20 x 1000 =100 100 x 10% =10 100 x 90% + 900 = 990 500 10 510
20 1/20 x 1000 = 50 50x 10% =35 50 x 90% + 950 =995 500 5 505
Razem 1050 18950
Zrodlo:  R. Dhumale, A. Sapcanin: An Aplication of Islamic Banking Principles to Microfinance — Tech-

nical Note, UNPD, World Bank 2003, s. 9.
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O ile zaprezentowany produkt pozostaje w zgodzie z omdéwionymi wezesniej kanona-
mi kontraktow mikro-finansowych, zarowno tych uniwersalnych jak i definiowanych przez
wymogi i wartosci Islamu, o tyle waznym staje si¢ rowniez dostrzezenie pewnych jego
wad, ktore moga przyczyni¢ si¢ do ograniczenia jego wykorzystania. Chodzi tu gtownie
o: a) kwestie trudno$ci w poprawnym szacowaniu zysku, stanowigcego podstawe podziatu
korzysci ptynacych z finansowanego przedsiewzigcia; b) problem nalezytego sprawowania
przez IIMF funkcji kontrolno-nadzorczej nad kontraktem.

Odnoszac si¢ do problemu poprawnego szacowania zysku, wskazac nalezy na dwa za-
gadnienia. Pierwszym z nich staje si¢ niepewnos¢ jego osiggnigcia w przyjetej w kontrakcie
wartos$ci, determinowana zmianami uwarunkowan prowadzenia dzialalnosci, co moze ob-
nizy¢ sktonnosé¢ finansujacego do wchodzenia w takie transakcje, nawet przy duzej znajo-
mosci lokalnej specyfiki prowadzenia dziatalnosci gospodarczej®. Drugim zagadnieniem,
decydujacym o poprawno$ci szacowania i pomiaru rzeczywistego wyniku, realizowanego
na wspartym przez kontrakt mudaraba projekcie gospodarczym, jest jako§¢ systemu ra-
chunkowosci prowadzonej w mikro-przedsigbiorstwie, ktdra czesto z przyczyn obiektyw-
nych (mata wiedza, niskie umiejetnosci,) lub subiektywnych (cheé ukrycia prawdy, pomija-
nie znaczenia) nie pozwala na pomiar wyniku i jego poprawna dystrybucjg.

Utrudnienia w nalezytym sprawowaniu funkcji nadzorczo-kontrolnych obrazuja si¢
zwykle w koniecznosci ciagglego monitoringu rzeczywistej wartosci osigganych wynikow,
dajacej podstawe ustalenia faktycznie naleznych IIMF kwot, obejmujacych zaréwno stata
rate kapitalows jak i staly procentowy udzial w zmieniajacej si¢ zwykle kwocie wypraco-
wanego zysku oraz wymogu bazowania personelu IIMF na ograniczonych zasobach infor-
macji, kreowanych przez ubogi system rachunkowos$ci wspieranych mikroprzedsigbiorstw.
Jak stwierdza R. Dhumale i A. Spacanin ,,...margines bledu [w zwigzku z administrowa-
niem mikrofinansowymi kontraktami mudaraba — przyp. autora) zwigksza sie, zwlaszcza

9911

w sytuacji, gdy dany oficer kredytowy obstuguje 100-200 pozyczkobiorcow...

Whioski

Podsumowujac rozwazania dotyczace kontraktu mudaraba, stwierdzi¢ wypada, ze
jest on najczesciej uzywang technika finansowania potrzeb mikroprzedsigbiorcow w gru-
pie kontraktow opartych na podziale zyskow i strat (model PLS), a jego udziat w portfelach
IIMF waha si¢ w przedziale 5-20% warto$ci nawigzywanych transakcji. Kontrakt ten sta-
je si¢ emanacja podstawowej zasady funkcjonowania islamskich instytucji finansowych,

10 Dziatanie takie moze by¢ rowniez wynikiem obserwowanej ostatnio tendencji odchodzenia islam-
skich instytucji finansowych od kontraktow PLS i kierowania zwigkszonej uwagi na tzw. finansowanie
marzowe (kontrakt murabha). Przyczyny tego zjawiska wyjasnia m.in. A. Dar Humayon, J.R. Presley [w:]
A. Dar Humayon, J.R. Presley, Lack of Profit Loss Sharing in Islamic Banking, Management and Control
Imbalances, Loughborouth University, Economic Research Paper No. 00/24, s. 6-7.

I R. Dhumale, A. Sapcanin: An Aplication of Islamic..., s. 10.
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zwigzanej z obowiazkiem podziatu zysku i strat miedzy finansujacym przedsiewziecie gos-
podarcze a przedsigbiorca. Jako sposdb finansowania potrzeb kapitalowych ubogich mi-
kro-przedsigbiorcow, w przeswiadczeniu zaréwno IIMF jak i samych biorcéw, produkt ten
staje si¢ narzedziem poprawy warunkoéw zycia, czgsto w obszarze podstawowych potrzeb
dotyczacych wyzywienia, miejsca zamieszkania, opieki medycznej czy edukacji, przy row-
noleglym wsparciu realizacji celow religijnych, zwigzanych z niesieniem pomocy ludziom
biednym, sprawiedliwg dystrybucja dochodow, czy szerzej, sprawiedliwos$cia spoteczno-
ekonomiczna.

*kk

Pozostawiajac z boku czynione wyzej poréwnania i odniesienia do konwencjonalnych
czy islamskich form mikro-finansowania, warto w tym miejscu przytoczy¢ stowa Ministra
Spraw Zagranicznych Republiki Singapuru G. Yong Boon Yeo, ktory stwierdza, ze ,,...Kaz-
daistota ludzka ma w sobie potencjalng energi¢ tworzenia. Mikrokredyt pomaga ja uwolnié.
Ta energia przemnozona milion razy moze przenosi¢ gory...” 2. Stowa owe w prosty sposob
charakteryzujace sit¢ tkwiaca w same;j filozofii i produktach mikrofinansowania oraz moga
stanowi¢ wytlumaczenie popularnosci tej formy walki z bieda i ubdstwem.

ISLAMIC FORMS OF MICRO-FINANCING BASED
ON THE EXAMPLE OF MUDARABA CONTRACT

Summary

Over 1/3 of the world Muslim population, estimated at over 1,6 billion people, represent poor
individuals, who having no access to traditional, bank financing sources, create a group of potential
clients for micro-financing institutions, including these of Islamic orientation. Islamic micro-finan-
cing institutions (IMFI) constitute a response to challenges which occur before a financial entity,
firstly due to institutional and product oriented development of micro-financing and secondly, owing
to theoretical and practical development of Islamic economy concept and Islamic finances, including
Islamic financial institutions.

Among products offered by IMFI an important position is occupied by mudaraba contract. The
objective of the hereby article is to present operational characteristics of this product, in the light of
possibilities and principles for its application, in order to cover the financial needs of poor micro-
entrepreneurs, who while choosing financing sources follow indications in line with principles and
values of Islam.

12 PlaNet Finance Annual Report 2007, Saint-Ouen Paris — Frances 2008, s. 1.



