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FUNDUSZE PORECZENIOWE
JAKO WSPARCIE DLA FINANSOWANIA DZIALALNOSCI MSP
(BIELSKI FUNDUSZ PORECZEN KREDYTOW YCH)

Wprowadzenie

Matym i §rednim przedsigbiorstwom (MSP) przypisuje si¢ wicle zalet. Faktem jest, ze
generuja duza liczbe miejsc pracy, zatrudniaja osoby o niskich kwalifikacjach, sg elastycz-
ne, szybko dostosowujg si¢ do zmieniajacych si¢ uwarunkowan i wreszcie, Ze $3 ogromnym
inkubatorem nowych pomystow. I tutaj wtasnie pojawia si¢ bariera, ktoérg udaje si¢ poko-
naé tylko nielicznym MSP — brak §rodkéw finansowych. Gospodarka finansowa matych
i $rednich firm jest tematem niezwykle drazliwym. Jedna z najbardziej ewidentnych wad
wickszosci MSP jest niedostateczne wyposazenie w kapitat, zwigzany z tym brak rezerw
finansowych, trudnosci z biezaca ptynnoscia finansows i, co za tym idzie, uzaleznienie od
korzystania z zewnetrznych zrédet finansowania. Czegsto pomijana jest inna wazna przy-
czyna stabosci gospodarki finansowej MSP, a mianowicie aspekt, ktéry T. Luczka nazywa
,charakterystyczna dla wiascicieli matego i sredniego przedsigbiorstwa mentalno$ciag kre-

2]

dytowa™'. Jak pisze autorka, postawa wiasciciela firmy typu MSP wobec kapitatu wtasnego
nacechowana jest silnymi preferencjami, natomiast kapitat obcy traktowany jest nader nie-
chetnie a nawet z Igkiem?. Lek ten nabiera szczegdlnych rozmiaréw w kontaktach przed-
sigbiorcy z bankiem, jako bezduszna instytucja, ktora funkcjonuje wedtug zasady, ktora
moéwi, ze ,,..bankowiec to cztowiek, ktory da ci parasol jesli $wieci stonce i natychmiast
wyrwie, jesli pada deszcz3. Dlatego na uwagg zastuguja wszelkie programy wsparcia MSP.
Sa wérdd nich takie, ktore maja na celu zaré6wno udzielanie kredytéw czy pozyczek matym
firmom na warunkach preferencyjnych, jak i dostarczanie im zabezpieczen niezb¢dnych

przy ubieganiu si¢ o kredyt. Instytucjami, ktérych dziatalno$¢ prowadzi do poprawy do-

' T. Luczka, Kapital obcy w malym i Srednim przedsigbiorstwie, Wydawnictwo Naukowe PWN, War-
szawa—Poznan 2001, s. 17.

2 Ibidem, s. 51-52.

3 Wypowiedz prezesa Raiffeisen Bank Polska P. Czarneckiego, Instytnkt stadny bankowca, ,,Gazeta
Matych i Srednich Przedsigbiorstw™ 2003, nr 3(12), s. 6.
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stepnosci kredytu dla przedsigbiorstw matych i tych sredniej wielko$ci sg wtasnie fundusze
poreczeniowe, jako element nowej kombinacji finansowej innowacyjnego wsparcia rozwoju
przedsigbiorczosci.

Fundusze pore¢czeniowe i ich potencjalni klienci

Potencjalny klient funduszy porgczeniowych — male i $rednie przedsigbiorstwa — to
grupa firm o imponujacej liczebnosci. Jak podaje Raport o stanie sektora MSP w Polsce
w latach 2004-2005: ,(...) sektor MSP w przekroju regionalnym pod wzgledem udziatu
w liczbie wszystkich przedsigbiorstw nieznacznie si¢ r6zni — matle i srednie firmy stanowia
od 91,1% podmiotéw gospodarczych w mazowieckim do 95,5% w zachodniopomorskim™.
Sa to jednocze$nie firmy bardzo zrdznicowane, a zatem, aby oferta finansowa skierowana
do wtascicieli firm tego typu spotkata si¢ z ich zainteresowaniem, konieczna jest znajomos¢
ich potrzeb. Wynika to z faktu, iz zapotrzebowanie na $rodki finansowe w przedsigbior-
stwie jest pochodng celow, ktore majg zostaé osiggnigte za ich pomoca.

Potrzeby MSP w poszczegélnych fazach rozwoju mozna klasyfikowa¢ z punktu wi-
dzenia roznych kryteriow. Moga to by¢ np. potrzeby zwiazane z faza rozwoju, w ktorej
firma aktualnie znajduje si¢, czy tez potrzeby charakterystyczne dla firm o okreslonym
rozmiarze. Przedsigbiorstwa najmniejsze ,,mikro” (do 9 zatrudnionych) wymagaja gtownie
dziatan uzupetniajgcych posiadane informacje i wiedze dostepna przedsigbiorcy oraz jego
najblizszym wspotpracownikom jak réwniez dodatkowych srodkéow finansowych, gtownie
obrotowych, niezb¢dnych do utrzymania ptynnosci i cigglosci dziatalnosci gospodarcze;.
Jest to duzy problem dla firm nowych, bez ,,zyciorysu” niezbednego np. w negocjacjach
z bankiem. W tej grupie firm potrzeby doradcze, szkoleniowe i informacyjne majg raczej
charakter standardowy i ogdlny, powtarzajacy si¢. Przedsiebiorstwa w tej grupie zwykle
poszukuja dotacji bezposrednich Iub porgczen ze strony funduszy porgczeniowych w celu
uzyskania kredytu bankowego. Czgsto korzystaja rowniez z roznych form pomocy oferowa-
nych przez urzedy pracy czy fundusze mikropozyczkowe.

Przedsigbiorstwa ,,mate” (do 49 zatrudnionych) i od jakiego$ czasu juz funkcjonujace
na rynku, wymagaja wsparcia w doskonaleniu jakosci metod i systemoéw zarzadzania. Po-
pularne wsrod firm tego typu sg rowniez szkolenia z zakresu rozwoju strategii, zarzadzania
personelem, marketingu i sprzedazy, rachunkowosci i zarzadzania przeptywami finanso-
wymi oraz produkcja. Bardzo chetnie korzystajg tez z réznorodnych systemoéw kojarzenia
partnerdw i uczestniczag w imprezach targowo-wystawienniczych. Zazwyczaj przedsigbior-
cy z tej grupy daza do ekspansji, planujac zwigkszenie produkcji i zatrudnienia oraz ros-
nacych potrzeb finansowych. Zrédlami zaspokojenia ,,gtodu” kapitatowego matych firm
sa gtdwnie kredyty bankowe pozyskiwane na zasadach komercyjnych lub preferencyjnych

4 Raport o stanie sektora MSP w Polsce w latach 2004-2005, A. Tokaj-Krzewska, S. Zycinski (red.),
Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczo$ci, Warszawa 2006, s. 21.
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(rzadko firmy z tego segmentu sg na tyle dojrzate, aby korzysta¢ z funduszy venture capi-
tal).

Przedsigbiorstwa ,,Srednie” (50—249 osdb) sg grupa, w ktorej znajduje si¢ wiele nowo-
czesnych, dynamicznych, rozwijajacych dziatalnos$¢ eksportows firm, borykajacych si¢ naj-
czgsciej z potrzebg opracowania i wdrozenia strategii osiggania konkurencyjno$ci migdzy-
narodowej, umiejetnosci poruszania si¢ na rynkach zagranicznych. Wymagaja one wsparcia
o charakterze inspirujagcym, prowadzacego do podejmowania przez same przedsigbiorstwa
dtugofalowych projektow rozwoju. Interesujace dla nich jest doradztwo z zakresu dosko-
nalenia personelu, najnowoczes$niejszych metod zarzadzania i instrumentéw finansowych
0 wysokim stopniu zaawansowania’.

Finansowa strona dziatalnosci firm sektora MSP to bardzo ,,drazliwy” sktadnik prob-
lemow, z jakimi borykajg si¢ one na co dzien. Jak juz wspomniano wczes$niej, mate przed-
sigbiorstwa, majac do wyboru wlasne i obce formy finansowania, chetniej siggaja po $rodki
wiasne. Dlatego czesta przyczyna rezygnacji z pojawiajacych si¢ szans na rozwoj firmy jest
obawa przed korzystaniem z zewn¢trznych zrédet finansowania lub brak wiarygodnosci
kredytowej. Jak podaje wspomniany juz wczesniej raport, MSP generuja 45% wszystkich
naktadow inwestycyjnych przedsiebiorstw w Polsce, jednak az w prawie siedemdziesig¢ciu
procentach sg one finansowane ze srodkow wiasnych®. Tworzenie programéw, ktore majg na
celu dostarczenie malej firmie srodkow finansowych na korzystnych warunkach, jest tym
bardziej istotne, Ze najczgSciej to nie stopa procentowa stanowi najwazniejszg przeszkode
w uzyskaniu kredytu czy pozyczki, ale dodatkowe warunki, ktore musi spenié kredyto-
biorca majacy nadzieje na pozytywne rozpatrzenie wniosku kredytowego. Najczesciej wiec
mali przedsigbiorcy nie posiadaja ani zdolnos$ci kredytowej, rozumianej jako zdolno$¢ do
splaty zaciagnigtego kredytu wraz z odsetkami w umownych terminach, ani tez wiarygod-
nos$ci kredytowej, polegajacej na utrzymaniu zdolnos$ci kredytowej w calym okresie kredy-
towania. Rowniez procedura przygotowania si¢ przedsigbiorcy do negocjacji kredytowych
z bankiem jest nierzadko bardzo skomplikowana, poniewaz to bank jest strong zadajaca od
prowadzacego firme wszelkich informacji (przedstawionych profesjonalnie, facznie z do-
brze przygotowanym biznes planem), natomiast sam prezentuje swojg oferte i mozliwosci,
jakie ze soba niesie dopiero po catkowitym ,,przeswietleniu” przedsigbiorcy.

Historia funduszy porgczeniowych w Polsce sigga 1994 roku, kiedy to powstaty
pierwsze takie organizacje w ramach Programu Inicjatyw Lokalnych ,,Phare”. Fundusz po-
reczen kredytowych to taka organizacja otoczenia biznesu, ktora koncentruje si¢ (jak sama
nazwa wskazuje) na udzielaniu wsparcia podmiotom gospodarczym w formie porgczen,
a tym samym ulatwianiu przedsi¢biorstwom dostgpu do kredytow bankowych, finansujg-

> A. Dziurdzik, Realizacja programéw pomocowych dla matych i srednich przedsigbiorstw w kontek-
Scie procesu integracji Polski z UE, [w:] Polski przedsiebiorca w Unii Europejskiej, Wydawnictwo Huber-
tus, nr 1/2000, s. 198-202.

® Raport o stanie sektora MSP w Polsce..., s. 31, 35.
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cych rozne aspekty i etapy dzialalno$ci gospodarczej. Udzielanie poreczen jest oczywiscie
odptatne, jednak stanowi dla przedsigbiorcéw czgsto jedyna alternatywe w przypadku, kie-
dy bank zada zabezpieczenia, ktore czgsto znacznie przekracza wartos¢ udzielonego kre-
dytu. Udzielenie poreczenia nie wigze si¢ z koniecznoscig natychmiastowego angazowania
srodkéw finansowych funduszu. Jednak w sytuacji kiedy kredytobiorca nie wywigze si¢
z obowiagzku splaty zaciagnietego kredytu, fundusz moze by¢ zobowiazany do wykonania
zobowigzania w czg$ci objetej porgczeniem.

Fundusze porgczen kredytowych to struktura zréoznicowana zaréwno pod wzgledem
form prawnych, wielkosci kapitalow, procedur udzielania poreczen, jak izasiegu tery-
torialnego dziatalno$ci. Sg wsrdd nich instytucje, ktore wyspecjalizowaty si¢ wylacznie
w dziatalnos$ci porgczeniowej, ale sg rowniez takie, ktore sg elementem struktury organi-
zacyjnej jakiego$ wickszego podmiotu. Tutaj wigc udzielanie poreczen jest tylko jednym
z elementow jego dziatalno$ci. Instytucje te maja zwykle zasigg lokalny (gmina, powiat,
kilka powiatow) lub regionalny (wojewodztwo). Jak podaje Krajowe Stowarzyszenie Fun-
duszy Porgczeniowych (KSFP), trudno jest z catag pewnoscia stwierdzi¢, ile dokladnie tego
typu instytucji funkcjonuje w Polsce. Przyczyna tego faktu jest prozaiczna —nie jest to dzia-
talnos$¢ koncesjonowana ani tez nie podlega szczegdlnym procedurom rejestracji. Raport
sporzadzany przez KSFP dotyczacy charakterystyki funduszy, obejmuje 54 takie organiza-
cje’. Omawiane instytucje to grupa zrdéznicowana rowniez pod wzgledem wielkosci kapi-
tatu. Na dzien 30 czerwca 2006 roku tacznie wszystkie fundusze (bez BGK) dysponowaty
kapitatem rz¢du 355,1 min z£8,

Struktura udzielanych porgczen pokazuje, ze najczgsciej fundusze wspodtpracuja
z bankami. Na drugim miejscu znalazty si¢ lokalne fundusze pozyczkowe. Porgczane sa
przede wszystkim kredyty obrotowe (71%), kredyty inwestycyjne (24%), pozyczki obroto-
we (3%) oraz pozyczki inwestycyjne (2%). Klientami funduszy sa najcz¢sciej firmy zajmu-
jace si¢ handlem (41%) oraz dzialajace w dziedzinie ustug i transportu (28%). Na kolejnych
miejscach plasujg si¢ firmy produkcyjne (17%), z branzy budowlanej (8%) i inne (6%). Za-
zwyczaj sa to przedsigbiorstwa mikro (71%) i mate (25%), najmniej wsérdd korzystajacych
ustug funduszy jest firm $rednich (4%)’.

Dzialalno$¢ Bielskiego Funduszu Poreczen Kredytowych

Bielski Fundusz Poreczen Kredytowych Sp. z o0.0. (BFPK) powstat w styczniu 2002
roku z inicjatywy Miasta Bielsko-Biata. Kapital zaktadowy spotki wynosi 3,96 mln zt.

" Raport o stanie funduszy porgczeniowych stan na dzien 31.12.2005, Krajowe Stowarzyszenie Fundu-
szy porgczeniowych, www.ksfp.org.pl.

8 J. Szczucki, Raport o stanie funduszy porgczeniowych stan na dzienn 30.06.2006 — dane wstepne,
www.ksfp.org.pl.

o Ibidem.
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Glownymi udzialowcami sa: miasto Bielsko-Biata (75,7% udzialow) oraz Bank Gospodar-
stwa Krajowego (24,3% udziatéw).

W okresie swojej dziatalnosci BFPK wsparl poreczeniami ponad 180 firm10. Umo-
wa o dokapitalizowanie Funduszu kwota 5 milionéw zlotych podpisana zostata w siedzibie
Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci 19 kwietnia 2005 roku. Srodki te pochodzity
z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego oraz publicznych $rodkéow krajowych.
Dokapitalizowanie realizowane bylo w ramach Sektorowego Programu Operacyjnego
— Wzrost Konkurencyjnosci Przedsigbiorstw (SPO WKP), lata 2004—2006.

Jesli chodzi o terytorialny zakres dziatalno$ci BFPK, obejmuje on miasto Bielsko-
Biala oraz powiat bielski.

Porgczenia udzielane sg na okres do 48 miesigcy. Jego wysokos¢ nie moze przekroczyé
70% wartosci kredytu Iub pozyczki, a jednoczes$nie 5% kapitatu porgczeniowego. Oczywi-
$cie porgczenie moze zosta¢ udzielone po zbadaniu kondycji finansowej przedsigbiorstwa
oraz po ocenie ryzyka zwiazanego z celem, na jaki zaciggany jest kredyt badz pozyczka. Do
tej pory BFPK podpisal umowy o wspotprace z siedmioma bankami oraz trzema lokalny-
mi funduszami pozyczkowymi, w tym jeden z nich funkcjonuje w ramach Stowarzyszenia
Bielskie Centrum Przedsigbiorczosci.

Organami BFPK odpowiedzialnym za jego dziatalno$¢ poreczeniowa jest zarzad i ra-
da nadzorcza Funduszu. Zarzad wspomagany jest przez Komisj¢ Kwalifikacyjna''. W sktad
Komisji wchodzi pig¢ oséb z grona przedstawicieli lokalnego samorzadu oraz organiza-
cji 1 stowarzyszen przedsigbiorcow. Pelnig oni swoje funkcje spolecznie. Sa powotywani
i odwolywani przez Zgromadzenie Wspolnikow Funduszu. Wnioski o udzielenie porgcze-
nia kierowane sg do zarzadu BFPK, ktory jest zobowigzany do dokonania analizy ryzyka
niesptacenia zaciggnigtego kredytu przez porgczeniobiorce. Po przeprowadzeniu analizy,
wnioski kierowane sg do Komisji Kwalifikacyjnej, ktora je opiniuje. Na podstawie opinii
Komisji zarzad Funduszu podejmuje decyzj¢ o udzieleniu porgczenia. Elementem tej ana-
lizy jest rowniez wizyta przedstawiciela Funduszu w siedzibie firmy sktadajacej wniosek.
Jest to subiektywny sktadnik procesu analizy ryzyka zwiazanego z udzieleniem poregcze-
nia. W trakcie takiej wizyty, przedsigbiorcy zadawanych jest szereg pytan, zwigzanych
z funkcjonowaniem firmy. Uzyskane dodatkowe informacje maja dopetni¢ obraz kondycji
przedsigbiorstwa.

Rozpatrzenie wniosku dokonywane jest w terminie do 14 dni od ztozenia kompletu
dokumentdéw przez beneficjenta. Zdarzaja si¢ opinie negatywne i w takich przypadkach
konieczne jest uzasadnienie. Komisja Kwalifikacyjna rozpatruje wytacznie wnioski, ktore
uzyskaty pozytywna opini¢ zarzadu. Z wnioskami zaopiniowanymi negatywnie Komisja

10 Stan na koniec 2008 r. to 182 udzielone porg¢czenia. Sytuacja ta jedna szybko si¢ zmienia w zwigzku
z rosngcg liczbg wnioskodawcow.

I Autorka artykutu jest cztonkiem Komisji Kwalifikacyjnej Bielskiego Funduszu Porgczen Kredyto-
wych.
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zapoznaje si¢ wylacznie w trybie informacji. Komisja Kwalifikacyjna jest kolegialnym or-
ganem doradczym. Wnioski zaopiniowane przez zarzad, aby zostaly zakwalifikowane do
udzielenia porgczenia, musza zosta¢ pozytywnie rozpatrzone przez Komisje Kwalifikacyj-
na. Pomimo akceptacji Komisji Kwalifikacyjnej, zarzad BFPK nie musi udzieli¢ porgcze-
nia, kierujac si¢ bezpieczenstwem Funduszu i jego biezaca zdolnos$cia do porgczenia. Wnio-
ski, ktére pomimo uzyskania pozytywnej opinii zarzadu zostang negatywnie zaopiniowane
przez Komisjg, sa odrzucane.

Kredyt lub pozyczka objete porgczeniem muszg spetni¢ szereg warunkéw. Jednym
z nich jest to, ze cele, na ktdre sg one zaciggane, musza by¢ bezposrednio zwiazane z pro-
wadzong dziatalno$cig gospodarczg. Dodatkowo, finansowany projekt powinien by¢ neu-
tralny pod wzgledem wplywu na $rodowisko oraz pod wzgledem réwnosci szans kobiet
i mezczyzn. Warto$¢ jednostkowego porgczenia nie moze przekroczy¢ 70% wartosci ak-
tualnej kwoty podstawowej udzielonego kredytu lub pozyczki, a taczny udziat porgczen
udzielanych przez Fundusz na rzecz jednego podmiotu nie moze przekroczy¢ 80% wartosci
porgczonego kredytu lub pozyczki. Podstawowym zabezpieczeniem, jakiego BFPK zada od
wnioskodawcy, jest weksel in blanco. W szczegolnych przypadkach (podwyzszone ryzyko)
akceptowane sg inne formy zabezpieczen (petnomocnictwo do rachunku bankowego, hipo-
teka, poreczenie wspotmatzonka itp.). Udzielanie poreczen oraz pozostate ustugi BFPK sa
czynnosciami odplatnymi. Wysoko$§¢ pobieranej prowizji zalezy od okresu zapadalnos$ci
kredytu.

BFPK formalnie powstal w 2002 roku, ale dwa poczatkowe lata jego dziatalno$ci
byty okresem do$¢ trudnym, w ktéorym Fundusz poszukiwat ,,formuty funkcjonowania”
w lokalnym $rodowisku biznesu miasta Bielska-Biatej. Trudnosci te zwigzane byty takze
z koniecznoscig dopracowania procedur, struktury organizacyjnej i zmudnym przekony-
waniem bankéw do wspdlpracy. Od 2004 roku obserwuje si¢ znaczacy wzrost aktywno-
$ci Funduszu. Jak wspomniano wczesniej, Fundusz wspotpracuje z siedmioma bankami.
Mozna sadzié, ze to niewiele. Jednak procedura negocjowania umow z bankami jest dtu-
gotrwata. Poniewaz banki zaliczaja tego typu organizacje jak Fundusz do klientow z grupy
»instytucji finansowych”, decyzje dotyczace takich umow zapadaja na szczeblu centrali,
a to wydtuza caty proces. W negocjacjach pojawia si¢ najczesciej problem zabezpieczenia
interesow banku, chociaz, jak przyznaja pracownicy BFPK, znacznie tatwiej negocjuje si¢
warunki uméw od momentu, kiedy udziatowcem Funduszu zostalt BGK.

Klienci Funduszu zazwyczaj ubiegaja si¢ o kredyty obrotowe, ktore stanowia 35%
wszystkich porgczen, rzadziej sa to kredyty inwestycyjne (65%). Dominujaca branza,
z punktu widzenia liczby udzielonych porgczen, w ktorej dziatajg klienci Funduszu sa ustu-
gi, a nastgpnie handel, produkcja i ustugi budowlane. Jesli przyjaé za kryterium klasyfika-
cji warto$¢ udzielonych poreczen, kolejnos¢ ta ksztattuje si¢ nastepujaco: ustugi, produkeja,
handel i ustugi budowlane. Przedsigbiorstwa produkcyjne korzystaja z kredytow opiewaja-
cych na wyzsze kwoty, niz firmy trudniace si¢ handlem i ustugami.
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Oczywistym jest fakt, ze zainteresowanie ustugami BFPK jest pochodng zapotrzebo-
wania na kredyt, zglaszanego ze strony przedsigbiorcow. Wydaje si¢ jednak, ze zbyt mato
uwagi Fundusz poswigca bezposredniej promocji swojej dziatalnosci. Informacje na temat
Funduszu mozna znalez¢ na jego stronach internetowych oraz w ulotkach bankow, z kto-
rymi podpisano umowy o wspodlprace, a promujacych ustugi bankowe dla przedsiebiorcow.
Dlatego informacja o Funduszu trafia do ograniczonej grupy potencjalnych klientéw. Na
uwage zastuguje to, ze charakter i poziom ustug oferowanych przez BFPK jest oceniany
przez wnioskodawcow wysoko. Az 75% klientow powraca do Funduszu i korzysta z kolej-
nych poreczen.

Posumowanie

Stabos¢ gospodarki finansowej matych i$rednich firm to system naczyn potaczo-
nych. Im lepsza jest kondycja finansowa odbiorcow, tym latwiej jest egzekwowac od nich
naleznosci, tym wigksza stabilno$¢ sytuacji firmy, mniejsze zapotrzebowanie na kredyt
obrotowy i by¢ moze wigksza sktonnos¢ do inwestowania. Czynnikow tych jest oczywiscie
znacznie wigcej. Sg one od dawna podnoszone przez organizacje polskich przedsigbiorcow
z nadzieja na zmniejszenie kosztow pracy, obcigzen podatkowych i ograniczenie zmien-
nosci przepisow prawa. Przedsigbiorcy liczg takze na dalszy rozwdj instytucji otoczenia
biznesu, ktore zechca partycypowac w czesci ryzyka gospodarczego, jakie ponosza, a kto-
rego poziom wyraznie si¢ ostatnio poteguje. Pokazuje to na potrzebg dalszego intensyw-
nego rozwoju Bielskiego Funduszu Porgczen Kredytowych, jego wzmocnienie kapitatowe
i poszerzenie lokalnej oferty porgczeniowej 1 jej warunkow. Na terenie miasta Bielska-Bia-
fej od niedawna dziata — w strukturach Agencji Rozwoju Regionalnego SA w Bielsku-Bia-
ej — Bielski Inkubator Technologiczny (BIT), ktéry ma stanowi¢ zachete i wsparcie dla
rozwoju lokalnych firm innowacyjnych. Niewatpliwie rowniez i te przedsigbiorstwa oraz
instytucje, ktore lokuja si¢ obecnie w BIT, znajdg si¢ wkrotce w gronie klientow Bielskie-
go Funduszu Porgezen Kredytowych. Dlatego tez Fundusz winien wzmocni¢ bezposrednia
promocje swojej dziatalno$ci.

WARRANTY FUNDS — SUPPORT FOR EASIER ACCESS TO FINANCE
FOR SMALL AND MEDIUM ENTERPRISES
(WARRANTY FUND IN BIELSKO-BIALA)

Summary

In the article the problem of the disabled access of small and medium enterprises to the tradi-
tional sources of capital have been discussed. In Poland there have been developed the networks of
warranty funds providing guarantees to promising entrepreneurs to start or expand their business
ventures. While traditional financial institutions acknowledge the importance of small business and
its impact on the economy, they hesitate to play an active role in micro lending because of higher
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risk and increased administration time. As a result, entrepreneurs with viable business concepts en-
counter significant challenges in accessing business financing without strong collateral backing and
a proven track record. Warranty funds play an important role in supporting small business owners to
develop a positive credit history. By providing access to capital they are also ensuring that their bor-
rowers can become active participants in the traditional banking system.



