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EKONOMIA BEHAWIORALNA
—~ INTERDYSCYPLINARNE PODEJSCIE DO ZACHOWAN EKONOMICZNYCH

Streszczenie

Artykul przedstawia podstawowe zaloZzenia ekonomii behawioralnej, ktéra zesta-
wiajac dotychczasowe odkrycia ekonomii z osiggnigciami psychologii oraz socjologii,
daje szersze spojrzenic na zagadnienia oraz problemy ckonomiczne. Przedstawione
zostaly r6zne ujgcia oraz dotychczasowe osiagnigcia nowego podejscia, rozwazania na
temat racjonalnosci zachowan ludzkich, a takze réznice pomigdzy ekonomig behawio-
ralng a ekonomia gléwnego nurtu.

Stowa kluczowe: ekonomia behawioralna, decyzje indywidualne

Wprowadzenie

Pod koniec XX w. bardzo powszechne staly si¢ badania interdyscyplinarne
zwiazane z szeroko rozumianym przenikaniem dyscyplin naukowych oraz
wspolpraca migdzy uczonymi z réznych dziedzin zajmujacych si¢ tymi samymi
Iub podobnymi zagadnieniami. Na plaszczyznie tej wspdlpracy powstato wiele
nowoczesnych nurtéw 1 podej$¢ do istniejacych zagadnien naukowych. Niniej-
szy artykut porusza kluczowe zagadnienia ekonomiczne ukazane przez pryzmat
doswiadczen nauk psychologicznych 1 socjologicznych. Jego celem jest omo-

* Adres e-mail: sebastian@dudziak.me.


mailto:sebastian@dudziak.me

24

PROBLEMY WSPOLCZESNE.] EKONOMIl

wienie podstawowych poje¢ dotyczacych ekonomii behawioralnej, m.in. wska-
zanie jej cech, réznych uje¢ 1 szkot, dorobku naukowego, wyszczegdlnienie
podstawowych réznic pomigdzy ekonomia gldéwnego nurtu a ekonomia beha-
wioralna oraz wskazanie nastawienia ekonomistéw do nowego podejscia.

1. Homo oeconomicus a cztowiek emocjonalny

»~Ekonomia zajmuje si¢ badaniem zachowan podmiotéw gospodarczych
(1 ekonomicznych konsekwencji tych zachowan) w zakresie sposobu wykorzy-
stania ograniczonych zasobdéw — w sferze produkcji, podzialu, wymiany i kon-
sumpcji”!. Podejscie ortodoksyjne nauki o gospodarowaniu opiera si¢ na kon-
cepcji homo oeconomicus, wyjasniajac zachowania uczestnikow rynku na pod-
stawie statych zalozen. Neoklasyczny model ekonomiczny przyjmuje, ze:

a) jednostki sg racjonalne;

b) dzialaja na podstawie pelnej i doskonalej informacji, majq tez nicogra-
niczone mozliwosci ich przetwarzania;

¢) celem decydentdw jest maksymalizacja oczekiwanej uzytecznosci ub
maksymalizacja zysku;

d) dzialaja w wasko pojetym wilasnym interesie, tzn. bez uwzglednienia
uzytecznos$ci innych podmiotow;

e) maja spdjne preferencje, rowniez czasowe, zgodnie z modelem wy-
ktadniczo dyskontowanej uzytecznosci;

f) podejmuja decyzje, biorac pod uwage reguly wnioskowania Bayesow-
skiego, traktuja swe dochody 1 zasoby zamiennie, tzn. jako nieozna-
czone co do zrédta pochodzenia Iub celu przeznaczenia.

Podmiot nieustannie staje przed trudnymi decyzjami, nickiedy majac do wyboru
jedna sposrod wielu mozliwosci, ktére maja swoje wady 1 zalety. Podjecie de-
cyzji zawsze wywoluje okreslone skutki, mniej lub bardziej pozadane. Dokonu-
jac wyboru, eliminuje te, ktdrych efekt jest najmniej oczekiwany, dochodzac do
wlasciwej decyzji. Przedstawiony model zaklada, ze podmiot podejmujacy de-
cyzje zawsze dziala bezemocjonalnie 1 racjonalnie, dazac do osiagania maksy-

LM Szczepaniec, Makroekonomia. Przewodnik, Wyd. UG, Gdanisk 1996, s. 7.

2 A. Solek, Ekonomia behawioralna a ekonomia neoklasyczna, ,,Zeszyty Naukowe Pol-

skiego Towarzystwa Ekonomicznego” 2010, nr 8, s. 22.
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malnych korzysci materialnych. Ujgcie takie pomija natomiast fakt, iz decyden-
ci biorg takze pod uwagg interes spoleczny, dziatania proekologiczne oraz sze-
reg korzysci niepieni¢znych.

Model homo oeconomicus jest ubogi w analizg dynamicznych czynnikow
zewngtrznych 1 cech psychologiczno-spolecznych uczestnikow rynku, a wigc
zdaniem nowoczesnych ekonomistow nie dostarcza doktadnych danych, ktéore
mozna przypisa¢ do kazdej sytuacji rynkowej. Neoklasyczny model ekono-
miczny zaktada, ze ,.konkretne zachowanie ludzkie w sferze gospodarowania da
si¢ wytlumaczy¢ w kategoriach idealnych, $cisle racjonalnych wyborow (bo-

wiem cztowiek ekonomiczny postrzegany jest jako cztowiek racjonalny)™

, ale
nie uwzglednia indywidualnych cech 1 zachowan jednostek, a takze warunkow,
ktore moga wywotywal u uczestnikdw procesow gospodarczych emocje
(gniew, podekscytowanie, strach, radosc) zwiazane z podejmowanymi decy-
zjami. Zalézmy, ze na chwil¢ przed podj¢ciem decyzji inwestor dowiedziat si¢
o problemach finansowych spotki, w ktorej ulokowat spora czes¢ kapitatu, ja-
kim dysponuje. Informacje ptynace z zewnatrz moga ksztattowac jego odczucia,
wplywajac na podejmowane decyzje. Kolejnym czynnikiem moze by¢ reakcja
na zachowanie zbiorowos$ci. Zjawisko mozna zaobserwowac przy mocno oble-
ganych stoiskach handlowych, ktére jak magnes przyciagaja kolejnych kupuja-
cych. Pomimo iz klienci nie maja zadnego komfortu zakupéw, odbierajg sygnat
thumu sugerujacy ciekawy asortyment lub atrakcyjne ceny. Decyzje podejmo-
wane pod wpltywem zbiorowosci sg zauwazalne takze na rynkach finansowych,
np. w obliczu ogdlnej paniki — ,,sprzedaj¢, bo wszyscy sprzedaja”. Nagle za-
chowania spoleczenstwa sa bodzcem do podejmowania szybkich decyzji, np.
biegnacy w przeciwlegtym kierunku thum przerazonych, krzyczacych oséb po-
woduje t¢ sama reakcj¢ u obserwatora niezaleznie od tego, czy zna on przyczy-
n¢ takiego zachowania, czy tez nie. Intuicyjnie wzoruje si¢ na reakcji zbiorowo-
Sci, uwazajac ja za stuszna (jest dla niego wystarczajaco przekonujaca). Zupet-
nie inaczej zareagowaltby, widzac jednego uciekajacego cztowieka, z powodu
braku odczucia osobistego zagrozenia. Zachowania spoleczenstwa w ujgciu
dlugoterminowym wyznaczaja trendy, do ktérych réwniez chetnie dotaczaja
kolejni uczestnicy, np. osiedlowa moda na dekorowanie domkoéw jednorodzin-

* K. Wach, Od czlowieka racjonalnego do emocjonalnego. Zmiana paradygmatu nauk

ekonomicznych, ,,Horyzonty Wychowania” 2010, nr 9 (17), s. 96.
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nych w okresie $wiatecznym, sposob bycia (ubidr, muzyka, zachowanie), chegé
posiadania trendy gadzetow.

Uczestnicy proceséw gospodarczych to istoty ekonomiczne, jednoczesnie
funkcjonujace w okreslonych warunkach psychospolecznych, naturalnie przy-
gotowane do odbierania bodzcéw zewnetrznych 1 reagowania na nie. Wlaczajac
do modelu ckonomicznego czynniki psychologiczne, ujawnia si¢ dzialanie
w afekcie, a wiec z ograniczona racjonalnoscia. Nowe podejscie zaklada, ze
obecnie odchodzi si¢ od aksjomatu czlowicka racjonalnego na rzecz cztowicka
emocjonalnego. Autorem koncepcji ograniczonej racjonalnosci byl Herbert
Alexander Simon, ktory juz w latach 50. XX w. dowiddl, ze ,,wydolnos¢ Tudz-
kiego umystu jest zbyt mata w stosunku do napotykanych probleméw, aby mo-
gty by¢ one rozwiazywane w sposob obiektywny i racjonalny. Napotykajac
roznego rodzaju ograniczenia czasowe 1 technologiczne, ludzie nie sa w stanie
uzyska¢ dostgpu do wszystkich informacji istotnych dla danego problemu lub
nie sg zdolni do ich doktadnego przetworzenia. Oznacza to, ze ludzie sg co naj-
wyzej racjonalni w sposob ograniczony™.

Wspdlczesnie decyzje podejmowane sa pod presja czasu, niekiedy na-
tychmiast, gdyz kazda zwloka niesie z soba ogromne konsekwencje, zazwyczaj
nieodwracalne. W krétkich procesach decyzyjnych do analizy dopuszcza sig¢
tylko najistotniejsze czynniki oraz najprostsze w ocenie (te, ktére mozna rozwa-
zy¢ w krétkim czasie). Nie ma tu zatem mowy o pelnej racjonalno$ci. Problem
ten badal takze Harvey Leibenstein, a juz na przetomie lat 70. i 80. publikacje
Daniela Kahnemana i Amosa Tversky’ego Prospect Theory: An Analysis
of Decisions under Risk oraz Richard Thalera Toward a Posittive Theory of
Consumer Choice zapoczatkowaly powstanie nurtu nazwanego ekonomia be-
hawioralna.

2. Behawioralne spojrzenie na ekonomie
Behawioryzm (behavior — zachowanie) stanowi w naukach psychologicz-

nych kierunek majacy na celu badanie ludzkiej psychiki przy wykorzystaniu
dostepnej wiedzy interdyscyplinarnej, odnoszac si¢ do zaleznosci pomiedzy

*  B. Gorlewski, Podejscie behawioralne w naukach ekonomicznych. Przyktad ekonomiki

transportu, w: Nauki ekonomiczne w $wietle nowych wyzwab gospodarczych, red. R. Bartkowiak,
J. Ostaszewski, Wyd. SGH, Warszawa 2010, s. 376.
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bodzcami i reakcjami. W ten sposob zbadane odruchy tworza system nazwany
nawykami. Przeniesienie tej teorii na plaszczyzn¢ ekonomii pozwolito okreshi¢
granice racjonalnosci czynnikdéw ekonomicznych, uzupekliajac podejs$cie neo-
klasyczne o nieporuszone do tego czasu problemy.

»~Ekonomia behawioralna to sposéb analizowania zachowan ekonomicz-
nych z wykorzystaniem wiedzy z psychologii 1 ekonomii, uwzgledniajacy
czynniki spoleczne iemocjonalne. Behawioralne spojrzenie na ekonomig do-
puszcza istnienie odstgpstw od teorii racjonalnego wyboru. Jest proba odpowie-
dzi na watpliwosci zwiazane z modelami klasycznymi zakladajacymi, ze
uczestnicy rynku zawsze zachowuja si¢ wylacznie tak, by zwigkszy¢ swoje
korzysci, wykorzystujac do tego wszelkie dostepne informacje™. Jej bezpo-
srednim celem jest wyjasnienie rzeczywistosci dokladniej, niz pozwalaja na to
tradycyjne teorie, a w efekcie lepsze prognozowanie zachowan podmiotéw gos-
podarczych. Ekonomia behawioralna wskazuje stabosci ludzkiego umystu oraz
potencjalne blgdy, jakie moga powsta¢ w wyniku tych stabosci. John F. Tomer
zauwaza, z¢ ekonomia behawioralna nie jest jednolita szkota, lecz stanowi zbior
réznych teorii, do ktérych zalicza sig®:

— szkol¢ Michigan (George Kantona),

— ekonomig psychologiczna (Colin Camerer, Richard Thaler, Ernst Fehr),

— makroekonomig behawioralna (George Akerlof),

— ekonomig ewolucyjna (Richard Nelson, Sydney Winter),

— finanse behawioralne (Robert Shiller),

— ckonomig eksperymentalng (Vernon Smith).

W latach 40. XX wieku ,,George Katona, urodzony na Wegrzech psycho-
log i ekonomista z Osrodka Badan Ankietowych Uniwersytetu Michigan, zaczal
pyta¢ konsumentow o ich plany. Od 1946 roku Uniwersytet Michigan prowadzi
regularne (poczatkowo roczne, pdzniej kwartalne 1 w konicu miesi¢czne) bada-
nia ankietowe konsumentow, ktore pozwalaja obliczy¢ jedna z najbardziej zna-
nych oraz najwyzej cenionych na §wiecie subiecktywnych miar oceny sytuacji
gospodarczej — Indeks Nastrojow Konsumentéw Uniwersytetu Michigan (The

997

University of Michigan’s Index of Consumer Sentiment)”’ Podejscie szkoly

Michigan, pomimo iz zawiera elementy pozytywistyczne, nie ogranicza si¢ do

5 B. Gorlewski, Podejscie behawioralne w naukach..., s. 377.

¢ A. Solek, Ekonomia behawioralna a ekonomia..., s. 25.

7
s. 190.

R. Yamarone, Wskazniki ekonomiczne. Przewodnik inwestora, Helion, Gliwice 2006,
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metod matematycznych. Szerokie zastosowanie badan spolecznych czyni nurt
szerokim 1 otwartym na wspdlpracy z innymi dyscyplinami. Teori¢ ekonomii
psychologicznej Tomer przypisuje m.in. Camererowi, ktory twierdzil, ze
»zwigkszenie realizmu psychologicznego zatozen teorii ekonomicznych pomoze
w tworzeniu przez nie lepszych predykeji. Formulowanie takich zatozen jest zas
efektem obserwacji rzeczywistosci, a nie dazenia do stworzenia eleganckich
i prostych matematycznych modeli zachowan™®. Autor w swoich publikacjach
docenil podejscie pierwszych ekonomistéw uznajacych istot¢ psychologicznych
podstaw ludzkich zachowan. Tomer okreslit ekonomi¢ psychologiczna jako
bardziej elastyczna oraz organiczna w stosunku do podejscia ortodoksyjnego.
Praktycy tej dziedziny nie sg indywidualistami oraz skrajnymi racjonalistami,
dlatego w konstruowanych modelach dopuszczaja czynniki zewngtrzne oraz
zachowania zbiorowosci.

,.Projekt makroekonomii behawioralnej to préba zbudowania teorii makro
w oparciu o alternatywne mikropodstawy uwzgledniajace oddziatywanie czyn-
nikow psychologicznych 1 socjologicznych, co pozwolitoby wyjasni¢ teoretycz-
ne zjawiska empiryczne okreslane na gruncie gléwnego nurtu jako anomalie™.

,Podejscie ewolucyjne do teorii przedsi¢biorstwa, zainicjowane przez
wazna pracg R. Nelsona i S.G. Wintera Evolutionary Theory of Economic
Change (1982) thimaczy zachowanie przedsigbiorstwa w kategoriach mechani-
zméw adaptacyjnych. Mechanizmy te sa oczywiscie dobrze znane w biologii”'’.
Autorzy poréwnuja zachodzace procesy gospodarcze analogicznie do procesu
ewolucji, jaki zachodzi w $rodowisku przyrodniczym. Teoria zaklada, ze w re-
aliach gospodarczych lepiej poradza sobie podmioty, ktore z uplywem czasu
zmienia wzorce zachowania, dostosowujac si¢ do panujacych warunkoéw, gor-
sze jednostki natomiast nie majg szansy na przetrwanie. Podejécie na state wpi-
salo do nauk ekonomicznych teori¢ maksymalizacji zyskow (krétkookreso-
wych) przy jednoczesnym zapewnieniu perspektyw rozwojowych (dtugookre-
sowych), ktéra pozwala podmiotom gospodarczym osiagnaé optymalne rezulta-
ty dzialalnosci.

8 A. Solek, Ekonomia behawioralna a ekonomia..., s. 25.

®  A. Graczyk, Teoria perspektywy i hiperboliczna funkcja dyskontowa — implikacje dla

teorii konsumpcji, w: Wybory konsumentéw i przedsiebiorstw w teorii i w praktyce, red. D. Kopy-
cinska, Katedra Mikroekonomii US, Szczecin 2009, s. 19.

19 1. Dabrowski, Koncepcje ewolucyjne w ekonomii, www.e-sgh.pl (14.12.2012).
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Zagadnienie finanséw behawioralnych rozwijane jest m.in. przez Shillera
w licznych publikacjach. Jego istota jest poszukiwanie psychologicznych me-
chanizméw zachowania uczestnikow szeroko rozumianych rynkéw finanso-
wych (takze walutowego). Do najwazniejszych zagadnien finansow behawio-
ralnych nalezy zaliczy¢ pytanie: Dlaczego inwestorzy 1 menedzerowie, kredyto-
biorcy oraz kredytodawcy popeniaja systematyczne bledy oraz jak wplywaja
one na ceny i zwroty z aktywow finansowych? Przedmiotem badan finansow
behawioralnych jest réwniez to, co menedzerowie firm, innych instytucji i gra-
cze gieldowi moga zrobié, aby wykorzystaé niewydajnosci rynkowe (zachowa-
nie arbitralne). Finanse behawioralne wyjasniaja pewne niewydajnosci, np. pod-
inadreakcje na informacje, przyczyny trendow na rynkach finansowych, baniek
spekulacyjnych czy krachéw finansowych''. Tego typu nieracjonalne reakcje
przypisywane sa ograniczonej uwadze inwestora, nadmiernej pewnosci siebie
czy optymizmowi oraz instynktowi stadnemu 1 efektowi nasladownictwa. Prze-
ciwnie do zalozen teorii rynkéw efektywnych i tradycyjnych finanséw finanse
behawioralne uwzgledniaja zachowania inwestorow z dopuszezeniem ludzkich
stabosci.

Ekonomia eksperymentalna to nowy kierunek w ekonomii ugruntowany
Nagroda Banku Szwecji w 2002 r. za wprowadzenie eksperymentéw do badan
ekonomicznych przez Smitha 1 Kahnemana. Daje ekonomistom inne spojrzenie
na dotychczas istniejace hipotezy, a za pomocg doswiadczenia pozwala dostrzec
nowe wlasciwosci dotychczas opracowanych teorii. Testowanie zjawisk eko-
nomicznych moze odbywac si¢ w laboratoriach poprzez tworzenie $cisle okre-
Slonych warunkow 1 sterowanie zachowaniem uczestnikow lub w terenie z za-
chowaniem naturalnych czynnikéw zewngtrznych. Do gltéwnych obszaréw ba-
dan tego nurtu naleza: teoria gier, funkcjonowanie rozmaitych rynkéw oraz
preferencje 1 wybory indywidualne.

3. Osiagnigcia ekonomii behawioralnej

Ekonomia behawioralna to stosunkowo mtody nurt w ekonomii, jednak juz
w krotkim czasie na jego podstawie opracowano kilka waznych teorii nauko-

' p. Zielonka, Behawioralne aspekty inwestowania na rynku papieréw wartosciowych,
CeDeWu, Warszawa 2008, s. 10-12.
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wych, m.in. teori¢ perspektywy, efekt posiadania, teori¢ dyskontowania hiper-
bolicznego, paradoks hazardzisty.

»W roku 1979 psychologowie Daniel Kahneman 1 Amos Tversky zapro-
ponowali teori¢ deskryptywna (bgdaca pewnego rodzaju rozwinigciem norma-
tywnej, klasycznej teorii maksymalizacji oczekiwanej uzytecznosci von Neu-
mana i Morgensterna), czyli teori¢ opisujaca rzeczywiste zachowania ludzi
w obliczu ryzyka. Teori¢ t¢ nazwano teorig perspektywy lub teoria prospektu.
Uwzglednia ona dane empiryczne na temat podejmowania decyzji w warunkach
niepewnosci. Wyjasnia, jak 1 dlaczego zachowanie ludzi odbiega od modelu
oczekiwanej uzytecznosci”'?. Teoria perspektywy zastapila ,,standardowa funk-
cje uzytecznosci majatku (wklegsla dla oséb niechegtnych ryzyku 1 wypukla dla
lubiacych ryzyko) inng funkcja, ktéra zyskom i stratom przyporzadkowuje po-
strzegana ich warto$¢”". Autorzy teorii perspektywy udowadniaja, iz podmioty
oceniajg dostgpne alternatywy, odnoszac si¢ do okreslonych punktow, tj. posia-
danego majatku, doswiadczenia. ,,Funkcja oceny jest wklesta dla prognoz pozy-
tywnych (im dalej od punktu odniesienia znajdujg si¢ oceniane mozliwosci, tym
mniejsza jest rdéznica ich wartosci) oraz wypukla dla prognoz negatywnych
(im dalej in minus od punktu odniesienia, tym wigksza jest roznica warto$ci

migdzy stanami rzeczy)”'*

, a takze ,,funkcja oceny jest bardziej plaska dla prog-
noz pozytywnych niz dla prognoz negatywnych”'®. Gtéwny wniosek teorii oce-
ny mowi, ze podmioty gospodarcze bardziej strzega si¢ przed stratami, niz do-
ceniajg zyski. Taki stan rzeczy wynika réwniez z ich silnej potrzeby zachowania
status quo. Mimo statycznosci podmiotéw niechg¢é do strat daje wielkie pole do
dziatania marketingowcom, ktdrzy wykorzystujac to zjawisko, manipulujg kon-
sumentami.

Badania psychologiczne wykazaly, iz ludzie bardziej cenig sobie przed-
mioty, ktére posiadaja, niz przedmioty, w ktérych posiadanie mogliby wejsc.
Przeprowadzone w tym celu doswiadczenie wykazato, iz podmioty oczekuja
wyzszej zaplaty za przedmiot, ktérym w danej chwili dysponuja, niz za przed-
mioty, w ktérych posiadanie moga dopiero wejsé. Odnoszac podany przyklad

12 p. Zielonka, Czym sq finanse behawioralne, czyli krdtkie wprowadzenie do psychologii
rynkow finansowych, ,,Materiaty i Studia NBP” 2003, z. 158, s. 23.

B A. Solek, Ekonomia behawioralna a ekonomia..., s. 25.

4 D. Kahneman, A. Tversky, Prospect Theory: An Analysis of Decision under Risk,
,Econometrica” 1979, Vol. 47, No. 2, s. 267.

5 Ibidem.
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do rynkéw finansowych, zaobserwowano, iz ,.efekt posiadania na rynku kapita-
lowym polega na tym, ze inwestorzy sklonni sg do przetrzymywania tych papie-
row wartosciowych, ktore juz sa w ich posiadaniu. Uwazaja je bowiem za
w pewien sposéb uprzywilejowane”'®.

Teoria dyskontowania hiperbolicznego to tendencja, zgodnie z ktora wezes-
niejsze zyski sg preferowane nad pozniejszymi tym silniej, im oba zyski blizsze
sa chwili obecnej. Teoria méwi, ze podmiot, majac do wyboru mozliwosé
otrzymania 100 z natychmiast lub 500 zt za 10 lat, wybierze opcje pierwsza,
jednak stojac przed wyborem pomigdzy otrzymaniem 100 zt za 9 lat lub 500 zt
za 10 lat, wybierze t¢ druga. Sytuacja ta jest spowodowana chgcia podmiotow
do inwestowania natychmiast, bez ryzyka pojawienia si¢ dodatkowych czynni-
kéw, ktore moga zagrozi¢ otrzymaniu przez nie 500 zt po dtugim okresie ocze-
kiwania. Jesli jednak dochodzi do sytuacji, ze czas oczekiwania dla obu przy-
padkow jest relatywnie dlugi, to rok réznicy w stosunku do pigciokrotnego
wzrostu premii jest mniej istotny i druga opcja staje si¢ bardziej korzystna.

Pierwsza wzmianka na temat paradoksu hazardzisty pojawita si¢ juz
w 1796 r. Francuski uczony Pierre de Laplace opisat zjawisko iluzji w szaco-
waniu prawdopodobienstwa. Pierwsze eksperymentalne badania tego zjawiska
pojawity si¢ dopiero w 1951 r., a samo wyjasnienie paradoksu w kategorii nie-
rozumienia prawdopodobienstwa Tversky 1 Kahneman opisali w artykule Wiara
w prawo matych liczb. Na podstawie przeprowadzonego doswiadczenia na te-
mat wynikéw badann w matych 1 duzych prébach opracowali oni teori¢ fatszy-
wego przekonania o prawie malych liczb, czyli przekonania, ze rozklad wyni-
kow w malej probie 1 duzej probie bedzie dazyt do rdéwnowagi w krétkim okre-
sie. Kolejne wyjasnienia ztudzenia gracza (nazwa zamiennie stosowana w lite-
raturze) poruszajg zagadnienie poczucia losowosci gracza opracowane na pod-
stawie doswiadczenia z rzucaniem monety oraz zaleznosci zdarzen losowych.
Zjawisko mozna zaobserwowaé we wszelkich grach losowych, zaktadach buk-
macherskich.

16 p. Zielonka, Efekt posiadania (endowment effect), www.skarbiec.biz (20.12.2012).
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4. Krytyka podejscia neoklasycznego i behawioralnego

Tomer w swojej pracy na temat tego, czym jest ekonomia behawioralna,
wskazal szes¢ aspektow, ktorymi mozna opisa¢ dyscypline naukows, a jedno-
czesnie szes¢ cech rozniacych ekonomie neoklasyczng od ekonomii behawio-
ralnej. Wskazane przez autora cechy to'”:

— waskos¢ (narrowness),

— sztywnos¢ (rigidity),

— nietolerancja (intolerance),

— mechanicznos$¢ (mechanicalness),

— oddzielno$¢ (separateness),

— indywidualizm (individualism).

Zdaniem autora nurt neoklasyczny stosuje ograniczone metody analizy i/lub
zawgzony zakres merytoryczny badan. Jako wazne Zzrodto ciasnoty w ekonomii
neoklasycznej uznaje pozytywistyczng filozofi¢ i metody, méwiac: ,,Gdzie po-
zytywizm kréluje najbardziej, ekonomia jest waska™'®. Dzieje si¢ tak, poniewaz
pozytywizm wyklucza nieliczbowe oraz humanistyczne metody badawcze.
Zgodnie z gtéwnym zaloZzeniem tego nurtu wiedza jest prawdziwa, jesli zostata
zdobyta droga pozytywnej weryfikacji teorii za pomoca empirycznej metody
naukowej. Dyscypliny, w ktérych badania ograniczaja si¢ do modelowania ma-
tematycznego lub model matematyczny stanowi gléwng metod¢ badawcza,
zdaniem Tomera sa waskie, poniewaz nie dopuszczaja innych metod.

W naukach ekonomicznych sztywnos¢ oznacza silne przywigzanie (moze
by¢ nawet irracjonalne) do okreslonej formy waskosci. Wysoka sztywno$¢ po-
woduje brak elastycznosci w odniesieniu do metod badawczych, jakie dyscypli-
na stosuje. Nietolerancja natomiast to zjawisko polegajace na lekcewazeniu
pracy naukowej niespelniajacej oczekiwan i zatozen wlasnej dyscypliny lub
wlasnego nurtu oraz sceptycznym podejsciu do innych metod badania tych sa-
mych zjawisk.

Tomer cech¢ mechanicznosci przypisuje ekonomistom, ktérych zachowa-
nie postrzegane jest w sposéb mechaniczny. Dyscypliny wysoko mechaniczne
to te, ktérych praktycy wyobrazaja sobie gospodarke jako skomplikowana ma-

17" J.F. Tomer, What is Behavioral Economics?, ,,The Journal of Socio-Economics” 2007,
No. 36, s. 465.

B Ibidem.
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szyn¢ oraz maja tendencj¢ do mechanicznych metafor i stawiania rownowagi
jako sytuacji najbardziej pozadanej. Zdaniem autora dokladnym przeciwieni-
stwem mechanicznosci jest podejscie organiczne, holistyczne i rozwojowe.

Oddzielnos¢ odnosi si¢ do stopnia powigzania ekonomii z innymi nieeko-
nomicznymi dziedzinami nauki, w szczegdlnosci spolecznymi. Wysoki stopien
odrgbnosei stanowi o samowystarczalnosci, a tym samym o separacji dyscypli-
ny naukowej. Niski stopien odrgbnosci cechuje dziedziny uznawane za inter-
dyscyplinarne, czerpiace z dorobku innych nauk.

Indywidualizm to cecha okreslajaca podejscie do problemoéow ekonomicz-
nych w sposob jednostkowy. Oznacza, ze wszelkie zatozenia oraz zdarzenia
moga by¢ wyjasnione na podstawie cech 1 zachowan jednostki. Indywidualne
podejscie do ekonomii nie przewiduje analizy zachowan jednostki jako czg¢sci
zbiorowosci oraz zachowan zbiorowosci wynikajacych z decyzji odnoszacych
si¢ do jednostki.

Podobnie oceniajac ekonomi¢ gléwnego nurtu, Tomer zaznacza, iz jej
praktycy z ,,maniakalnym uporem” bazuja na wlasnych modelach opartych na
idei pozytywistycznej, nie dopuszczajac zdobyczy innych nurtow, m.in. eko-
nomii behawioralnej. Brak elastycznosci w badaniach oraz niech¢é do wspol-
pracy z przedstawicielami odr¢bnych pogladow jest oznaka odrgbnosci, sztyw-
nosci 1 nietolerancji, natomiast dazenie do stanu réwnowagi nieujmujace proce-
sow dynamicznych $wiadczy o wysokiej mechanicznos$ci ujecia. Autor przyta-
cza stowa krytyki ekonomisty i socjologa Thorsteina Veblena, ktory pod koniec
XIX w. poréwnal koncepcj¢ do czlowieka jako kalkulatora przyjemnosci i bo-
Iow, ktory oscyluje jak jednorodna kula poszukujaca szczg¢scia pod wplywem
bodzcow, ktére miotaja nia, lecz pozostawiaja nienaruszona'’,

Ekonomisci z gléwnego nurtu w obliczu rozwoju nowych kierunkoéw nie
pozostaja bierni. Staja w obronie swoich teorii, a jednoczes$nie wykazuja niedo-
skonatosci nowych podejs¢. ,,Jeden z najwazniejszych zarzutow wysuwanych
wobec nowego paradygmatu dotyczy wybiorczego traktowania zalozen ekono-
mii neoklasycznej, ktére bywaja nieshusznie usuwane i1 zastgpowane nowymi,
charakteryzujacymi si¢ wigkszym realizmem psychologicznym. Tymczasem
zestaw zalozeni bedacych fundamentem teorii musi by¢ traktowany catosciowo,
gdyz zmiana jednej z przestanck moze wywotaé efekt domina™’. Punktowe

1% JF. Tomer, What is Behavioral Economics?..., s. 468.

2 A. Solek, Ekonomia behawioralna a ekonomia..., s. 29.
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modyfikowanie pewnych teorii moze nieodwracalnie wplynaé na relacje z po-
zostatymi zagadnieniami. Niespdjnos¢ spowodowana takim sposobem aktuali-
zacji zalozehh moze zaburzy¢ porzadek lub catkowicie zmieni¢ znaczenie teorii
z punktu widzenia calosci.

Kolejnym zarzutem wobec podejscia behawioralnego jest problem
z uwzglednieniem czynnikéw psychologiczno-spolecznych mozliwych do za-
obserwowania w warunkach sztucznie wytworzonych w sytuacjach rzeczywis-
tych. Zdaniem ekonomistéw gltéwnego nurtu wiele prawidtowosci zachodza-
cych w nienaturalnych warunkach nie znajdzie zastosowania lub nie uda si¢ ich
zauwazy¢ w rzeczywisto$ci. Na podstawie wynikéw uzyskanych w drodze eks-
perymentow prowadzonych w warunkach sztucznych nie mozna wige formuto-
wac teoril natury rzeczywistej. Z krytyka spotyka si¢ takze redukcjonistyczna
metoda wyjasniania zjawisk 1 zachowan — ,,cho¢ okazata si¢ bardzo skuteczna
w naukach przyrodniczych — przez przedstawicieli nauk spotecznych przyjmo-
wana jest z wigkszym oporem. Jak twierdzi N. Wilkinson, owa niech¢¢ moze
nasuwaé podejrzenia, ze badacze ci obawiaja si¢ wkraczania specjalistéw z in-
nych dyscyplin do ich obszaréw badan i ich «zawlaszczania» bez «nalezytego
szacunku» dla specyfiki analizy zachowan spotecznych™',

Podsumowanie

Ekonomia behawioralna jako mlody kierunek posiada wiele niedoskonalo-
Sci oraz obszardw dotychczas niewyjasnionych. Braki te moga jednak zostaé
zredukowane w wyniku stale prowadzonych badaf oraz rozwoju dziedzin po-
wigzanych. Fryderyk August von Hayek ,sformulowal uwage o koniecznosci
ciaglego «unowoczesniania» teorii ekonomicznych tak, aby byly one zgodne
z postgpem wiedzy 1 wyzwaniami otaczajacego swiata: Jesli stare prawdy maja
zachowad si¢ w umystach ludzi, musza stale na nowo by¢ stawiane w jezyku
ipojeciach kolejnych pokolen. (...) Jest to nieuchronne, poniewaz (...) artykula-
cja (...) musi by¢ dostosowana do nastojow czasu, zaktadaé wiele z tego, co
akceptuja wszyscy ludzie danej doby, przedstawia¢ ogélne zasady w katego-

riach probleméw, ktore ich interesuja”*. Z uwagi na elastyczno$é i otwarcie

% idem.

2. Polowczyk, Elementy ekonomii behawioralnej w dzielach Adama Smitha, ,JEkonomi-
sta” 2010, nr 4, s. 516.
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nowej dyscypliny na informacje ptynace z zewnatrz nurt ten daje szanse na
lepsze, bardziej wspdlczesne podejécie do probleméw spoteczno-gospodar-
czych.

Adrian Solek stusznie zauwaza, iz wzajemne zwalczanie si¢ ekonomii
neoklasycznej 1 behawioralnej jest irracjonalne. Tendencja ekonomistéw orto-
doksyjnych do restrykcyjnego przestrzegania podzialu kompetencji badawczych
oraz ich rozdzielanie pomiedzy ekonomistow a psychologéw prowadzi do wy-
kluczania si¢ podejéé ortodoksyjnych i heterodoksyjnych®. . Obicktywnym
skutkiem nurtu ekonomii behawioralnej jest rosnace przekonanie, ze w ekono-
mii jest miejsce — a by¢ moze istnieje taka potrzeba — na wlaczanie nauk o rze-

czywistych zachowaniach cztowicka™?".
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BEHAVIOURAL ECONOMICS

Summary

In the article the author presents the basic assumptions of behavioral economics,
which compares of current discovery in economics with the achievements in disciplines
such as psychology and sociology and gives a broader view of the issues and economic
problems. Different observations and the achievements of the new approach, reflections
on the rationality of human behavior and the differences between behavioral economics
and mainstream economics were presenter.
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