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STRESZCZENIE

W artykule dowiedziono, ze paradygmat ekonomii gtdwnego nurtu nie pozwala wspot-
czes$nie dobrze opisaé rzeczywistosci gospodarczej oraz nie jest w stanie formutowac pre-
dykcyjnych wnioskow z prowadzonych badan teoretyczno-empirycznych. Dlatego tez musi
on by¢ zmodyfikowany, a nie zamieniony przez inny paradygmat, bo takie proby juz byty
realizowane i zakonczyty si¢ fiaskiem. Autor dowodzi , ze modyfikacja tego paradygma-
tu powinna polega¢ na uwzglednieniu w nim rezultatow badan ekonomii instytucjonalnej,
ewolucyjnej, eksperymentalnej, ekonomii ekologicznej i ekonomii kultury oraz najnowszej
dziedziny nauk ekonomicznych, czyli neuroekonomii.

Stowa kluczowe: neuroeckonomia, neuromakroekonomia, paradygmat ekonomii gtownego
nurtu

Wprowadzenie

Podstawowym problemem zaréwno ekonomii behawioralnej, jak i pozniej
neuroekonomii jest dziatanie ludzkiego umystu. Ekonomia jako nauka jeszcze od
Vifredo Pareto uwazata, ze mozg czlowieka bierze udziat w podejmowaniu decy-
zji ekonomicznych, ale jego udziat jest pasywny. Nowoczesne badania obrazowa-
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nia moézgu cztowieka jednoznacznie obalaja t¢ hipotezg. Psychologia, psychiatria
i neurologia odkryly dwa systemy operacji umyslowych czlowieka. Podziat na
systemy o charakterze automatycznym i kontrolowanym po raz pierwszy wprowa-
dzili W. Schneider i R. Shiffrin w roku 1977. Inni autorzy proponowali podobne
rozroznienie moéwigc na przyklad o systemach racjonalnym i eksperymentalnym
(Kirkpatrick, Epstein, 1992), refleksyjnym i refleksywnym (Liebermann i in., 2002),
deliberujacym i implementujacym (Gollwitzer, Fujita, Oettingen, 2004). Podzial na
system 1 i system 2 rozpowszechnili D. Kahneman i S. Frederick (2004), wykorzy-
stujac ustalenia K. Stanovicha i R. Westa (2000). Pojecie systemow stuzy nazwaniu
zbioréw procesdw, ktore mozna rozrdézni¢ ze wzgledu na ich predkosé, mozliwosé
kontrolowania i kontekst, nad ktorym pracuja.

Celem niniejszego artykutu jest zbadanie paradygmatu ekonomii gtownego
nurtu z punktu widzenia jego mozliwosci trafnego opisu rzeczywistos$ci gospodar-
czej z jednej strony i formutowania predykcyjnych wnioskéw przez ekonomig z dru-
giej strony. Moje dotychczasowe badania pokazuja, ze obecnie ciggle obowigzujacy
w ortodoksyjnej ekonomii paradygmat ekonomii gldéwnego nurtu nie jest w stanie
ani dobrze opisa¢ rzeczywisto$ci gospodarczej, ani formutowac predykcyjnych
wnioskow. Stad w tym artykule proponuje modyfikacje, a nie likwidacje paradyg-
matu ekonomii gtownego nurtu, poprzez wlaczenie do niego osiagni¢¢ nowej dys-
cypliny wiedzy, czyli neuroekonomii. Aby zrealizowa¢ taki program badawczy, po
pierwsze, dokonano analizy uwarunkowan decyzji ekonomicznych podejmowanych
przez jednostke; po drugie, przeanalizowano proces podejmowania decyzji grupo-
wych; po trzecie — przedstawiono podstawowe efekty badan neuroekonomii i ich
wplyw na modyfikacje paradygmatu ekonomii gléwnego nurtu. Na zakonczenie
sformutowano kilka konkluzji.

1. Btedy w podejmowaniu decyzji przez jednostke

Jednostki podejmuja decyzje w bardzo réznych sytuacjach zewnetrznych, ale
i tez w bardzo réoznym stanie emocjonalnym. Pojawiajg si¢ wtedy bledy poznania,
wynikajace z uwarunkowan podjecia decyzji, ktore sg ograniczeniami poznawczymi
jednostki. Méwi si¢ o wielu rodzajach ograniczen poznawczych, ktoére w tym miej-
scu zostang tylko wymienione, bez ich omawiania (wszystkie opisane sa Daniela
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Kahnemana w monografii Pufapki myslenia. O mysleniu szybkim i wolnym). Tymi
btedami sa:
a) reprezentatywnos$¢ proby statystycznej jest zbyt mata, aby wnioskowaé

o zachowaniu si¢ populacji, tzw. prawo matych liczb;

b) wiara w kontynuacj¢ trendu i zapominanie o zjawisku powrotu do sredniej;

¢) opieranie decyzji na czesto wyrywkowych, jednostkowych, biezacych in-

formacjach, tzw. efekt zakotwiczenia (anchoring effect);

d) efekt podazania i dopasowywania do przyjetej opinii na podstawie wyzej

omoéwionego efektu zakotwiczenia, zwany efektem torowania;

e) przecenianie pewnych zdarzen oparte na efekcie status quo, a takze na:

awersji do ryzyka,

efekcie posiadania,

tworzeniu opcji domyslnej (podsuwane klientowi uktady odniesienia,
czesto catkowicie oderwane od rzeczywistosci, np. mozna przewaluto-
wac kredyty we frankach szwajcarskich w Polsce na zlote, bez katastro-
falnych skutkoéw dla sektora bankowego i polskiej gospodarki, gdyby to
przewalutowanie w catosci obcigzato sektor bankowy i odbyto si¢ we-
dtug kursu pobrania kredytu);

efekcie kontrolowalnosci — ryzyko poddajace si¢ naszej kontroli jest
bardziej do przyjecia.

Oczywiscie tymi btgdami mogg by¢ rowniez :

— framing (ramowanie),

— teoria perspektywy,
— mentalne ksiggowanie,
— dyskontowanie uzytecznosci w czasie, ktore obrazuje hiperboliczna funkcja
dyskonta,
a takze r6éznego rodzaju preferencje jednostki, preferencje spoteczne, altruizm, za-
ufanie, efekt niecierpliwosci itp.
Wszystkie wymienione powyzej procesy przetwarzania informacji w umysle

cztowieka dokonuja si¢ w jego moézgu, ktory jest przedmiotem badan neurologii.

Wiedza ta jest potrzebna réwniez ekonomiscie badajacemu podejmowanie decyzji

ekonomicznych, co ostatnio stato si¢ fundamentem nowej nauki — neuroekonomii.

Neuroekonomia w swoich badaniach wykorzystuje metody badawcze neuro-

logii, biologii, fizyki, chemii, psychiatrii, psychologii i samej ekonomii, co sprzyja
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dobremu poznaniu rzeczywistosci gospodarczej, a co z kolei pozwala na budowe
prognostycznych modeli ekonomicznych. Dzigki takim interdyscyplinarnym bada-
niom mozliwe jest zbudowanie nowoczesnej teorii podejmowania decyzji jednostek
i decyzji grupowych, bedacej fundamentem wspotczesnej mikroekonomii i makro-
ekonomii. Nowoczesne metody obrazowania mézgu, ktore legly u podstaw tworze-
nia si¢ neuroekonomii, przyczyniaja si¢ do rozwoju:

— neurologii w penetrowaniu budowy moézgu cztowieka i regut jego funk-
cjonowania w aspekcie biochemicznym, fizycznym, mechanicznym,
genetycznym,

— ekonomii jako nauki, ktora ma powazne klopoty z predykcja oraz dobrym
opisem rzeczywistosci gospodarczej.

W zwiazku z tym proponuje rozszerzenie PEGN o metody badawcze neuro-
ekonomii i czynniki badan tej nauki w taki sposob, zeby odkrywanie i formutowa-
nie praw ekonomicznych zblizalo prawa ekonomiczne swoim charakterem do praw
przyrodniczych.

Oczywi$cie zdaj¢ sobie sprawe z tego, ze prawa ekonomiczne nigdy nie stana
si¢ prawami deterministycznymi, bowiem odkryte i dobrze opisane, regularnie po-
wtarzajace si¢ zwiazki przyczynowo-skutkowe w gospodarce beda zawsze obarczo-
ne wystepowaniem czynnika losowego.

Powstanie i rozwdj neuroekonomii byt zapoczatkowany i opracowany przez
psychologéw. Tak bylo w USA, Niemczech, Wielkiej Brytanii, Szwajcarii i Polsce.
Dato to pozytywne przestanki dla rozwoju ekonomii, gdyz ekonomia gléwnego nur-
tu przyjmowata w swoich zatozeniach, ze moézg cztowieka jest wlasciwie caty czas
pasywny w procesie jakze burzliwych — w ostatnich latach — przemian w gospodarce
swiatowej. To, ze mozg cztowieka bierze aktywny udziat w procesie podejmowania
decyzji ekonomicznych, byto wiadome od dawna, ale poniewaz nie mozna byto tego
zmierzy¢, zwazy¢, szczegotowo opisac, to neurolodzy, psychiatrzy czy psycholodzy
zajmowali si¢ przede wszystkim leczeniem uszkodzonego moézgu. Oczywiscie trwa-
ly prace nad badaniem struktury mézgu i jego funkcjonowania, ale nie byly to prace
zwigzane z reakcjami mozgu, aktywnoscia jego poszczeg6lnych ptatow, elementow
podczas podejmowania decyzji ekonomicznych.

Decyzje ekonomiczne zwykle podejmowane sg w ograniczonym czasie, co
niestety powoduje wystepowanie catego szeregu btedow, ktorych prawdopodobnie
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decydent by nie popehit, gdyby miat duzo czasu na podjecie decyzji. Dopiero, gdy
w latach 90. pojawily si¢ nowoczesne metody obrazowania mézgu:

— elektroencefalografia (EEG),

— tomografia mézgu (CAT i CT),

— techniki wykorzystania emisji pozytonowej (PET i SPECT),

— rezonans magnetyczny (MRI),

— funkcjonalny rezonans magnetyczny (fMRI),

— magnetoencefalografia (MEQG),

— $rodczaszkowa symulacja magnetyczna (TMS),

— mapowanie pracy pojedynczych komorek (SNI),

— spektrografia bliska podczerwieni (NIRS),

— tomografia optyczna $wiatta rozproszonego (DOT),

— technika sygnatu optycznego zwigzanego ze zdarzeniem (EROS),

— to dopiero wtedy mozna byto zacza¢ bada¢ klasy zachowania si¢ decyden-
tow, ktore najogdlniej mozna okresli¢ jako zautomatyzowane, bez $wiado-
mosci z jednej strony i bedace wynikiem wilasnej woli z drugiej. Wczesniej
ekonomia behawioralna, krytykujac racjonalne gospodarowanie w ujgciu
ekonomii gldownego nurtu, przedstawila cata obszerna listg ,,odchylen”, zwa-
nych anomaliami, od koncepcji racjonalnego zachowania ekonomii glowne-
go nurtu, co szczegotowo opisatem powyzej, ale ekonomia behawioralna nie
miata wtedy zadnych szans na badanie pracy mozgu cztowieka przy pode;j-
mowaniu decyzji ekonomicznych.

3. Podejmowanie decyzji grupowych

Opanowanie neuroekonomii przez neurologdw i psychologéw mialo dobre
i zle strony, bowiem praktycznie nie badali oni podejmowania decyzji grupowych.
Nie badano wigc decyzji ONZ, rzadow, parlamentdw, wybordw, referendow z jednej
strony, a z drugiej — decyzji zarzadéw korporacji i firm duzych, $rednich i matych.
Racjonalno$¢ grupowa w literaturze przedmiotu opisywana jest najczesciej jako
racjonalno$¢ systemowa, albo racjonalno$¢ adaptacyjna. Zdaje sobie sprawe
z tego, ze psycholog, psychiatra czy neurolog powie: Jak to? Przeciez nie ma jakie-
gos$ jednego mozgu grupy (narodu, spotecznosci lokalnej, grupy towarzyskiej, klasy
w szkole itp.)! Nie ma jednego moézgu rowniez rzad, parlament, zarzad firmy, rada
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nadzorcza itp. Wszystkie te wymienione ,,grupy” podejmuja decyzje ekonomiczne
niekiedy niezwykle wazne dla kazdego cztowieka i oczywiscie dla spoleczenstwa
jako grupy ludzi. Psycholog, psychiatra i neurolog odpowiedza tak:

— Po pierwsze — mogg zbadac, jak pojedynczy obywatel chciatby np. glosowac

w okre§lonym referendum i dlaczego glosowalby w taki okreslony sposob.
— Po drugie — po ogloszeniu referendum moge zbada¢ nawet kazdego biorace-
go udziat w referendum za pomocg funkcjonalnego rezonansu magnetyczne-
go (a nie za pomocg sondazu, wywiad czy ankiety), zeby udzielajacy odpo-
wiedzi nie ktamat, bo nie wypada si¢ przyzna¢ np. do porazki referendalne;.

— Po trzecie — przy pomocy aparatury obrazowania mozgu mozna by przeba-

da¢ glosujacych, jak beda adaptowac si¢ do rozwigzan postreferendalnych.

Dla mnie, jako ekonomisty, te przypuszczalne odpowiedzi psychologa, psy-
chiatry i neurologa sa wysoce zadowalajgce. Jest to co$, co w ekonomii nazywa-
my mikroekonomicznymi podstawami makroekonomii. Zauwazmy, ze badamy
réznorodne klasy zachowan jednostek, a wnioski bedziemy wyciagaé dla dziatania
i funkcjonowania grupy. Jest to dla mnie bardzo optymistyczne i ciekawe zadanie
w ramach neuroekonomii.

W tym miejscu chcialbym wysuna¢ nastepujaca hipoteze: rozwijajaca sie obec-

nie nowa dziedzina wiedzy, neuroekonomia, ma przed soba wielki obszar badawczy
zwigzany nie tylko z r6znymi klasami zachowan jednostki, co mozemy nazwac¢ neu-
romikroekonomia, ale jeszcze wigksze wyzwania stojg przed ta nauka w zakresie
badan nad klasami zachowania si¢ zbiorowos$ci — przed neuromakroekonomia.
Zanim sformuluj¢ cel, definicje i zadania neuromakroekonomia, sprobuje zasygna-
lizowac¢ kilka probleméw bardzo interesujacych nie tylko dla ekonomisty, ale i dla
psychologdw, neurologdéw i psychiatrow.
Problem 1. Istnieje cata teoria dotyczaca grupowego podejmowania decyzji, co
chociazby posrednio dowodzi, ze neuroeckonomia powinna zajac si¢ racjonalno$cia
grupowa. Z punktu widzenia podejmowania decyzji w sposdb grupowy, mozna wy-
r6zni¢ co najmniej trzy sposoby postrzegania grupy:

a) grupa jest zbiorowg catoscig (a collective entity), niezalezng od cech swoich

cztonkow;

b) grupa jest zestawem jednostek (a set of individuals), a cechy grupy sa funk-

cja cech poszczegdlnych cztonkow;
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c) grupa jest zbiorowa catoscia, ktora tworzy zestaw jednostek (a collective
entity composed of a set of individuals), a zrozumienie jej zachowania wy-
maga badania cech grupy i cech jej cztonkow. Zgodnie z trzecig definicja
grupa ma ,,whasny umys}”’ (groups have minds of their own) i mozna za-
tem bada¢ zachowanie grupy, niezaleznie od badania cech jej cztonkow.
D.M. Wegner wprowadza pojecie systemu pamieci transakcyjnej (a trans-
active memory system) oznaczajace wlasciwosci grupy, ktorych nie mozna
przypisa¢ ani zadnej poszczegolnej jednostce z grupy, ani tez znalezé tej
wlasciwosci gdzie$ pomigdzy jednostkami (Supernat, 2016).

Jerzy Supernat wymienia cztery zalety grupowego podejmowania decyzji:

— wigksza og6lna suma wiedzy i informacji,

— wigksza ilo$¢ podejs¢ do problemu,

— uczestnictwo w podejmowaniu decyzji zwicksza ogdlng akceptacje konco-
wego wyboru,

— lepsze zrozumienie decyzji (Supernat, 2016).

Wymienia tez pie¢ wad grupowego podejmowania decyzji:

— nacisk spoleczny, prowadzacy do przypadku patologicznego myslenia
grupowego,

— akceptacja pierwszego rozwiazania (krzykliwa mniejszo$¢ — vocal minority),

— indywidualna dominacja (w grupie bez lidera wylania si¢ jednostka pragnaca
mie¢ duzo wigkszy wptyw na grupe niz sila jej argumentow),

— konkurencja miedzy decyzjami — tworzenie réznych decyzji (bytow), aby
uniemozliwi¢ znalezienie rozwigzania,

— czas niezbedny do podjecia decyzji. G. Janner napisat: ,,Gdyby Mojzesz miat
rad¢ konsultacyjna, to Izraelici po dzi$ dzien tkwiliby w Egipcie” (Supernat,
2016).

Zwykle literatura przedmiotu wymienia trzy strategie (typy) podejmowania

grupowego decyzji:

— rutynowe,

— tworcze,

— negocjacyjne.

W latach 2004-2010 bytem cztonkiem Rady Polityki Pienieznej (RPP), gdzie

przez 6 lat, co miesigc, 10 cztonkow Rady podejmowato grupowa decyzje o wy-
sokosci krotkookresowych stop procentowych Narodowego Banku Polskiego. Po
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posiedzeniach RPP ogtaszata komunikaty i opis dyskusji, co mozna do dzi$ przeczy-
ta¢ w Internecie. Oczywiscie w tych posiedzeniach mozna by si¢ doszukiwaé wad
grupowego podejmowania decyzji, wlasciwie wszystkich pigciu. Jednak na kazde
posiedzenie wszyscy cztonkowie byli bardzo dobrze przygotowani — trzeba bylo
przeczyta¢ okoto od 800—1000 stron tekstu na jedno posiedzenie. Ponadto przed
posiedzeniem decyzyjnym odbywaly si¢ dwa posiedzenia ,,techniczne”, oficjalnie
oglaszane, aby nie zaskakiwa¢ rynkéw finansowych, na ktérych 260 (6wczesnie)
ekspertéw NBP referowato cztonkom RPP sytuacje gospodarczg w Polsce, Europie
i na $wiecie, ze szczegolnym uwzglednieniem polityki pieni¢znej. Moge wiec jedno-
znacznie stwierdzi¢, ze posiedzenia RPP stosowaly strategi¢ twérczego podejmo-
wania decyzji, bo spelnione byly cechy tej strategii, czyli:
— struktura grupy miata heterogeniczny, kompetentny sktad;
— role grupowe byly realizowane w ten sposob, ze wszystkie pomysty byly
przedmiotem dyskusji;
— proces grupowy polegal na rozwigzywaniu problemoéw z pelng partycypacja
i spontaniczng komunikacja;
— styl grupowy oparty byt na braku sankcji;
— normy grupowe, ktére obowiazywaty, to: otwarto$¢ komunikacji i wspiera-
nie oryginalnosci.
Problem 2. W latach siedemdziesiatych XX wieku pojawit si¢ nurt w ekonomii
gldwnego nurtu zwany ekonomia dobrobytu. Jednym z narzedzi tego nurtu byta
tzw. Analiza Kosztéw-Korzysci (Cost Benefits Analysis — CBA). Oparty na tym in-
strumencie — juz poza mainstreamem — pojawit si¢ nowy instrument, zwany spolecz-
ng analiza kosztow-korzys$ci (SAKK). Grupowe podejmowanie decyzji musi by¢
oparte na niezwykle klarownych normach wartosciowo wymiernych, zgodnych ze
sprawiedliwo$cig grupowa (spoteczna), wedlug uznanego systemu wartos$ci i wzor-
cow kultury danego spoleczenstwa.
Problem 3. Neuroekonomia kojarzona przede wszystkim z indywidualnym podej-
mowaniem decyzji i badaniem tego procesu przy pomocy super nowoczesnych me-
tod obrazowania mozgu cztowieka, musi rowniez do swojego obszaru badawczego
wprowadzi¢ badania dotyczace grupowego podejmowania decyzji, czyli badania
,wlasnego umystu grupy”, co — moim zdaniem — rodzi kolejna nowg dyscypling
wiedzy, czyli neuromakroekonomig. Ponizej przedstawiam cel neuromakroekono-
mii, jej narzedzia badawcze i definicje.
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Problem 4. W 1996 roku Giacomo Rizzolatti wraz zespotem badawczym odkryt
tzw. neuron lustrzany (mirror neuron). Neurony lustrzane doskonale odczytuja czyn-
nosci, intencje, zachowania drugiego czlowieka. Jest to fundamentalne odkrycie dla
ekonomistéw, gdyz decyzje na gietdzie, rynku Forex czy w ogdle na rynku finan-
sowym 1 w gospodarce, zawsze polegaja na trafnym odczytaniu zachowan innych
uczestnikow (aktoréw) tych rynkow. To stwarza nowe mozliwo$ci rozwoju teorii
ekonomiczne;j.

Cel neuromakroekonomii:

1. Badanie podejmowania decyzji grupowych przy wykorzystaniu metod ob-
razowania mozgu, ze szczegdlnym uwzglednieniem aktywnos$ci neuronow
lustrzanych w przysrodkowej korze mozgowej — MPFC.

2. Zbadanie i opisanie systemu pamigci transakcyjnej (a transactive memory
system).

3. Tworzenie modeli prognostycznych dotyczacych przysztych zdarzen go-
spodarczych z uwzglednieniem wynikéw badan w zakresie podejmowania
decyzji zbiorowych oraz decyzji indywidualnych.

4. We wszystkich badaniach dotyczacych wzrostu i rozwoju gospodarczego,
zjawisk inflacji, bezrobocia oraz kryzysoéw finansowych i gospodarczych
uwzglednianie wynikow badan neuroekonomii, czy raczej neuromikroeko-
nomii (neuroscience of making decisions), powinno zapewnia¢ neuroma-
kroekonomii neuromikroekonomiczne podstawy.

Definicja neuromakroekonomii:

Neuromakroekonomia wraz z neuromikroekonomig stanowig nowg dziedzing
wiedzy zwang neuroekonomia. W odrdznieniu od neuromikroekonomii, neuroma-
kroekonomia bada podejmowanie grupowych decyzji ekonomicznych istotnych dla
spoleczenstwa i gospodarki oraz tworzy modele wzrostu i rozwoju gospodarczego,
odkrywajac prawa ekonomiczne splotu dziatan ludzkich, wykorzystujac w pelnym
zakresie narzedzia badawcze catej neuroekonomii, ze szczegdlnym uwzglednieniem
badan aktywnosci neurondéw lustrzanych (mirror neurons — MN) w przysrodkowe;j
korze przedczotowej mozgu cztowieka bioracego udzial w podejmowaniu decyzji
zbiorowych (grupowych).
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Narzedzia badawcze neuromakroekonomii:

metody obrazowania mozgu cztowieka stosowane w neuromikroekonomii,
a szczegoblnie srodczaszkowa stymulacja magnetyczna (TMS),
modelowanie proces6w gospodarczych,

okreslenie cech neurondéw lustrzanych (MN),

prognozowanie ekonomiczne,

metody matematyczne i statystyczne,

sposoby wnioskowania, indukcji, deduke;ji i redukc;ji,

stosowanie indywidualizmu metodologicznego na réwni z holizmem
metodologicznym,

metody badawcze psychologii, psychiatrii i neurologii,

teorie gier,

metody scenariuszy.

4. Modyfikacja paradygmatu ekonomii gtéwnego nurtu

Paradygmat ekonomii gtownego nurtu (PEGN) musi by¢ zmodyfikowany po

to, aby ekonomia byla nauka, a nie refleksjg naukowa. Modyfikacja ta obejmuje

nastepujace rozszerzenia PEGN o:

holizm metodologiczny,

reinterpretacj¢ doskonatej, bezptatnej informacji w gospodarowaniu,
odwrocenie relacji rzadkosci, dzisiaj rzadki jest kapitat przyrodniczy,
kolejna wazng determinantg wzrostu gospodarczego jest kapitat ludzki i ka-
pitat spoteczny (relacyjny),

wplyw globalizacji na gospodarki narodowe,

ingerencj¢ panstwa w gospodarke na podstawie skoordynowanej polityki fi-
skalnej, monetarnej i kursowe;j,

wyniki badan ekonomii nieortodoksyjnej (instytucjonalnej, ewolucyjnej,
eksperymentalnej, behawioralnej),

wyniki badan neuroekonomii.

Ekonomia wskazuje neuronauce, ze doglgbne zbadanie neurondéw lustrzanych

(MN) moze doprowadzi¢ do sytuacji, w ktorej mozg cztowieka bedzie wykorzy-

stany w wickszym stopniu niz dotychczas. Cztowiek chodzil do wrozbity, szama-

na, bo chciat zna¢ przysztosé. Dzisiaj moze chcialby tez znaé przysztosc, ale ma
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ograniczony czas i musi podjac trafna decyzje ekonomiczng. Nie moze tego zrobi¢
nie znajac natury zachowan i prawidlowosci zachowan innych uczestnikow rynku
w konkretnym przypadku, w danej operacji gietdowej, bankowej, finansowej. Uak-
tywnienie wigkszej cze$ci kory mozgowej pozwoli pozna¢ prawidlowosci zachowan
wszystkich uczestnikow rynku. To zmieni ekonomi¢. To zmieni charakter decyzji
spotecznych i politycznych. Rozwdj nauki skoncentrowany na badaniu neuronow
lustrzanych (MN) umozliwi ,,przewro6t” w ekonomii i innych naukach spolecznych.
Ostatnie badania neurologdéw ze Stanéw Zjednoczonych i Anglii pokazuja, ze neuro-
néw lustrzanych nie mozna oszuka¢. Na przyktad jezeli badany obserwuje drugiego
cztowieka, ktory udaje bol, to badanego neurony lustrzane sg tak inteligentne, ze
nie reaguja i nic wywolujg empatii. Jest to dla ekonomistow najlepsza informacja
z ostatnich lat, bo cztowiek — istota spoleczna, bedzie mogt przy podejmowaniu
decyzji ekonomicznych znaé prawdziwe intencje uczestnikow rynku oraz zarowno
biezace, jak i prognozowane decyzje.

Podsumowanie

Konkluzja 1. Odkrycie neuronu lustrzanego u cztowieka stworzyto mozliwosci
zblizenia charakteru praw ekonomicznych do charakteru deterministycznego praw
przyrodniczych, o czym ekonomisci marzyli od setek lat.

Konkluzja 2. Bedzie to mozliwe wtedy, gdy neurolodzy ,,uruchomia” nie tyl-
ko kilka procent neuronéw w mozgu czlowieka, ale np. 30—40% lub wigcej neuro-
now aktywnych w zyciu czlowieka. Wtedy w gospodarce beda podejmowane tylko
decyzje zapewniajace rownowage na wszystkich rynkach (rownowagi czastkowe),
rownowage ogolng i eliminacje kryzysow finansowych i ekonomicznych. Latwiej
bedzie osiggalny tad spoleczny i gospodarczy.
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NEUROECONOMICS VERSUS THE PARADIGM OF MAINSTREAM ECONOMICS

Abstract

In the article the Author states that paradigm of mainstream economics must under-
go [rather than liquidation] by including in them achievements of new science of neuro-
economics. Moreover the Author proposes the knowledge here creating the new discipline
— neuromacroecomics.
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